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PRESIDENCIA DE SONAMI

| martes 29 de agosto, recién pasado, se celebré la eleccién de la

Mesa Directiva de la Asociacién Gremial, Sociedad Nacional de

Mineria. De este evento que concité la atencién de un nimero extraor-
dinario de consejeros nacionales que concurrieron a la eleccién, debemos
sacar conclusiones, todas ellas de cardacter positivo.

En primer lugar, se ha fortalecido el gremio dando una leccién de unidad,
dificil de parangonear ya que existiendo candidatos todos de gran calidad
que disputaron, lealmente los cargos electivos, finalmente se resolvié una
contienda dificil en el mejor espiritu gremialista con beneficio evidente para
todos los asociados.

Por otro lado ha de destacarse la labor que realizara la Mesa Directiva
anterior que prodigd sus mejores esfuerzos al logro de objetivos concretos
que, en momentos dificiles, beneficiaron en buena medida los intereses del
gremio, defendiendo en circunstancias adversas de mercado la subsistencia
de un vasto sector afectado por un largo periodo de bajos precios, especial-
mente en el drea cuprifera.

A la Directiva que deja sus cargos, el agradecimiento por su esforzada
labor y el reconocimiento por su demostracién de unidad gremial.

Deseamos, por ofra parte a aquellos que asumen los cargos de Presiden-
te, Primer y Segundo Vicepresidente, el mayor éxito en sus funciones, que
inician en momentos decisivos para el futuro de la mineria, en especial y
para las actividades empresariales en general, ya que estamos en un perio-
do eleccionario donde estén en juego valores que posibilitan o impiden el
surgimiento de una actividad sui generis y delicada como es la creacién de
riquezas extractivas.

Herndn Guiloff

Walter Riesco Orlando Poblete
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ulminé agosto con uno de los

hechos mas relevantes para
nuestro gremio: la eleccién de una
nueva mesa directiva que regird los
destinos de la Sociedad Nacional de
Mineria durante los préximos tres
afios. En esta edicion les damos a
conocer un breve perfil del presiden-
te electo y de los dos nuevos vice-
presidentes.

En otro dmbito de la noticia des-
tacamos en el Informe Especial la
realizacién del 30° Congreso del
Instituto Latinoamericano del Acero,
que tendra lugar en nuestro pais en-
tre el 16 y el 18 de octubre préximo.
Anibal Gémez, Secretario General
de la organizacién, da a conocer los
detalles del evento. Asimismo, inclui-
mos en esta edicién las conferencias
ofrecidas por ejecutivos del Grupo
CAP, en el marco del seminario “La
Siderurgia en América Latina y en
Chile”, organizado conjuntamente
por ILAFA y CAP S.A. de Inversiones.

El 10 de agosto se conmemoré el
Dia Nacional del Minero, fecha que

fue recordada con especial emotivi-
dad en el Instituto de Ingenieros de
Minas. En tanto que, la Sociedad
Nacional de Mineria aproveché la
ocasién para realizar el XV Encuen-
tro para Empresarjos Mineros, en la
ciudad de Cabildo.

En esta edicién incluimos también
una entrevista al Presidente del Insti-
tuto de Ingenieros de Minas, Herndn
Dands, sobre el tema de la mano de
obra especializada en nuestra acti-
vidad. Una fuerte demanda, deriva-
da de los nuevos proyectos mineros
recompensa con salarios justos a los
profesionales del sector.

En la oportunidad damos a cono-
cer algunos antecedentes de la Pri-
mera Feria Industrial y Minera de
Atacama, que se realizard entre el
10 y el 18 de noviembre préximo,
evento que cuenta con el patrocinio
de SONAMI.

En las notas sociales, todo un
despliegue gréfico de los ulfimos
acontecimientos relacionados con
nuestro sector, especialmente aque-

llos correspondientes a la celebra:
cién del Dia del Minero.

Como siempre, la seccién Carta:
recoge todas aquellas opiniones «
inquietudes de nuestros lectores,
mientras que Eventos Mineros resu
me la actualidad noticiosa de nues-
tro sector en los Gltimos 30 dias.

Finalmente, nuestro Centro de
Documentacién pone en conoci
miento de todos los interesados lo:
Gltimos titulos de libros y articulos
que son de importancia para quie-
nes desarrollan alguna labor rela-
cionada con la mineria.

Asi despedimos el mes de agosto
y nos aprontamos a recibir el Mes de
la Patria. Hasta Pronto.

LA DIRECTORA EJECUTIVA

e
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LA NUEVA

DIRECTIVA

El pasado martes 29 de agosto se llevé a efecto en
la sede de SONAMI, la eleccién de la nueva directiva
que conducird los destinos de nuestra entidad gremial

durante los préximos tres afios. Como Presidente fue

El nuevo Presidente de SONAMI
tiene 46 anos, es casado con la
periodista Irene Priewer Waisman y
es padre de 2 hijas. Realizé sus estu-
dios primarios y parte de los secun-
darios en el Liceo José Victorino
Lastarria y completé su educacién
en la Escuela Militar. Con posteriori-
dad estudié Derecho en la Universi-
dad de Chile.

Como parte de su experiencia
empresarial y profesional trabajé
como Procurador entre 1963 y 1968
en la Compania Minera y Comercial
Sali Hochschild S.A. En 1969, al reci-

El Primer Vicepresidente de
SONAMI es Walter Riesco Salvo,
abogado, 55 aiios, integrante de la
Corte Suprema, socio y director de
diversas compaiias mineras e indus-
triales.

Riesco realizé sus estudios en el
Instituto de Humanidades Luis Cam-
pino y, posteriormente, en la Facul-
tad de Derecho de la Universidad
Catélica de Chile, donde recibié su
titulo de abogado en julio de 1963.

El profesional ha desarrollado
una destacada actividad en el cam-

bir su titulo de abogado, pasa a
constituirse en asesor juridico de
la empresa, siendo designado Ge-
rente General de ella en 1975. De-
sempefnia ese cargo hasta enero de
1987. En septiembre de ese mismo
afio crea la Compania Inmobiliaria y
de Inversiones Atacama Ltda. consti-
tuyéndose en su socio mayoritario.

En su trayectoria gremial, destaca
su cargo de Consejero de la Socie-
dad Nacional de Mineria desde
hace més de 15 afios. En septiembre
de 1983 fueelegido Vicepresi-

WALTER RIESCO

po académico y empresarial. Entre
otras, destaca como Ayudante de la-
Cdtedra de Derecho Procesal en la
Universidad Catélica (1959-1963); y
como Ayudante de la Cdtedra de
Derecho de Mineria en la Universi-
dad Catélica (1962-1966).
Ademads, fue Fiscal de la Empresa
Nacional de Mineria (1961-1972) y
Abogado Jefe de la misma empresa,
entre 1965 y 1971. Posteriormente,
fue Gerente General de ENAMI.
Trabajé también en la Compaiia
Minera Disputada de Las Condes

elegido Hernan Guiloff Izikson; como Primer Vicepre-
sidente, Walter Riesco Salvo; y como Segundo Vicepre-
sidente, Orlando Poblete Gonzdlez.

dente Adjunto de esta entidad gre-
mial. Ademds, dentro de SONAMI
se ha dedicado a colaborar en ma-
terias referentes a la legislacion mi-
nera, tributaria y laboral. Presidié la
Comisién de Energia de la SONAMI
y en representacion también de esta
dltima institucién es Consejero de la
Comisién Chilena del Cobre.

Por ofra parte, desde 1985 es
Consejero de la Confederacién de la
Produccién y del Comercio, organis-
mo en el cual preside la Comisién
del Empleo.

S.A. (1975-1977); y en la Municipali-
dad de Las Condes.

Desde 1978 es Miembro de la Pri-
mera Comisién Legislativa de la H.
Junta de Gobierno y ha participado
en la redaccién de diversas leyes re-
lacionadas con el sector minero vy,
en particular, en la redaccion de un
anteproyecto de modificacién del
Cédigo de Mineria.

Actualmente ejerce su profesién
en un estudio privado, ademds, de
las ofras actividades ya senaladas.

El Segundo Vicepresidente, Or-
lando Octavio Poblete Gonzdlez, es
un industrial de la Pequefia Mineria
que desarrolla actualmente sus acti-
vidades en la Comuna de Tierra
Amarilla donde también preside,
por espacio de varios anos, la Aso-
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ciacién Gremial Minera de ese cen-
tro minero.

Vastamente conocido por su dilata-
da actividad publica, ya que ocupé
por espacio de 15 afos el cargo de
Alcalde de la ciudad de Copiapé y
mas tarde (1964) elegido Diputado
de Atacama ante el Congreso Na-

cional, donde se caracterizé por su
preocupacién por la legislacién y
proyectos en favor de la mineria.
En su desempeiio gremial ha per-
manecido mds de veinte anos repre-
sentando a diversas Asociaciones
mineras dentro del Consejo de la
Sociedad Nacional de Mineria.

BOLETIN
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® A treinta anos de la
creacidn del Instituto
Latinoamericano del
Fierro y el Acero, el

Secretario General de

la entidad hace un
balance de la
actividad
desarrollada en
beneficio del sector
siderdrgico.

® Entre los dias 15y 18
de octubre se
realizard en nuestro
pais el Trigésimo
Congreso
Latinoamericano de
Siderurgia, con la
participacion de mas
de 500 representantes
de empresas
nacionales y
extranjeras.
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ILAFA

HA CUMPLIDO
TODAS SUS METAS

Por SILVIA RIQUELME A.

I odos los objetivos que
nos propusimos cuando

se cred ILAFA el 3 de octubre de
1959, se han cumplido cabalmente”,
afirma Anibal Gémez Garcia, Se-
cretario General del Instituto Latino-
americano del Fierro y el Acero.

El principal ejecutivo de ILAFA , de 61
anos, es ingeniero civil de minas y
ha pasado la mitad de su vida sir-
viendo los intereses de la entidad
que fue fundada por el ex Gerente
General de la Compaiiia de Acero
del Pacifico, Eduardo Figueroa.

En ILAFA participan hoy activamente
Argentina, Brasil, Colombia, Chile,
Ecuador, Guatemala, Pert, Para-
guay y Venezuela.

“La idea fundamental era promover
un desarrollo arménico de la pro-
duccién de acero en los paises lati-
noamericanos y para ello habia que
realizar estudios de los mercados si-
derirgicos, tratar de regular las nor-
mas que rigen la produccién y el
comercio del acero en los distintos
paises, aumentar el intercambio de
productos de acero y, ademds, for-
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mar un foro en el cual pudiesen ana-
lizarse las posibilidades de desarro-
llo de la industria del acero dentro
de la siderurgia mundial”, dice G6-
mez Garcia.

—Concretamente, 3cudl es el balance
de estos freinta afos de ILAFA?

—Altamente positivo. Se ha realizado
cerca de un centenar de reuniones
de cardcter técnico con participa-
cién de todos los asociados, ha ha-
bido también una investigacion per-
manente de todos los mercados del
acero, se ha concretado el desarro-
llo de nuevos productos, se han rea-
lizado estudios de normas paname-
ricanas de productos siderurgicos y
se han efectuado varias iniciativas
de conjunto para contribuir al inter-
cambio de la regién y para aumen-
tar la presencia exportadora dentro
del comercio mundial de estos pro-
ductos.

ILAFA-30

Entre los dias 16 y 18 de octubre
préximo, nuestro pais serd escenario
de ILAFA-30, el Congreso Anual de
la Siderurgia de América Latina que
tendré lugar en el Hotel Crown Pla-
za. En el mismo lugar se efectuard la
Asamblea General de Socios de la
entidad y la presentacién de ILA-
FAEXPO-89, una muestra de las acti-
vidades de la organizacién y de sus
asociados.

Respecto de los temas que se debati-
ran durante el Congreso, Anibal Gé-
mez destaca la intima relacién que

La demanda de acero continuard
aumentando, sostuvo.

ellos tienen con la actualidad «inter-
nacional.

“Nos hemos dado cuenta que la ac-
tividad siderirgica estd muy estre-
chamente ligada a la economia
mundial. Nos damos cuenta que to-
das las crisis econémicas mundiales
repercuten en nuestra regién y, ade-
mas, que habiendo un crecimiento
econémico normal la demanda de
acero va aumentando”, explica.
De ahi que en la primera sesién téc-
nica del congreso, Robert Muldoon,
ex Primer Ministro, ex Ministro de
Hacienda de Nueva Zelanda y ac-
tual Chairman of de Global Econo-
mic Action Institute, se refiera al
tema: “La situacién econémica mun-
dial y su influencia en América Lati-
na”.

Varios panelistas internacionales
discutirén la presentacién de Mul-
doon y Chile estard representando
por el economista José Pifera.

%
80

AMERICA LATINA: PORCENTAJE DEL
AUTOABASTECIMIENTO INTERNO DEL ACERO
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Otros temas de interés seran: "El
transporte maritimo en siderurgia”,
“Promocién y Desarrollo del uso del
acero”, “Innovaciones tecnolégicas
en la siderurgia mundial”, y “El es-
cenario del comercio internacional
del Acero para América Latina”.
Se estima que a este evento concu-
rrirGn més de 500 personas, la ma-
yoria extranjeros.

Desarrollo

(] [ 4 L]
siderurgico
—Su participacién activa en ILAFA des-
de hace 30 afios le confiere una am-
plia vision respecto del desarrollo side-
rirgico en América Latina. Desde esa

perspectiva, scudl es su opinién sobre
el caso chileno?

—En el caso chileno es importante
que, aunque la planta de Huachipa-
to tiene unos 40 anos de vida, sus
instalaciones han estado en perma-
nente renovacién, justamente ahora
se estd construyendo una nueva co-
queria y se estén realizando diver-
sos ajustes en el proceso de lamina-
cién y en el de recubrimiento conti-
nuo de chapas, asi como hay avan-
ces en algunos ofros aspectos que
haran que el perfil tecnolégico de
Huachipato cambie bastante. En
particular, se producird una notable
mejora de la calidad al incorporar
la tecnologia de la colada continua
del acero.

Asimismo, Chile presenta bastante
interés para los estudiosos de la si-
derurgia, por cuanto el proceso de
privatizaciéon ha sido un éxito com-
pleto y porque cuenta con una parti-
cipacién accionaria notable de los

BOLETIN
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trabajadores de la empresa. Ade-
mas, porque CAP S.A. de Inversiones
es pionera en la diversificacién de
sus actividades hacia otros rubros,
lo que le permite compensar los ci-
clos econémicos que, en ocasiones,
afectan a la siderurgia. Por esto,
aunque en el concierto latinoameri-
cano CAP es una empresa relativa-
mente chica, es muy innovadora y
eficiente.

—En alguno de los ofros paises que
participan de ILAFA 3ha existido algu-
na experiencia similar a la chilena en
cvanto a privatizaciones?

—Iguales no, pero en Argentina por
ejemplo, hay ya una decisién de pri-
vatizar la siderurgia estatal. El caso
de Brasil es mds interesante adn,
porque hay varias empresas produc-
toras de acero que son estatales y el
gobierno ha reconocido que la Gnica
forma de avanzar hacia el ano 2000
es privatizando. Debido a que se
trata de empresas de caracteristicas
muy distintas a la chilena el proceso
de privatizacién que se aplicard en
cada caso serd diferente. En algunos

BOLETIN
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casos podrd diversificarse la propie-
dad, en otros podran venderse o lici-
tarse algunas instalaciones que son
periféricas a la produccién de acero
y, en ofros casos, podrd invitarse a
participar a empresas extranjeras en
la propiedad de la empresa. En el
caso de México es notable observar
también que, aunque no ha habido
una tendencia hacia la privatizacién,
ha habido un proceso continuo de
desconcentracién dentro de las em-
presas que conforman el holding es-
tatal.

—Recientemente el Grupo CAP se aso-
cié con importantes capitales holande-
ses con la finalidad de desarrollar nue-
vos proyectos de inversion. 3Existen ex-
periencias similares de “joint ventures”
en ofras empresas siderirgicas de
América Latina?

—Hay dos casos relevantes. Hay un
par de empresas en Brasil destina-
das a producir productos semiela-
borados, proyectos que fueron de-
sarrollados por grupos multinacio-
nales, incluido Brasil. El otro es en
Venezuela, donde se estd proyecian-

do un esquema semejante al brasile-
ro.

Las
proyecciones

—Usted ha sefialado que el desarrollo
de la siderurgia estd intimamente rela-
cionado con la situacién econémica
mundial. Considerando los prondsticos
que hacen los diversos especidlistas in-
ternacionales respecto de las variables
macroeconomicas, 3cémo prevé el de-
sarrollo de este sector en el contexto
latinoamericano, en los préximos 5
anos?

—Es un hecho que la contraccién de
la demanda interna dentro de nues-
tros paises hizo que la exportacién
de acero se convirtiera en una activi-
dad muy relevante, ya que en algu-
nos afos se destind un tercio de la
produccién de la regién hacia los
mercados externos. Esperamos que
esta proporcién baje en los préxi-
mos afios y que el consumo interno
pueda aumentar. Sin embargo, es
una decisién de casi todas las em-
presas el mantener una presencia
exportadora.

—3Y cudl es su pronéstico especifico
para Chile?

~El hecho de que el proceso produc-
tivo en general no pueda expandirse
en forma gradual, sino que se trata
de oportes que son siempre impor-
tantes a la produccidn, significa que
es posible que en los afos que vie-
nen nuestro pais deba dedicarse en
algin momento un poco més a la
exportacién. Sin embargo, creo que
la mayor ventaja que tendra Chile en
los préximos arios es que podrd sus-
tituir una parte importante de las im-
portaciones que estd haciendo ac-
tualmente.

—Considerando aquellas caracteristicas
permanentes de la produccién de ace-
ro nacional, scudles son, a su juicio, las
fortalezas de Chile respecto del con-
texto mundial?

—Son las mismas que tiene el resto
de la siderurgia en América Lating,
vale decir, reservas importantes de
mineral de hierro y, en menor medi-
da, de carbén coqueficado. Asimis-
mo, Chile cuenta con una produc-
cién mineral competitiva en precios
y calidad que hace posible que la
produccién de acero sea una activi-
dad muy rentable.
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NUESTRO DESARROLLO DESCANSA SOBRE UNA
SOLIDA BASE

Por méas de 40 afos, la calidad de nuestro acero ha
estado en la estructura del progreso nacional
impulsando el crecimiento de présperas empresas
en sectores productivos tan fundamentales como la
siderurgia, la minerfa y la industria forestal, asi como
en el area de servicios especializados de ingenieria,
abastecimientos y administracidén previsional.

Conscientes del valor del recurso humano,
orientamos nuestro esfuerzo social hacia el
perfeccionamiento técnico y cultural de las
personas, mas alla de nuestras propias empresas,
creando fuentes de trabajo y bienestar para
comunidades desde el extremo altiplanico norte,
hasta los remotos canales del sur.

Enfrentados al desafio de la nueva era, nuestras
inversiones se proyectan hacia el Siglo XXI, con
fidelidad a la mision de generar beneficios para
todos los chilenos.

CAP S.A. DE INVERSIONES
MOTOR DE DESARROLLO
GENERADOR PERMANENTE DE ACTIVIDAD ECONOMICA
FUENTE DE BIENESTAR Y PROGRESO PARA TODOS LOS CHILENOS
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INFORME ESPECIAL

Vista panorémica de la usina de Huachipato, en Talcahuano.

* EXPANSION ia

SIDERURGIA HUACHIPATO

Por Jaime Arbildda Aramburu,
Gerente General de la Compaiiia
Siderirgica Huachipato S.A.

® Entre 1989y 1992 la
compania invertird
400 millones de
délares en nuevas
innovaciones
tecnolégicas
destinadas a mejorar
la calidad del acero
nacional y disminuir
los costos
productivos.
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Si revisamos los antecedentes his-
téricos del mercado del acero
vemos que existe un periodo que
comprende desde 1950 hasta 1975,
ano en que el mercado del acero se
ha caracterizado por un fuerte creci-
miento del consumo en acero a nivel
mundial. Es asi como en el afio 1940,
la produccién mundial de acero era
de 340 millones de toneladas. Esta
cifra subié en 1974 al récord histéri-
co de 709 millones de toneladas de
despacho.

Habian varias causas que justifica-
ban este aumento en el consumo de
acero a nivel mundial; primero, fue
necesario reconstruir la estructura
de los paises que habia sido destrui-
da como consecuencia de la Segun-
da Guerra Mundial, como Japén,
Europa e Inglaterra, debieron re-
construir toda su infraestructura pro-
ductiva.

En segundo lugar, terminada esta
etapa hubo un crecimiento en la
economia que se mostrd principal-
mente en una indusiria que es el

principal consumidor de acero a ni-
vel mundial: la industria automotriz.
Si revisamos las cifras, vemos que en
1950 la produccién de camiones y
autos en el mundo era de 10,6 millo-
nes de unidades, llegando en 1978 a
42,5 millones de unidades.

Otro aspecto que repercutié en el
aumento del consumo de acero fue
que tanto la reconstruccién de la in-
fraestructura industrial de los paises
como el aumento de la industria au-
tomotriz, trajo consigo un aumento
del consumo de petréleo a nivel
mundial. Todos los nuevos yacimien-
tos petroliferos que se encontraban
fuera o lejos de los lugares de con-
sumo principal, obligaron a la pro-
duccién de acero para permitir la
construccion de oleoductos y la
construccién de estanques que per-
mitieran transportar el combustible
desde su lugar de produccién hacia
los lugares de consumo.

Entre 1950 y 1975 vivimos un perio-
do, en que la dnica preocupacién de
la industria siderurgica era aumen-
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Embarque de laminados.

tar la capacidad de produccion de
la industria siderurgica.

En Chile todos los programas de ex-
pansién y modernizacién de la in-
dustria siderurgica estaban orienta-
dos a aumentar la capacidad pro-
ductiva y poder, de esa manera, sa-
tisfacer la demanda del consumo de
acero a nivel mundial.

En el aiio 1975, la crisis del petréleo
produjo un dramético cambio en el
sector siderdrgico. El aumento en el
precio del petréleo produjo una
fuerte baja en la demanda del acero
a nivel mundial y esto significé la
quiebra de muchas empresas del
sector sidertrgico y traspaso de al-
gunas empresas al Estado, ya sea
por razones politicas o econdmicas
de determinados paises.

Sitvacién del
Acero en 1980

La situacién en el aino 1980 era
como la de 1950, solamente se ven-
dia fuera de las fronteras de los pai-
ses que producian 20,5 millones de
toneladas de acero. El aiio 1979 la
venta de acero fuera de las fronteras
alcanza a 181,2 millones de tonela-
das. Es decir, habia subido el comer-
cio internacional del acero de un
11% en la producién a un 25% en la
produccién en el afo 1980.

En segundo lugar, habia aumentado
fuertemente la produccién de los
paises en vias de desarrollo. En
1970, la produccion de estos paises
representaba un 7% de la produc-
cién mundial, y en el aiio 1980, re-
presenté un 22% de la produccién
mundial.
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Y el tercer cambio importante que se
produjo por esta crisis que comenzo
el aio 75, fue un cambio en la pro-
piedad de la industria. En 1950, el
77% de la produccién de acero es-
taba en empresas privadas y sélo un
23% estaba en manos del Estado. En
el afo 1980, el 40% estaba en ma-
nos privadas y el 60% era propie-
dad poblica.

Mercado del
Acero

Estos factores han sido los que han
caracterizado el comportamiento
del mercado del acero desde 1980
hasta la fecha y esas caracteristicas
son las siguientes:

a) El mercado es un mercado INTE-
GRADO. En la actualidad no hay nin-
gun pais productor de acero que se
vea afectado por lo que sucede en
otro pais productor, dado que el co-
mercio internacional del acero esta
ampliamente expandido.

b) Es un mercado que tiene una alta
VOLATILIDAD en sus precios. Frente
a cualquier problema de recesién,
aquellos productores cuya propie-
dad radica en el Estado, no adectan
sus niveles de produccién a las rea-
les demandas y, por consiguiente, a
través de una guerra de precios pre-
tenden mantener una produccién a
plena capacidad. En los paises en

Trabajadores de Huachipato en
faenas de colada.

desarrollo por necesidad de generar
divisas y en el caso de empresas
publicas de paises desarrollados
para poder mantener un nivel de
empleo por razones politicas.

¢) Y la tercera razén, es que dado
que el mercado internacional y los
precios no se ajustan a las estructu-
ras de costos de produccién, han co-
menzado a aparecer PROTECCIO-
NISMOS dentro del mercado infer-
nacional del acero y vemos como la
Comunidad Econémica Europea ha
fijado cuotas de importacion y cémo
los Estados Unidos ya han fijado dos
mecanismos para poder disminuir
las importaciones de acero a su
pais.

Es decir, hoy dia no existe un merca-
do de acero a nivel mundial.
Estas son las caracteristicas del mer-
cado actual, que son muy importan-
tes para entender cudles son los pro-
gramas de inversién y cudles son los
planes de modernizaciones que las
empresas siderlrgicas estan empe-
nadas en llevar a cabo.

a) Es INTENSIVA EN CAPITAL.
b) Es un PROCESO ENERGETICO: El

proceso siderirgico es un proceso

AGOSTO
DE 1989



Aceria
de Huachipato.

de transformacién energética y el
costo de la energia en un proceso
siderurgico, representa mas del 30%
del costo total.

Por consiguiente, analizadas estas
dos caracteristicas, la situacién ac-
tual del mercado del acero a nivel
mundial y las caracteristicas propias
de una industria siderirgica, se ve
por qué hoy dia los programas de
modernizacién de todas las- indus-
trias estdn enfocados hacia dos ob-
jetivos: 1) a mejorar la calidad de
sus productos, de tal manera que
puedan ser absolutamente competi-
tivos y 2) a disminuir sus costos de
produccién, cosa que le permita te-
ner una posicién favorable en ‘el
mercado productor del acero.

Y estos han sido los objetivos de to-
das las inversiones realizadas por
Huachipato y del programa de in-
versiones que estamos por efectuar.

Las moderniza-
ciones

Por lo tanto, nuestras modernizacio-
nes estdn apuntando hacia: 1) cali-
dad y 2) disminucién de los costos de
produccién. Ello, se hace a través de
dos rubros: a través de un aumento
de la productividad de nuestra in-
dustria y a través de una disminucién
del consumo energético de nuestra
industria.

Una empresa siderurgica es intensi-
va en capital, y por consiguiente
dentro de este componente de costo,
el costo fijo es muy importante. La
Unica manera de disminuir ese costo
fijo es aumentar la productividad de
la empresa y disminuir el consumo
energético, dado que ello represen-
ta el 30% de nuestro costo total.
Desde 1975, Huachipato ha estado
empefiado en mejorar estas varia-
bles de cooperacién, con algunas li-
mitantes. No hemos dispuesto de los
recursos propios para poder enfren-
tar un programa de inversiones sin
financiamiento y las condiciones
tanto del pais como de la empresa
han impedido, durante un determi-
nado periodo, tener acceso a este
financiamiento. Por consiguiente, las
inversiones realizadas a la fecha son
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de poco monto, pero apuntan a me-
jorar estos factores de calidad y de
energia.

Inversiones
realizadas

1) Aceria de Convertfidores al Oxige-
no: Proyecto inaugurado en el 1976
que reemplaza a la antigua aceria
Siemens Martin, y que es uno de los
desarrollos tecnolégicos que ha
existido en la industria siderirgica a
contar del afo 1950. En este proceso
de convertidores del oxigeno, la refi-
nacién que tomaba en hornos Sie-
mens Martin, entre 3 y é horas, un
Convertidor al Oxigeno lo hace en
50 minutos. El combustible que se
utilizaba, petréleo, es reemplazado
en la aceria de convertidores por
oxigeno. Es decir, permite un fuerte
aumento en la productividad y una
fuerte disminucién del consumo
energético en la produccién de ace-
ro.

2) Tren de laminacién confinua de pla-
nos en caliente. Ha permitido, nueva-
mente, mejorar la productividad de
nuestra operacién y mejorar tam-
bién la calidad del producto que en-
tregamos a los consumidores.

El resto de las inversiones realizadas
en este periodo tienden, mas que
nada, a mejorar el consumo energé-
tico dentro de la planta a través de
un control automatizado de los pro-
cesos de produccién y es asi como
hemos hecho inversiones en los Hor-
nos.

3) Instrumentacién Hornos de Plan-
chones.

4) Instrumentacién Hornos de Palan-
quilla.

5) Hemos buscado recuperar aque-
lla energia que nosotros producia-
mos y que no aprovechdbamos inte-
gramente en el pasado, como es el
vapor en la Aceria de Conox con la
limpieza de gases.

Si analizamos las inversiones ya rea-
lizadas hasta el afo 1975, podemos
ver que son fres grandes avances
tecnolégicos los que han habido en
la industria siderirgica del afo 50
hacia adelante: 1) Aceria de Con-
vertidores al Oxigeno, 2) proceso de
colada continua, 3) reduccién direc-
ta y 4) instrumentalizacién o utiliza-
cién de computadores en los proce-
sos productivos de la siderirgica,
nosotros hemos ya solucionado dos
de estos grandes avances: aceria de
convertidores y computarizacion.
Sélo falta el proceso de colada con-
tinua.

Los efectos

Estas inversiones han significado
que en el afo 1988 la productividad
aumenté respecto de la que tenia-
mos en 1975, en un 130%. El consu-
mo energético disminuyé en el mis-
mo periodo en un 32%. En el aho
1974 necesitabamos 9,2 gigacalo-
rias para producir una tonelada de
acero y en el 1988 utilizamos 6,2
gigacalorias (GGal) para producir
una tonelada de acero. Ademas el
rendimiento de las materias aumen-
t6 en un 7%. En el ano 74 por cada
tonelada de acero que produciamos
teniamos 720 kilos de productos ter-
minados. Hoy dia, por cada tonela-
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da de acero que producimos, tene-
mos 770 kilos de producto termina-
do. Es decir, materias primas que
antes se recirculaban en el proceso,
hoy son productos terminados que
nosotros entregamos al mercado.
Estos TRES LOGROS del aumento de
la productividad, disminucion del
consumo energético y aumento de
rendimiento en las materias, es lo
que ha permitido a Huachipato dis-
minuir sus costos de produccién en
términos reales entre el afo 1974 y
el ano 1988, en un 35%.

En el afno 1988, produjimos 870 mil
toneladas de acero en délares de
hoy diaq, si esa produccién la hubié-
ramos hecho con la productividad,
consumo energético y con el rendi-
miento de materias primas que te-
niamos en el afo 1974, hubiéramos
gastado en producir esas 870 mil to-
neladas, 70 millones de délares de
lo que efectivamente gastamos en el
aio 1988.

Si ustedes ven que las utilidades de
Huachipato del ano 1988, ascendie-
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ron a 54 millones de délares, com-
prenderan la importancia que tiene
para el desarrollo de Huachipato
hoy dia el haber logrado estos lo-
gros de materias de productividad y
de disminucién de costos de produc-
cién.

Con lo realizado hasta la fecha, po-
demos afirmar que hoy dia somos un
productor competitivo en cuanto a
sus niveles de costo de produccion.
Tenemos uno de los menores costos
de produccién del mundo porque
aprovechamos las ventajas com-
parativas que tiene la industria side-
rirgica en Chile, como es el caso de
materias primas (mineral de hierro)
y energia hidroelécirica barata y,
principalmente, la alta calificacion
de nuestro personal que trabaja en
la industria.

Hoy dia somos competitivos, pero
tenemos que estar dispuestos y pre-
parados al desafio que significa
para nosotros el que todas las em-
presas siderirgicas del mundo estén
en esta misma campana, de disminu-

® Una nueva planta de
coque, una linea de
recubrimiento
continuo, mejoras al
laminador de barras,
equipos de colada
continua y mejoras en
laminadores de
productos planos,
contempla el
programa de
expansion de la
siderurgica chilena.

cién de sus costos de produccién y
de mejoramiento de la calidad. Por
consiguiente, para mantener en el
mediano y largo plazo la posicién
competitiva que hemos alcanzado,
Huachipato requiere mayores inver-
siones y de mayores modernizacio-
nes.

Modernizacio-
nes e
Inversiones

Este programa contempla 5 grandes
items:

1) Planta de Coque: Permite reempla-
zar la antigua, que tiene 40 afos de
operacion —una de las mds antiguas
del mundo en estos momentos en
operacion— y ademds, esta nueva
bateria permite reemplazar la ener-
gia proveniente del petréleo por una
energia proveniente de carbén. Es
decir, con esta nueva Planta de Co-
que, Huachipato se independiza en
su operacién del petréleo.

Esta nueva Planta tiene una capaci-
dad de 500 mil toneladas al afio.
Hoy dia nuestra actual produccién
de coque es del orden de 280 a 300
mil toneladas al ano vy, el resto, lo
tenemos que importar. Con esta nue-
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va Planta somos capaces de satisfa-
cer absolutamente las necesidades
de Huachipato.

Esta hecha con la licencia Still-Otto y
el contratista principal es Mitsubishi
NKK y esperamos ponerla en mar-
cha en el cuarto trimestre de 1990.
El financiamiento de esta obra es
con créditos otorgados por empre-
sas japonesas y el Banco de Fomen-
to de Exportacién Aleman que com-
prende el 100% del financiamiento
de la obra, es decir, tanto la compo-
nente importada como la nacional
estan financiadas. El monto de la
obra es superior a los 100 millones
de délares.

2) Linea de recubrimiento continuo:
Hoy dia nosotros entregamos un
producto galvanizado, que es un
producto realizado por inmersién
plancha a plancha. Con esta linea
de recubrimiento continuo, lo que
pretendemos es un proceso de recu-
brimiento en rollos de tal manera de
mejorar la calidad y aumentar el uso
de productos galvanizados en Chile.
Se ha introducido una modificacién
dentro de lo que es el recubrimiento
tradicional. El nuevo recubrimiento
va a ser de aluminio y zinc que tiene
grandes ventajas de corrosién frente
al recubrimiento de cromo-zinc. Las
experiencias realizadas especial-
mente en Estados Unidos y Australia
muestran que la duracién de la plan-
cha con recubrimiento de aluminio y
zinc es, por lo menos, tres veces su-
perior a la corrosién de la plancha
de cromo-zinc y en un pais costero
como es Chile, esto es de vital im-
portancia. ;
Tiene una licencia de Bethlehem. El
proveedor del equipo es Production
Machinery Co. y su puesta en mar-
cha seria el primer semestre de
1990.

El financiamiento de esta obra es
con un crédito japonés con un 100%
de la componente importada y la
componente nacional, es con recur-
sos propios de Huachipato. La inver-
sién va a ser del orden de 18 a 20
millones de délares.

3) Mejoras al Laminador de Barras:
Este proyecto tiene una diferencia
respecto de los dos anteriores, en el
sentido que no estipula una cons-
truccién de una linea nueva y com-
pleta, sino que estamos reemplazan-
do en una linea existente ciertas par-
tes de la linea para mejorar la cali-
dad del producto que nosotros
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Vaciado en lingotes

entregamos y para mejorar la pro-
ductividad de esta linea.

Hoy dia, el actual laminador de ba-
rras que tenemos en operacién tiene
la limitacién de no poder entregar
un alambrén inferior a un diametro
de 10 mm para hacer alambres, cla-
vos y mallas en circunstancias que el
mercado mundial para este produc-
to entrega un alambrén en un didme-
tro de 5,5 mm, lo que nos ha hecho
perder parte del mercado nacional y
no contar con la posibilidad de ex-
portar dicho producto. Lo que esta-
mos haciendo con esta inversién es,
justamente, modernizar parte de la
linea hoy dia existente de tal manera
de poder entregar en condiciones
normales un alambrén de 5,5 mm.
de didmetro, lo que nos haria, indu-
dablemente, recuperar el mercado
nacional que hemos perdido y nos
da la posibilidad de exportacion.
Ademds, con estas modificaciones la
linea aumenta su capacidad de 220
mil toneladas por ano, a una capaci-
dad de 330 mil toneladas por afo.
El proveedor del equipo es la fir-
ma italiana Danieli y la puesta en
marcha de esta inversién la tenemos
contemplada para el primer semes-
tre de 1991. El financiamiento es a
través de un crédito otorgado por la
firma Danieli para la componente
importada y toda la componente na-
cional va a ser realizada con recur-
sos propios de Huachipato. La inver-
sion es entre 25 y 30 millones de
délares.

Para concretar el programa de mo-
dernizacién faltarian dos inversio-

nes que se encuentran en etapa de
adjudicacién. Estas inversiones son:
Colada continua de planchones y las
mejoras a los laminadores de pro-
ductos planos.

4) Colada continua: Este proyecto tie-
ne una capacidad de 330 mil tonela-
das de produccién al ano, que pue-
de aumentar hasta 440 mil toneladas
si hacemos secuencial la colada.
Este es un equipo que estd almace-
nado en Huachipato desde abril de
1975. La situacién que vivié la indus-
tria sidertrgica del 73 en adelante
impidié materializar esta inversién
en los plazos que teniamos proyec-
tados y por eso ahora, al volver la
industria siderirgica a niveles nor-
males de demanda y resultados fi-
nancieros, es que hemos vuelto con
este proyecto. Todos estos afos se
ha debido mantener este equipo al-
macenado, para lo cual se deberan
reemplazar las partes deterioradas.
En valores nominales, el costo del
equipo en 1975 fue de 8 millones de
délares y reacondicionarlo cuesta
entre 5 a 7 millones de délares.
5) Mejoras laminadores productos pla-
nos: Comprende hornos de calenta-
miento; tren de laminacién en ca-
liente; una linea de decapeado; una
laminacién en frio; linea de limpie-
za; recocido y laminadores de tem-
ple. Todo este sistema es el que se
va a modificar en algunos casos,
cambiando algunos equipos y, en
ofros, anadiendo a los antiguos los
nuevos.

Con este programa de moderniza-
ciones, en que Huachipato estd em-
penado, esperamos poder mantener
en el mediano y largo plazo la posi-
cién competitiva. Creo que frente al
resto de las industrias siderirgicas
tenemos una ventaja; ellos han lle-
gado hasta la fecha a obtener cier-
tos niveles de productividad y costos
de produccién, pero con instalacio-
nes modernas, es decir, ellos no
pueden mejorar ni la productividad
ni los costos de produccién a través
de modernizar instalaciones. En
cambio, nosotros hemos llegado a
tener una posicion competitiva con
unas instalaciones antiguas, es de-
cir, tenemos, un campo grande para
mejorar a través de modernizar
nuestras instalaciones. Eso es lo que
nos hace mirar con optimismo la
produccién futura de Huachipato en
el sector productor de acero del
mundo.
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MARIENRED
CONTROL DE TALUDES
CONTROL DE EROSION

@ Talud a Proteger
@ Sistema Radicular
(@) Malla Marienred

MARIENBERG S.A. ha disefiado una malla que al ser llenada con tierra, fertilizantes y
semillas, permite la implantacion de vegetacion protectora a taludes y laderas de
caminos, rios y tranques.

BENEFICIOS
Permite la implantacién de cualquier tipo de semillas o especies nativas en forma de esquejes,
arbustos, etc.

La malla instalada porporciona una inmediata proteccion al terreno al disminuir la velocidad de
aguas lluvias.

Fécil instalacién con herramientas comunes y mano de obra local de la zona.

Bajo costo y alta eficiencia.

Resultados comprobados en varias zonas del pais.

SISTEMA DESARROLLADO EN CONJUNTO CON CONAF
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DIVERSIFICACION DE

CAP S A.

® Desde que se inici6 la
reprivatizacién la
Compania de Acero
del Pacifico ha
diversificado su
acciénen 17
empresas de distintas
dreas productivas.

® En el mediano plazo
se invertiran 850
millones de délares
en el desarrollo de
esas empresas.

AGOSTO
DE 1989

Por Roberto de Andraca, Gerente
General de CAP S.A. de Inversiones.

n cuatro anos, desde que el Go-

bierno inicié la reprivatizacion,
la Compania de Acero del Pacifico,
hoy grupo CAP, ha diversificado su
accién en 17 empresas: mineras, fo-
restales, inmobiliarias, navieras, fi-
nancieras y de servicios, y ha dupli-
cado afo a afio sus utilidades.

Hace 43 anos, CAP se cred con la
misién de ser un motor de desarrollo
y progreso para el pais; estar al ser-
vicio de Chile y de su crecimiento; y
ser una fuente de riqueza y de mejo-
ria de las condiciones de vida para
todos los chilenos. La Compaiia ha
cumplido con este objetivo cabal-
mente.

En la actualidad, CAP es un Grupo
de Empresas que entra, a la par con

Japén, Estados Unidos y paises eu-
ropeos, a la tendencia del siglo XXI:
diversificacién, alta tecnologia y
propiedad privada compartida con
los trabajadores. Cerca de 5 mil tra-
bajadores son duefos del 34% de la
Compaiia.

Los hechos y resultados de 1988 y
del primer semestre de 1989 confir-
man que CAP S.A. de Inversiones es
uno de los grupos privados de ma-
yor crecimiento en el pais.

Hoy, CAP es un Grupo de Empresas
en expansién que durante 1988 du-
plicé las utilidades registradas du-
rante el aio anterior (US$ 61 millo-
nes 780 mil en 1988 y US$ 31 millo-
nes 374 en 1987) y en 1989 termind
de prepagar el 100 por ciento de su
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deuda que formaba parte de la deu-
da externa del pais.

Basados en esta filosofia empresa-
rial, se afianza, para los afos veni-
deros, una proyeccién razonable-
mente optimista y positiva que debe-
ré reforzar el lugar destacado que
tienen las empresas del Grupo CAP
en la comunidad nacional.

Plan de
inversiones

La empresa fue concebida y creada
con objetivos de permanencia en el
largo plazo y con ese principio ha
actuado hasta la fecha. Por lo tanto,
el desarrollo del Grupo de Empresas
CAP exige una planificacién perma-
nente a corto, mediano y largo pla-
zo, dentro de la cual la formulacién
e implementacién de los programas
de inversién se deciden basicamente
por razones técnicas, de mercado y
financieras.

Considerando la estrategia de desa-
rrollo de las empresas en el media-
no plazo, se invertiran 850 millones

roductos Acero Terminado (T.M.)

1 Productos Mineros (T.L.)

Mineral de Manganeso (T.M.)

1989

2 Préductoh de Accm (T.M.)

315.200

311.200

311.300

295.600

3.900

15.600 I

4.229.000

3.353.000

529.000

528.000

3.700.000

2.825.000

roductos de Manganesos (T.M.)

1 Ferroaleaciones

3.827

Minerales

de délares en el periodo 1989 -
1994, monto que incluye desde pro-
yectos ya en construccién hasta
aquellos que ain estdn en la fase de
estudio.

No obstante la diversificacion que
ha habido en las actividades de
CAP, no se han descuidado las acti-
vidades bdsicas y tradicionales,

6.088

sino, por el contrario, se les ha dedi-
cado una preocupacién preferente.

® e
Actividad
Od [ 4 [ ]
sidervrgica
Las mayores inversiones correspon-
den a la Compaiia Siderirgica Hua-

GRUPO CAP
CUADRO DE ORGANIZACION
CAP S.A. DE
INVERSIONES
ACTIVIDAD ACTIVIDAD ACTIVIDAD
FORESTAL SIDERURGICA MINERA
PORT CIA. SIDERURGICA CIA. MINERA DEL MANGANESGS AFP EL
Pl 8 I TERRANCVASA. H | | HuachPaTO S A e PACIFICO S.A ATACAMASA UBERTADORSA.
(e ANDINOS SA. ety | | moPACLTDA.
(Curazao)
FORESTAL INMOBILIARIA
MILLALEMU SA. SAN VICENTE () [ EMARLTDA.
AD | | oRoPACLIDA
COMPAC S.A. (35%) | SIDERURGICA
n—
PACIFIC ORES &
TRADING N.V.
o
(*) PROPIEDAD CAP 80%/ABCAP 40%
Administracién delegada a ABCAP
PACIFIC ORES &
TRADING B.V. i
Nedariand CONTROL CORPORA
: : NOVIEMBRE 1, 1985,
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chipato S.A. y estan dirigidas princi-
palmente a la modernizacién de sus
instalaciones, con el fin de obtener
una mayor productividad; aumentar
la capacidad de produccién; obte-
ner productos de dimensiones y tole-
rancias acordes con las actuales ten-
dencias del mercado y, en general,
aumentar fuertemente la competitivi-
dad de sus productos tanto en el
mercado interno como en el exter-
no.

De las inversiones en el drea, desta-
ca la nueva planta de coque, que
sustituird a la actual coqueria que ha
operado en forma ininterrumpida
desde abril de 1950 hasta la fecha.
Permitiré ampliar la capacidad de
produccién de coque metalirgico y
gas de coqueria, lo que implicard
sustituir el coque metalirgico impor-
tado y gran parte de las necesidades
de petréleo combustible, respectiva-
mente.

Ofra importante inversion es la mo-
dernizacién de laminadores de pro-
ductos planos, destinada a mejorar
las actuales instalaciones de lamina-
cién de planchas en caliente y en
frio, con el fin de poder satisfacer
completamente los actuales requeri-
mientos del mercado nacional y su
tendencia futura en cuanto a dimen-
siones y calidad, sustituyendo asi im-
portaciones y al mismo tiempo au-
mentando la capacidad de lamina-
cién y su productividad.

Asimismo hay programadas inver-
siones adicionales en ofras dreas
como es la incorporacién de nueva
tecnologia en la produccién de Plan-

chones, la modernizacién del Lami-
nador de Barras y el reemplazo del
actual sistema de Galvanizado de
Planchas por un nuevo proceso
(Galvalume), que permitird satisfa-
cer las necesidades del mercado,
mejorando la competitividad de los
productos galvanizados.

Actividad
minera

En el drea de la mineria del hierro,
donde opera la filial Compaiiia Mi-
nera del Pacifico S.A., se contempla
invertir en proyectos orientados a
satisfacer las exigencias cada vez
mayores del mercado internacional.
Las inversiones estan dirigidas prin-
cipalmente a aumentar el nivel de
utilizacién de sus actuales centros de
operacién, Algarrobo y Romeral,
mejorando al mismo tiempo su pro-
ductividad y competitividad de sus
productos; la diversificacién de sus
actividadesmineras y |a renovacion y
reemplazo de equipos.

El proyecto més importante en esta
drea es el que dice relacién con la
Planta Pellet Feed, inversién que
permitird el aprovechamiento de
mayores reservas de mineral y de
esta manera satisfacer la demanda
por este producto, elevando sustan-
cialmente la produccién de la Mina
El Romeral y el nivel de ventas de la
Compaiiia Minera del Pacifico S.A.
La operacién de esta Planta signifi-
card mejorar el aprovechamiento de
minerales marginales de Romeral,
actualmente sin otro uso alternativo

ESTADO CONSOLIDADO DE RESULTADOS GRUPO CAP

(En miles de délares)

PRIMER SEMESTRE

1988 1989
Ingresos de Explotacién 192.800  304.476
Costos de Explotacion (135.239) (222.617)
Margen de Explotacién 57.561 81.859
Gastos Adm. y Ventas ( 8.163) ( 14.263)
Utilidad Operacional 49.398 67.596
Resultado no Operacional ( 21.165) ( 26.685)
Utilidad antes de Impuesto 28.233 40.911
Impuesto 3.350 3.606
Utilidad Neta 24.883 37.305
AGO!

debido a su alto grado de impurezas
o baja ley de fierro.

También se ha considerado reem-
plazo y renovacién de equipos de
las minas El Algarrobo y El Romeral,
con la finalidad de aumentar la ca-
pacidad de movimiento total de ma-
teriales. En el caso de Algarrobo el
objetivo es exiraer el mineral nece-
sario para cumplir las producciones
de pellets indicadas en el programa
y en el caso de Romeral se trata de
incrementar el nivel de produccién y
satisfacer la demanda del mercado
de acuerdo a las exigencias de cali-
daodes para los distintos productos:
granzas para Huachipato, granzas
exportacion, finos y preconcentra-
dos.

Actividad
forestal

La actividad forestal, a la cual CAP
ingresé en 1987, constituye el mayor
paso dado por CAP en materia de
diversificacién. Es una inversién rea-
lizada con perspectivas de largo
plazo orientada al mercado externo
y con el objetivo de lograr volime-
nes importantes de facturacién en el
mediano plazo, despachando pro-
ductos con creciente incorporacién
de valor agregado.

Para ello se requiere desarrollar un
considerable programa de inversio-
nes tanto en el drea forestal como en
instalaciones industriales.

El sector forestal tiene el potencial
de crecimiento suficiente y las venta-
jos comparativas necesarias para
lograr el objetivo senalado, para lo
cual se realizard un programa de
inversiones que le permitan llegar al
mercado de exportacién, cuyo tama-
fo y estabilidad posibilitan un creci-
miento sostenido.

El plan de inversiones del Grupo
CAP en esta drea contempla, por
una parte, inversiones que deberdn
aumentar su patrimonio forestal
para proporcionar los recursos que
respalden los planes existentes en
esta drea y, por otra parte, expandir
la estructura industral del érea, de-
sarrollando proyectos que den a la
madera un mayor valor agregado
que incremente sustancialmente los
retornos de exportacion. Lo anterior
permitird alcanzar en el transcurso
del préximo decenio el volumen de
ventas que se le ha fijado como ob-
jetivo de largo plazo.

BOLETI
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Utilidades del
Grupo CAP
durante el
primer
semesire

Una utilidad neta de 37 millones 305
mil délares ($10.058 millones 547
mil) registré CAP S.A. de Inversiones
con sus 17 empresas filiales y 3 coli-
gadas, en los primeros seis meses de
1989, lo que representa un incre-
mento de un 49,92% respecto de
igual periodo anterior, donde se ob-
tuvieron ganancias de 24 millones
883 mil délares ($ 6.709 millones 203
mil). Se espera que la tendencia de
estas utilidades se mantenga en el
segundo semestre.

°
Beneficios de la
privatizaciéon
El objetivo de la privatizacién es di-
fundir la propiedad y oforgarles a
las personas mayores cuotas y espa-
cios de libertad. Esta es la 0nica for-
ma de hacer posible que los indivi-
duos sean realmente libres, con el
fin de que su futuro no dependa del
Estado, sino solo del esfuerzo y ca-
pacidad de cada cual.

A mediados de 1987, CAP S.A. de
Inversiones quedé privatizada en un
100 por ciento, y con una propiedad
repartida en cerca de 10 mil accio-
nistas, lo que constituye un factor de
estabilidad social y desarrollo futuro
que beneficia a los trabajadores, a
los inversionistas y a la comunidad
en general.

Un claro ejemplo del éxito de la po-
litica de privatizaciones, es la Com-
pania de Acero del Pacifico, CAP,
convertida en la actualidad, en un
Grupo de Empresas Privadas que
desarrolla su quehacer empresarial
en dreas como la siderurgia, mine-
ria, forestal y de servicios. Los resul-
tados obtenidos por CAP en los 0lti-
mos anos, solo vienen a demostrar
que la administracién privada es
mas eficiente que la publica, reafir-
mando asi la conveniencia de la pri-
vatizacién realizada.

Luego de la privatizacién, CAP se ha
convertido en uno de los Grupos Pri-
vados mds grandes del pais; con el

BOLETIN
20 MINERO

Un aspecto del seminario “La Siderurgia en
América Latina y en Chile”. De izquierda a derecha
Maria Isabel Méndez, Relacionadora Piblica

del Grupo CAP; Jaime Arbildia Gerente General
de la Cia. Siderdrgica de Huachipato

y Annemarie Hoffa, Jefe de Prensa de ILAFA.

mayor porcentaje de trabajadores
accionistas; y con crecientes utilida-
des, todos factores que impulsan el
desarrollo econémico y social de
Chile.

En efecto, al pasar a manos priva-
das, la Compaiiia conté con mayo-
res recursos para realizar proyectos
de inversién, que han posibilitado a
la empresa seguir los avances tecno-
l6gicos del mundo moderno. Asimis-
mo, la Compaiiia —gracias a la pri-
vatizacién— ha podido incursionar
en ofros sectores de la economia,
diversificando su accionar hacia ru-
bros como el forestal y de servicios.
Una de las principales ventajas del
proceso de privatizacién de empre-
sas ha sido impulsar lo que se ha
denominado “capitalismo popular”,
es decir, la incorporacién de los tra-
bajadores a la propiedad de la em-
presa como accionistas.

CAP constituye un ejemplo Unico en
nuestro pais, al considerar que es la
empresa privatizada con mayor par-
ticipacién accionaria de sus trabaja-
dores. Casi 5 mil trabajadores son
duefios del 34% de la propiedad de
la Compania, lo que se traduce en
que la mayoria de los trabajadores
estd recibiendo las ventajas de esta
doble condicién: trabajador y accio-
nista.

Como trabajadores estan siendo
participes del importante desarrollo
que impulsa CAP en las distintas
dreas en que participa: siderurgia,
mineria, forestal y otras, y recibien-
do todos los beneficios que implica
pertenecer a una gran empresa, es-
table y con mejores perspectivas que
se ha caracterizado ademds por una
gran preocupacion social hacia los
que laboran en ella.

Como accionistas participan direc-
tamente en la direccién de la Com-
pafia a través de los directores que
los representan y estén obteniendo
importantes ingresos ademds de su
remuneracién por la via de los divi-
dendos, manteniendo inalterable su
capital accionario.

Esto Gltimo es de la mayor trascen-
dencia, dado que si un trabajador
mantiene sus acciones en el tiempo,
al momento de su jubilacién podra
contar con un ingreso extra que lo
ayudard a que su nivel econémico
no se deteriore por el solo hecho de
dejar de ser trabajador activo y
constituye, al mismo tiempo, un se-
guro adicional para su familia en
caso de muerte o incapacidad labo-
ral.

En sintesis, las acciones CAP son un
gran respaldo econémico presente y
futuro.
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 NUNCAOTRO CALG TANBIEN
NUESTRO SUELO MINERD.

— Por su bien concebido disefio con la mds moderna
tecnologia.

— Por su alto rendimiento y economia de operacion.

— Por ser el N° 1 en el mundo, en penetracion de mercado, en
los tltimos tiempos.

— Porque ya existen aproximadamente medio millar de
equipos moviendo nuestra tierra.

— Por la profesional y constante asesoria de ATOM, con su
servicio personalizado y eficiente.

— Porque para la explotacion adecuada de nuestras riquezas

naturales, que son nuestro futuro, se requieren equipos

confiables y de alta productividad... m “ ‘
...Un KOMATSU es un acierto... y ATOM se lo
garantiza, A4 IMN N\

Valoriza en Chile las mejores marcas

Avda. Carlos Valdovinos N° 3346. Tel.: 5550149.
Telex: 340357 ATOM CK. FAX: 5515335 Santiago-Chile

T L e

WA400- 1 cargando mineral de cobre en faena de CEMIN-CHILE.
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LA FORMA MAS BARATA
DE MOVER MONTANAS.

® Alta productividad a bajo
costo.

e Potencia de 190 HP.

e Balde de 3,7 yardas cubicas.

e Transmision automatica
Power Shift.

e Motor Diesel Volvo
Turboalimentado.

e Cabina antivuelco y
antigolpes de méxima
seguridad.

e Gran fuerza de
desprendimiento y elevacion
hidréulica.

e Equipado con motor Kit para
trabajos en tuneles.

® Incansable: trabaja mas
horas que ningun otro
cargador frontal.

e Bajo costo de operacion.

e Reconacida eficiencia de
Volvo en todo el mundo.

e Servicio y garantia S.K.C. en
todo Chile.
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!!....!... Representante oficial para todo Chie. [l
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INFORME ESPECIAL

ta SIDERURGICA

DE AMERICA LATINA

a industria siderdrgica latino-

americana es una actividad que

ha experimentado un progreso
extraordinario en todos sus aspectos
durante las tres Gltimas décadas. El
proceso continuo de urbanizacién y
de crecimiento de la poblacién en la
region durante esos anos explica la
enorme expansién del consumo de
acero para satisfacer las necesida-
des crecientes en dreas como la edi-
ficacién, transporte, energia, servi-
cios, y en general, de infraestructu-
ras de las grandes ciudades latino-
americanas. La industrializacién
regional fue mds intensa en sectores
tales como la industria metalmecéni-
ca, de partes y piezas automotrices,
de artefactos electrodomésticos,
bienes de capital, etc. Es impresio-
nante observar actualmente el desa-
rrollo alcanzado por la regién, en
cuanto a la dotacién de todo un
parque de industrias transformado-
ras de acero que abastecen a consu-
midores finales de productos que
antes eran importados. Es por ello
que el avance logrado hasta hoy por
la siderurgia latinoamericana, debe
entenderse como el resultado de una
DE 1088

politica deliberada de desarrollo
que contemplé la implantacién de
una industria bdsica y estratégica
destinada en una primera etapa a
acelerar el proceso de la sustitucién
de importaciones de productos de
acero, y a la vez, que fuese capaz de
impulsar la creacién y crecimiento
equilibrado de nuevos polos de de-
sarrollo industrial en cada subre-
gion. Prueba de ello, fue la construc-
cion y puesta en marcha de varias
nuevas plantas productoras de ace-
ro a comienzos de la década de
1960, entre las que se pueden men-
cionar a SOMISA (de Argentina),
COSIPA y USIMINAS (de Brasil) y
SIDOR (de Venezuela), las que con-
tribuyeron sustancialmente a desa-
rrollar zonas y civdades como el
gran Buenos Aires, Sao Paulo, Minas
Gerais y Guayana, entre otras. Se
puede afirmar que la siderurgia lati-
noamericana fue creada e impulsa-
da desde un comienzo para autoa-
bastecer sus propios mercados infer-
nos de acero y no para exportar.
Una vez superadas las etapas de
instalacién, puesta en marcha y de-
sarrollo de las principales y mayores

Puerto de
Guacolda en
Huasco.

® Laregidn realizé
inversiones por 187 mil
millones de délares en
el Ultimo decenio, para
conformar uno de los
parques siderdrgicos
mds modernos y
eficientes del mundo.

Por Anibal Gémez Garcig,
Secretario Ejecutivo de ILAFA.

plantas siderdrgicas de AL, la pro-
duccién y el consumo de acero con-
tinuaron aumentando a tasas muy
superiores a las de los paises desa-
rrollados en las dos ultimas déca-
das, sustentados por un escenario
econdmico ascendente y promisorio.
El consumo aparente de acero de
América Latina —principal indicador
del mercado interno—, crecié a una
tasa promedio acumulativa anual de
7% en la década de los 60, elevdn-
dose de 8,6 millones de T en térmi-
nos de lingotes en 1960 a 17 millo-
nes de T en 1970, vale decir, se du-
plicé. El decenio siguiente, de los
anos 70, marcé un hito en el desa-
rrollo del mercado del acero latino-
americano por el acelerado creci-
miento observado. El consumo de la
zona crecié a un ritmo de 8,1% pro-
medio anual entre 1970 y 1980, pa-
sando de 17 a 37 millones de T, es
decir, mas que se duplicé.

En vista del escaso dinamismo
del consumo mundial entre esos
anos, que no super?d el 1,4% anual,
la participacién latinoamericana en
éste se elevé desde 2,9% en 1970 a
un 5,2% en 1980. El crecimiento sos-
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tenido del consumo de acero en
nuestra region entre 1960 y 1980, im-
pulsé a los planificadores y empre-
sarios siderirgicos a ejecutar am-
plios y sucesivos planes de expan-
si6n de la capacidad productiva del
sector, para asi atender satisfacto-
riamente la demanda creciente en
sus mercados internos.

Consecuentemente, la produc-
cién de acero en bruto de América
Latina se sextuplicé en 20 afos, su-
biendo de 4,7 a 13 millones de T
entre 1960 y 1970, y a 28,9 millones
de T en 1980.

Sibitamente sobrevino un verda-
dero colapso econémico a nivel
mundial con ocasién de la segunda
crisis petrolera del afio 1979, a raiz
de la cual el mundo desarrollado
entré en crisis y dej6 de demandar
bienes y servicios de la regién lati-
noamericana, Asimismo, se detuvie-
ron bruscamente las corrientes de
capital, subieron fuertemente las ta-
sas de interés, se incrementaron sig-
nificativamente los pagos de los in-
tereses de la deuda externa.

También se deterioraron drasti-
camente los términos de intercambio
de la regién con el resto del mundo.

Y emergié un proceso de rece-
sion cuyos efectos adn perduran,
afectando tanto a la economia como
a la siderurgia latinoamericana.

La verdadera debacle del consu-
mo interno de acero que sobrevino
entre 1980 y 1983, provocada por la
recesion descrita, impulsé a la in-
dustria siderirgica regional a expor-
tar para mantener una utilizacién sa-
tisfactoria de su capacidad producti-
va que recién habia sido ampliada.
El consumo aparente de AL, expre-
sado en lingotes equivalente, cayé
de 37 a 24 millones de T entre 1980 y
1983, habiéndose recuperado pau-
latinamente hasta alcanzar sélo 31
millones de T en 1988.

Entretanto, después de 1980 con-
tinuaron desarrolldndose y consoli-
déndose los nuevos proyectos side-
rirgicos latinoamericanos iniciados
antes de esa fecha. Esto explica la
actual magnitud y presencia de la
siderirgica latinoamericana en el
mercado mundial, la que con una
produccién de 42,3 millones de T en
1988, exportd en ese ano mds de un
tercio de este acero.

La crisis econémica que se des-
encadené a comienzos de la presen-
te década significé una fuerte con-
traccién del bienestar de la pobla-

BOLETIN
24 MINERO

Huachipato. Acerfa al oxigeno.

cién latinoamericana, la que vio re-
troceder el PIB por habitante de
1988 al mismo nivel de 10 afos an-
tes, con un descenso de 6,6% res-
pecto al de 1981. También esta si-
tuacién impacté severamente en el
mercado interno del acero, por lo
que el consumo por habitante cayé
de 110 a 77,8 Kg. en términos de
lingotes, entre 1980 y 1988.

Una caracteristica propia de la
depresion econémica que afecta a
nuestra regién, ademds de su pro-
fundidad y prolongada duracién, es
su extension generalizada. Multiples
factores econémicos coadyuvaron a
precipitar la caida del consumo de
acero. Entre los mas notorios: la
agudizacién del proceso inflaciona-
rio que ya alcanza ribetes dramati-
cos. La tasa media de aumento de
los precios al consumidor pondera-
da por la poblacién en 1988 superéd
el 470%, duplicando holgadamente
la registrada en el afo precedente.

El nivel de la inversién interna
bruta de América Latina en 1987, en
términos reales, fue inferior en mas
de una cuarta parte al registrado en
1980. El bajo nivel de inversién se
debe en gran parte a la transferen-
cia negativa de recursos financieros
de la regién. Al respecto, cabe sefna-
lar que entre 1982 y 1988 AL transfi-
rié recuros netos al exterior por

US$ 180.000 millones, lo que equi-
vale al 45% de su deuda externa
actual (US$ 401 mil millones).

En el afio 1988, por sexto aio
consecutivo, los paises latinoameri-
canos continuaron ajustandose a los
problemas que han afectado al sec-
tor externo de sus economias a par-
tir de 1982,

Exportaciones

En un escenario mundial de pers-
pectivas inciertas, una forma legiti-
ma de mitigar el severo estrangula-
miento que esta asfixiando al sector
externo de las economias de Améri-
ca Latina es impulsar un crecimiento
sostenido de las exportaciones. Este
concepto no es nuevo y estd respal-
dado por documentos y recomenda-
ciones de los organismos internacio-
nales, especializados en esta mate-
ria. Asi, en el articulo XXXVI del
GATT, confirmado en la ronda de
Tokio (1979), se senala que las na-
ciones desarrolladas deberan facili-
tar la diversificacién de la estructura
de las economias de las regiones
poco desarrolladas, y deberan ase-
gurar ampliamente la existencia de
condiciones favorables para un me-

Continia en la Pdg. 29
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CONTENIDO DE UN PROYECTO
MINERO DE EXPLOTACION

Antecedentes Generales, Legales y
Reglamentarios

~ Ubicacion y acceso.
~ Propiedad minera (forma en que €sta se halla constituida).
~ Estudio del yacimiento.
* Prospeccidn geoldgica y levantamiento topografico de
superficie.
* Interpretacion y evaluacién del yacimiento.
= Laboreo minero (socavones, pozos de reconocimiento,
efc.)
- Geologfa regional.

- Geologfa del yacimiento.

* Litologfa.
* Tipo, morfologia y mineralogia de los depdsitos.
* Conclusién metalogénica.

~ Evaluacion del yacimiento.

* Reservas medidas o reservas probadas (Ley).

* Reservas inferidas o reservas probables (Ley).

* Reservas posibles (Ley).
(Las leyes deben ser determinadas en laboratorios espe-
cializados).

BANCO

CONCEPCION



TemasFinancieros =

Tronadura en mina
a tajo abierto.

| Estudio Técnico de la etapa
| de extraccion

~ Sistema de explotacion que se aplicard.
— Planes mineros.
- Posibilidades de expansin.
~ Areas disponibles para botaderos.
— Necesidades de:
* Energia y fuente de abastecimiento.
* Agua y fuente de abastecimiento.
* Vivienda para el personal (campamento).
e Caminos.
* Maquinaria (tipo y cantidad).
* Instalaciones.
* Equipos.
* Vehiculos (camiones y/o buses).
* Otras inversiones (detallar).

Estudio financiero

~ Determinacion del monto de la Inversi6n requerida desglo-
sada en:
* Activo fijo.
* Gastos afectos a castigo.
* Capital de trabajo.
~ Determinacion de los ingresos por la venta de mineral.
— Determinacion del Costo Total.
El Costo Total debe desglosarse en:
Costo de la Administracion General y
Costo en Planta
* El Costo de la Administracion General estd dado por
los gastos de oficinas ubicadas generalmente, en la
ciudad més proxima al mineral.
e El Costo en Planta debe desglosarse en:
* Costo de perforacion.
* Costo de tronadura.
* Costo de cargufo y transporte interior.
* Costo de molienda (molienda gruesa y molienda
fina).
* Costo del proceso de flotacion (lixiviacion).

BANCO CONCEPCION
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* Otros gastos de produccion (espesamiento, filtrado,
relave, aprovisionamiento de agua, etc.)
* Gastos generales planta (maestranza, bodega admi-
nistracion, ingenierfa, etc.)
* El Costo Total debe desglosarse en Costos Fijos y
Costos Variables.

- Determinacion del costo unitario (US$/Ton.)

Financiamiento

Explicar qué origen tendrén los recursos con que se financiard




el proyecto. Si el financiamiento incluye crédito debe:

* Demostrarse que las reservas mineras cubren el plazo del
crédito solicitado (esto, en el caso de créditos a mediano o
largo plazo).

* Hacerse una exposicion sobre las garantias que se espera
otorgar. (Propuesta de garantias).

Evaluacion

~ Tasa Interna de Retomo (TIR).
- Valor Actual Neto (VAN).

Te F‘_e

— Punto de equilibrio.
~ Andlisis de sensibilidad
El andlisis de sensibilidad, a lo menos, debe incluir sensi-
bilizaciones sobre:
* Reduccién de los precios internacionales del mineral.
* Reduccion en la Ley media del mineral que se espera
extraer.
* Aumentos de costos mds alld de lo proyectado.
* Variaciones en el tipo de cambio.
* QOcurrencia conjunta de mds de una de las posibilidades
sefaladas.

BANCO CONCEPCION
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PLANTAS SATELITES PARA PRODUCCION
DE SULFATO DE COBRE MEDIANTE

EXTRACCION POR SOLVENTE

Existe un numeroso sector de productores potenciales de
minerales oxidados de cobre, que ven entrabadas sus posibili-
dades de desarrollo por varias causas:

- Pequefia magnitud de la explotacion, normalmente bajo 50
TPD

~ Lejanfa de centros de compras que hace imposible finan-
ciar los costos de flete de mineral para su venta directa.

~ Altos consumos de dcido sulfiirico que hacen antiecon6mi-
co el tratamiento de los minerales.

- Baja capacidad tecnoldgica que los deja fuera de posibili-
dad de usar procesos técnica y econdmicamente més efi-
cientes.

- Falta de disponibilidad o alto costo de la energfa eléctrica
para el uso de electroobtencion como alternativa a la
precipitacién.

Una posibilidad de progreso, asociada a la construccién
de plantas centrales de lixiviacion ES-ED y a las perspectivas
de dcido sulfiirico abundante y de bajo precio, se encuentra
en la instalacién de pequefias plantas satélites destinadas a la
produccién de sulfato de cobre, a partir de esos minerales,
mediante procesos de lixiviacion y extraccion por solventes
orientadas a la cristalizacion interna de sales.

Este sulfato, con un contenido de cobre del 25% seria
transportado y vendido a las plantas centrales de electrodepo-

sitacion, donde seria disuelto, refinado (si lo necesita) y
alimentado a las celdas para la produccin de cétodos, rege-
nerando de paso el dcido sulfiirico asociado a la sal, el que se
consumirfa en las faenas de lixiviacién de minerales de la
planta central.

Para los mineros, la venta del contenido de cobre de sus
minerales con un mayor grado de elaboracién (y mejor tarifa)
y concentracién (que abarata su flete) presenta una interesan-
te perspectiva. Para ENAMI, la obtencion de un abasteci-
miento de cobre inalcanzable y el fomento del consumo de
excedentes de 4cido son dos atractivos directos que se suman
a su objetivo de fomento de la actividad minera.

Las bases de una iniciativa en tal sentido serian:

La existencia de plantas centrales de ENAMI para la
compra y lixiviacion de minerales y el tratamiento de las
soluciones por extraccion por solventes y electrodeposita-
cion.

Dotar a los mineros con plantas pequefias de lixiviacion,
extraccion por solventes destinadas a la produccion de sulfato
de cobre cristalizado.

« Carlos N. Avendafno Varas

Sociedad Nacional de Mineria
Federacion

Gremi

PROMEDIO
| piaspE
1989 AGOSTO-
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365,59
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jor acceso de los productos manu-
facturados de los paises en desarro-
llo a los mercados de exportacién. El
Banco Mundial también lo apoya
afirmando que la economia mundial
no se recuperard a menos que los
paises ricos alienten las exportacio-
nes no tradicionales de los paises en
desarrollo.

La siderurgia de América Latina,
uno de los sectores mas dindmicos
de la industria regional, ha aumen-
tado sus exportaciones Ultimamente,
no sélo para contribuir a lograr un
superdvit comercial sino también
para dar testimonio de las grandes
ventajas comparativas que tiene res-
pecto de otras regiones para produ-
cir y exportar acero de bajo costo y
alta calidad. Las ventas externas de
laminados terminados se elevaron
progresivamente desde 2 a més de
10 millones de T entre 1980 y 1988.

Estas fueron dirigidas a alrede-
dor de cincuenta paises de los cinco
continentes, recibiendo una amplia
aceptacién, tanto en naciones indus-
trializadas como Japén. EE.UU. y
Europa, como en paises en desarro-
llo de Asia y del Oriente Medio. Las
exportaciones de acero latinoameri-
cano, por su bajo costo, benefician a
las economias de los paises impor-
tadores y a los consumidores finales
de bienes de capital y de consumo,
intensivos en acero.

Nuetra Regién posee evidentes
ventajas, en relacién con las condi-
ciones propicias para desarrollar la
fase primaria del proceso siderirgi-
co. Existen zonas con materias pri-
mas y fuentes de energia, abundan-
tes y baratas, con facilidades para el
transporte de exportacion, que me-
diante inversiones relativamente ba-
jas han permitido la instalacién de
plantas productoras y exportadoras
de semielaborados de acero o pre-
reducidos de mineral de hierro. Per-
sonal calificado y un baojo costo de
mano de obra aseguran su opera-
cién. Consecuencia de estas venta-
jas lo constituye el hecho que en
1988 América Latina contribuyé con
mds del 30% del volumen de semie-
laborados que se comercializa en el
mercado internacional.

Nuestra siderurgia posee un per-
fil tecnolégico moderno, ademés de
abundantes recursos naturales para
la fabricacién de acero. América La-
tina dispone de las mayores reservas
de mineral de hierro de Occidente,
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Convertidor de
oxigeno.

estimadas en 70 mil millones de T.
Estas son de alta ley, y se encuentran
en lugares con infraestructura apro-
piada para su explotacién y distribu-
cién. La produccion regional de mi-
neral de hierro ascendié a mas de
175 millones de T en 1988, de la cual
se exporté mas del 70%.

La capacidad de peletizacién al-
canza a 50 millones de T anuales,
equivalente a un 33% de la capaci-
dad del mundo occidental.

Las reservas de gas natural de
nuestra regién ascienden a 189.271
miles de millones de pies cibicos, de
los cuales méas del 85% se concen-
tran en Argentina, Brasil, México y
Venezuela. Las reservas regionales
de carbén mineral se elevan a mas
de 45 mil millones de T.

La répida proliferacién de gran-
des centrales hidroeléctricas en los
oltimos decenios ha elevado a Amé-
rica Latina a una posicién destacada
en la generacién eléctrica, con una
potencia instalada firme de mas de

774.000 MW, que equivale al 15%
del total mundial.

Otras
Fortalezas

Debo destacar especialmente el
hecho que la siderurgia latinoameri-
cana realizé inversiones por
US$ 18.000 millones en el Gltimo de-
cenio, destinadas a conformar uno
de los parques siderdrgicos mas mo-
dernos y eficientes del mundo. El
costo de la mano de obra en nuestro
sector sidertrgico es muy inferior al
de su similar en naciones desarrolla-
das. Su costo promedio es inferior a
US$ 6 por hora/hombre.

Asimismo, la productividad del
factor trabajo (medida por la rela-
cién produccién/personal ocupado)
crecié en mds de 80% en los dltimos
10 anos. América Latina es pionera y
es la region donde mayor desarrollo
han tenido los procesos de reduc-
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cién directa de minerales de hierro.
En 1988 contribuyd con casi la mitad
de la produccién mundial de hierro
esponja, con 6,6 millones de T.

En la ruta convencional altos hor-
nos-convertidores al oxigeno, Amé-
rica Latina posee una serie de insta-
laciones de avanzada tecnologia
tanto en su disefio como en su ope-
racién. Una decena de sus mayores
altos hornos tienen un didmetro de
crisol superior a 9 metros. Estos ope-
ran con altos niveles de eficiencia
energética y productiva, alcanzando
“coke-rates” del orden de 430-440
Kg/T. Cerca del 60% del acero pro-
ducido en la regién se obtiene en
convertidores al oxigeno instalados
en su mayoria en los Gltimos 15
anos.

Destaca también la proporcién
de acero fabricado en acerias eléc-
tricas de la regién, que en 1988 al-
canzé al 37% de la produccion total,
superando ampliamente al prome-
dio mundial. Varias de éstas operan
a base de hierro esponja, obtenien-
do aceros de alta calidad por el me-
nor contenido de residuales.

La alta participacién alcanzada
por la colada continua en la siderur-
gia regional, revela un factor decisi-
vo de las ventajas comparativas.
Esta creci6 de sélo 10% de la pro-
duccién total en 1976 a un 52% en
1987.

Aunque la proporcién de acero
colado en continuo parece haber
crecido con mayor rapidez en las
naciones desarrolladas en los dlti-
mos afos, ésto se ha debido no sélo
a un aumento de este tipo de instala-
ciones, sino que obedece mas bien a
que las siderurgias de estos paises
se encuentran en fase de reconver-
sién y han disminuido sustancial-
mente sus capacidades de produc-
cién, cerrando precisamente instala-
ciones obsoletas de colada tradicio-
nal.

América Latina cuenta con las
mas modernas tecnologias de lami-
nacién las que satisfacen todos los
requerimientos fijados por las nor-
mas de recepcidn e inspeccién de
los compradores internacionales. La
alta calidod de los productos de
acero latinoamericano resulta evi-
dente por la gran aceptacién que
tienen en mercados de paises como
EE.UU. y Japén, tradicionalmente de
consumidores de gran exigencia res-
pecto de la calidad de los productos
importados.

BOLETIN
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Las perspectivas para el presente
afno son inciertas en vista de las mo-
destas expectativas de crecimiento
econémico, tanto de las naciones
desarrolladas como de los paises
que integran nuestra regién. El pro-
ducto geogrdfico bruto regional cre-
cerd sélo un poco mas de 2%, y
aunque la inflacién podria disminuir
su crecimiento descomunal de 1988
alcazara un nivel promedio superior
a 240%. Las politicas monetarias y
fiscales restrictivas continuardn im-
pidiendo una recuperacién real del
consumo en la regién donde el gasto
publico es responsable por mas del
50% del mercado del acero. El qu-
mento de las tasas de interés que
afectan a la abultada deuda externa
es también otro factor limitante para
una reactivacion del consumo. El
anunciado Plan Brady de reduccién
de deuda no tendrd efectos todavia,
aungue se prevé que producird ali-
vio a mediano plazo.

En este escenario de politicas de
ajuste destinadas a reestablecer los
equilibrios macroeconémicos en el
sector fiscal y en el sector externo de
nuestras economias, las expectativas
en el mercado del acero son bien
discretas. Se prevé que el consumo
de acero no se recuperard ain de la
caida de mds de 8% registrada en
1988, puesto que éste deberia crecer

Laminador en
frio.

en no mds de un 5% hasta alcanzar
unos 33 millones de T. En el presente
afio la produccién de acero ascen-
derd a unas 45 millones de T y las
exportaciones aumentardn apenas
en un 1% a 14,7 millones de T luego
del espectacular incremento de 42%
en 1988. La brusca desaceleracién
se debe a que en el escenario actual
de la economia y el comercio mun-
dial es muy dificil que las ventas de
acero latinoamericano continden
creciendo. En este aspecto existe
mucha incertidumbre y diferentes ex-
pectativas respecto de los acuerdos
Y negociaciones que se establecerdn
con EE.UU. antes de que venzan los
acuverdos de restricciéon voluntaria
de las exportaciones.

La actividad siderirgica de Amé-
rica Latina necesita continuar expan-
diéndose, y dispone de una sélida
base para ello, pero carece de capi-
tales por la insuficiente autogenera-
cién de recursos y por la limitada
asistencia crediticia internacional.
Creo que para que se lleven a cabo
los proyectos de inversién que se
avizoran en el futuro en esta zona de
evidentes ventajas comparativas,
deberd desarrollarse un proceso
cooperativo a nivel internacional,
que permita compartir y competir
equitativamente en el nuevo escena-
rio de reestructuracion de la siderur-
gia mundial. Esto contribuira no sélo
a hacer al acero mas competitivo
frente a otros materiales, sino que
ademds consolidard su posicién cla-
ve en el desarrollo econémico y so-
cial de nuestas naciones.
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Plano feria Industrial y Minera de Afacama

FIMAT:

s FERIA DEL

MERCADO MINERO

® En plena preparacion
se encuentra la
Primera Feria
Industrial y Minera de
Atacama, que se
desarrollaréd entre el
10yel 18de
noviembre de 1989.

308TO

as principales empresas mineras

del pais, asi como importantes
proveedores de este sector, han
comprometido su participacién en la
Primera Feria Industrial y Minera de
Atacama, FIMAT ‘89.
El evento se desarrollara entre el 10
y el 18 de noviembre en el parque El
Pretil, a sélo 2 kilémetros de la en-
trada sur de la ciudad de Copiapé.
En una superficie de 20 mil metros
cuadrados se dardn cita los expo-
nentes nacionales y extranjeros de la
mineria.
“FIMAT estd destinada a ser un cen-
tro de contactos y enlace entre pro-
veedores y productores de bienes y
servicios del sector minero”, sostie-
ne Pedro Tobar Morales, gerente co-
mercial de la feria.
La regién de Atacama se ha conver-
tido en los Ultimos afos en el princi-
pal centro de comercializacion de la
mineria chilena. Asimismo, la pre-

sencia de cobre, plata, molibdeno,
oro, fierro, bariting, cuarzo y cal;
mds de 2 mil faenas mineras en pro-
duccién, 350 plantas de tratamiento,
2 fundiciones y 1 refineria, ademas
de su proximidad con importantes
faenas productivas ubicadas en An-
tofagasta y Coquimbo, convierten a
esta zona en un polo de atraccidn
para quienes desean invertir o abas-
tecer a la mineria.

“FIMAT contard también con un
area satélite representada por sec-
ciones seleccionadas de venta al pi-
blico en general, con ciclos de con-
ferencias entre proveedores y pro-
ductores, matizados con espectacu-
los artisticos, entretenciones y
actividades diversas”, asegura Pe-
dro Tobar.

La Feria cuenta con el auspicio del
gobierno regional y es organizada
por la Asociacién Minera de Copia-

po.
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INGENIEROS DE MINAS
EN CHILE?

® Presidente del
Instituto de
Ingenieros de Minas
de Chile, Herndn
Dands se refiere a
uno de los temas que
mds preocupa a la
institucion que
representa.

Por SILVIA RIQUELME ARAVENA

BOLETIN
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Inquietud ha despertado en el Glti-
mo tiempo el éxodo de ingenieros
civiles de minas desde las universi-
dades a faenas practicas en diversos
proyectos de la Mediana y Gran Mi-
neria. La razén de esta preocupa-
cién la dan a conocer las mismas
organizaciones involucradas en su
formacién profesional o relaciona-
das con su quehacer gremial.

“Se advierte una migracién ace-
lerada de aquellos profesionales
con mayor experiencia, desde orga-
nismos como el SERNAGEOMIN o el
CIMM, hacia faenas en los nuevos
proyectos mineros. La situacion que
hoy se observa entre los ingenieros
de minas también alcanza a gedlo-
gos y otros profesionales calificados

Herndn Danus

del sector”, sostiene Herndn Dans,
presidente del Instituto de Ingenieros
de Minas.

“En la Universidad de Chile se
han ido muchos profesores. Esto,
ademés, tiene el agravante de que
se trata de profesionales formados
por la misma universidad. Muchos
de ellos se especializaron en el ex-
tranjero con recursos de la misma
casa de estudios”, agrega el diri-
gente gremial.

Por lo general, el cambio para
los profesionales representa un fuer-
te incentivo econdmico, ya que la
empresa privada paga por la mano
de obra especializada, una suma
muy superior a la renta que hoy reci-

AGOSTO
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ben los académicos o los ingenieros
civiles especializados en mina que
estdn empleados en organismos fis-
cales. La alta rotacién de profesio-
nales en la mineria se observa tam-
bién entre una empresa minera y
ofra. El libre juego de la oferta y la
demanda alcanza su maxima expre-
sion en las actuales circunstancias.
Se da el caso de ingenieros con no
mds de 5 afios de profesién que ga-
nan $ 500 mil mensuales como em-
pleados de algunos de los proyectos
mineros.

Nuevo Perfil

“En el Instituto de Ingenieros Civi-
les de Minas existe un servicio de
empleo permanente. Anos atras tra-
tdbamos de encontrarle trabajo a
los profesionales cesantes. Ahora
son las empresas las que nos solici-
tan ingenieros”, revela Herndn Da-
nus.

Al respecto, indica que la entidad
se encuentra analizando el perfil de
los profesionales que requiere el
mercado. “Se trata de ingenieros
muy jévenes, de no mds de 35 anos y
con mds de 10 aios de experiencia”.

Pero también existen otros aspec-
tos que, a su juicio, entran a jugar un
papel preponderante en el trabajo
de seleccién de los candidatos. “Es
fundamental la personalidad, el don
de mando, el dominio del inglés y
otros factores de la formacién inte-
gral de un ingeniero, que van mds
alld de lo puramente técnico. A ve-
ces, un posgrado de doctor o mu-
chos pergaminos valen menos que

AGOSTO
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un ingeniero joven con gran perso-
nalidad”, comenta Herndn Dands.

Rotacién de
Docentes

El fendmeno que hoy se advierte
entre los profesionales del sector fue
tema de andlisis también en la ulti-
ma Convencién del Instituto de Inge-
nieria, que se desarrollé en Punta
Arenas, a fines del afio pasado.
“Nuestra preocupacién fundamental
es la situacién que hoy viven las uni-
versidades, porque esto afecta a la
formacién de los futuros ingenieros”
dice Herndn Danos.

El dirigente opina que hay con-
censo en el gremio en lo importante
que es la posibilidad que hoy tienen
muchos profesionales de mejorar

Existe gran demanda de profesionales
calificados.

® La existencia de
importantes
proyectos mineros,
especialmente en la
zona norte, puede
obligar a importar
profesionales desde
otros paises de la
region.

Mina El
Algarrobo
(Vallenar).

sus ingresos, pero “eso estd perjudi-
cando a las nuevas generaciones”.

Sobre esta materia, varios ex do-
centes universitarios culpan a la po-
litica existente en los centros de estu-
dios superiores. “Las rentas son ba-
jas en relacién al mercado y las uni-
versidades insisten mucho en las
llamadas “dedicaciones exclusivas”,
senalan.

Al respecto, Herndn Danis dice
que “Una media jornada en una em-
presa minera puede ayudar a resol-
ver el problema econémico de nues-
tros profesionales. De esta manera,
los que hagan clases en las universi-
dades tienen dos grandes ventajas.
La primera: podran estar conecta-
dos con la realidad industrial del
pais, saliéndose del marco estricta-
mente tedrico en que hoy se imparte
la ensenanza. Y en segundo lugar:
trabajarén con mayor agrado ya
que los que permanezcan en las au-
las lo harén por una gran vocacién,
por carino a los alumnos y a las
auvlas, pues la parte econémica la
tendran resuelta, En la ensefanza de
la ingenieria deberia darse la misma
situacién de la medicina. Hoy no se
concibe a un profesor de una Facul-
tad de Medicina que como médico
no ejerza también su profesién en un
centro hospitalario o en una consulta
privada”.

Agrega que, un estudio que se
realizé hace dos afos y que fue
dado a conocer en la 38° Conven-
cién de Ingenieria, en Saladillo, re-
velé que en general, ingenieros civi-
les que ejercen en el campo de la
investigaciéon con programas de
posgrado y titulos de Master y Doc-
tor, se encuentran en las universida-
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des en un nivel de remuneraciones,
incluso inferior al que posee un in-
geniero de ejecucién en la empresa
privada, en un cargo de supervisor
con responsabilidad de operacién.
El mismo andlisis, basado en una en-
cuesta entre los socios del Instituto
de Ingenieros de Minas, determind,
ademds, que los ingenieros civiles
propiamente tales, de proyectos y de
estudios ganaban mas del doble que
los académicos, lo mismo que los
altos ejecutivos. “Esto es lo que inci-
de en el momento en que el profe-
sional debe decidir dénde se que-

da”.

Vejez
Prematura

Otro de los aspectos que hoy lla-
ma la atencién entre los ingenieros
de minas es el de la vejez prematu-
ra. “A raiz de la nacionalizacién del
cobre, muchos profesionales muy j6-
venes tuvieron que asumir responsa-
bilidades para mantener los niveles
de produccién y de operacién en el
sector. Esto no era habitual en la
empresa norteamericana. En ese
momento se traté de ingenieros re-
cién egresados de las universidades,
los mismos que hoy ocupan cargos

ejecutivos como gerentes de division
con 15 anos de profesion. Pero
como un gerente general estd ex-
puesto a otras variables ajenas a su
capacidad técnica, han salido mu-
chos ejecutivos de Codelco de me-
nos de 50 afios, que estdn jubilados.
La Gran Mineria estd perdiendo
gente de mucha capacidad. A los 50
afos un ingeniero estd en su plena
madurez. Adn tiene mucho para dar
en su profesién”, advierte Hernan
Dands.

A los 50 arfios
un ingeniero
estd en su plena
madurez.

Cabe destacar que actualmente
las universidades chilenas estan en-
tregando al pais alrededor de 60 in-
genieros civiles de minas. En la dlti-
ma ceremonia de egresados que
efectué el Instituto que preside Her-
nan Danus, se graduaron 19 profe-
sionales de la Universidad de Chile;
20 de la Universidad de Santiago de
Chile; é de la Universidad de La Se-
rena; 12 de la Universidad de Ata-
cama; y 3 de la Universidad de An-
tofagasta.

DIMTEL LTDA.
i ==

DISTRIBUIDORA IMPORTADORA TECNICA LTDA.

AHUMADA 254 - OF. 912
FONOS: 727709 - 6968840
TELEX: 341049 DIMTEL CK
SANTIAGO - CHILE

BOMBAS: COMPRESORES
TODOS LOS TIPOS TODOS LOS TIPOS (NH 3)
- NATIONAL U.S.A. - YORK, U.S.A.
- MOTORARG, ARGENTINA - QUINCY, U.S.A.
EQUIPOS MINEROS
Y PUENTES GRUAS
SOMDEL, FRANCIA
VALVULAS INSTRUMENTACION

AUTOMATIZACION SISTEMAS - FISHER RESEARCH, U.S.A. DETECTORES
- CLAYTON VALVES, U.S.A. - KENT IND., INGLATERRA REGISTRADORES
- VALVULAS INDUSTRIALES, TODOS LOS TIPOS - SAFLEX, AUSTRALIA DETECTOR METALES
U.S.A.,, JAPON
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LEOQ BURNETT CHILE

“Hecho

ra

trabajos forzados.

Un camién se prueba en las
faenas pesadas.

Por eso venga a conocer la
nueva generacién de camiones
Pegaso.

Disenados especialmente para
el trabajo duro y sostenido.

Con un chassis reforzado, su
potente motor de 310 C.V.
y su caja de 16 cambios
sincronizados, los nuevos Pegaso
se sienten muy cémodos trasla-

dando grandes cargas por los
caminos mas dificiles.

Y como usted sabe, Pegaso es
el camién europeo de mayor
presencia en Chile, con repues-
tos originales y distribuidores en
todo el pais.

3Busca un camién fuerte y de
alto rendimiento?

Lo invitamos a que compare
cualquier camién con los camiones
de la nueva generacién Pegaso.

NEUMA-
MODELO MOTOR CAIADECAMBIOS TICOS PTC  (F

1w Mo TFbveloc
13K Wer Fuller Fveloc
K N IF16veloc
JOKE Mo Fuller)3veloc

PTC: Psa Tl Corgodo

PRECIO

1100x20 20.000Kls. US§ 42500
120020 26 000Ks. US§ 57900
120020 33000ids. LSS 64.200
1200224 4200045 US§ 77 80

o

lubricado con

Shell RimulaX 15W40

O

P A A A A AU g RED BE DISTR

IBUIDORES PEGASO: ARICA: Focacei e Hijos Lida. @ IQUIQUE: Miguel Paris Lida. « CALAMA: Raul Ramirez  ANTOFAGASTA: Pegaso Chile S.A.,
IEGASD , Automoiora Herrera y Gajardo Lida. @ COPIAPO: Sali Hochschild » LA SERENA: Sociedad Ty C Lida, ® VALPARAISO: Comveq S.A.  VINA DEL MAR: Comveq S.A.

o SAN ANTONIO: Comveq S A.  SANTIAGO: Arcam Lida., Automotriz Curifor S.A., Dischia Lida., Nogueroles y Cia. Lida., Importadora Automolriz Galop Lida., Mirko
> Petric L. ® RANCAGUA: Distribuidora Oriente Lida., Automotriz Magna Lida. ® CURICO: Automotriz Curifor S.A. @ TALCA: Automotriz Curifor S.A. @ CONSTITUCION:
< Isamar Lida. & CHILLAN: Automoiriz Curifor S.A. ® CONCEPCION: Pegaso Sur Lida. ® LOS ANGELES: Pegaso Sur Lida. ® TEMUCO: Pegaso Sur Lida., Siiva
( Hermanos Lida ® PUERTO MONTT: Pegaso Sur Lida

T AR o A PEGASO CHILES A Panamericana Norte 4230. Fono: 362721. Santiago. Télex: 340012 y 240761 Santiago




El Instituto de Ingenieros de Minas
celebro el Dia del Minero con un
céctel que tuvo lugar en su sede
ubicada en la Avenida Bulnes 197,
6° piso. En la oportunidad, se
inaugurd también la Exposicion
Filatélica “La Mineria en la
Filatelia”, una coleccién de Juan
Antonio Cruz.

Entre ofras figuras de la mineria se
rindié homenaije especial a Ignacio
Domeyko, Ossa, Almeyda,
Urmeneta y Juan Godoy.
Numerosos socios participaron en
la reunién.

Rogelio Zamorano,
Herbert Monley,
Eduardo Simian,

Erik Klohn, Derry

Shaaw, Rose Marie

Wallace, Herndn
Danus y Jorge Abbot.

Dolly de
Zumardn, Erik
Klohn y Rosa de
Klohn

Durante el dgape hubo

numerosas damas que dieron brillo
a la ocasién. Entre ellas: Teresa de
Kondora y Fernanda de Pinilla.

Herndn Dands,
Josip Domitrovic,
Rogelio
Zamorano y
Herbert Monley
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PANEL EN SONAMI

“Las Relaciones Laborales en la
Actividad Minera Privada” fue el
tema del tercer panel que organizé
la Sociedad Nacional de Mineria en
el marco de un programa de andlisis
de diversos tépicos de interés para
el sector, considerando los futuros
escenarios politicos.

Como invitados especiales, parti-
ciparon en el debate de esta mate-
ria, el Presidente de la Federacién
de Trabajadores del Salitre, Luis Ro-
jas A.; y el Presidente del Frente de
Trabajadores del Partido Demécra-
ta Cristiano, Luis Sepulveda G. Am-
bos aparecen en la fotografia junto
al moderador de la jornada.

Con esta actividad, SONAMI
puso término a este ciclo de paneles
informativos donde, ademads, se
analizaron temas relativos a la Pro-
piedad Minera y al Rol de la Empre-
sa Privada y del Estado en la Econo-
mia.

La Sociedad Nacional de Mineria
considera un deber, transmitir a sus
asociados y publico en general, el
pensamiento de las diferentes co-

rrientes de pensamiento politico so-
bre estas materias en las que se cen-

trard el debate politico en los préxi-

mos meses, como predmbulo a las
definiciones trascendentales que el
pais deberd adoptar con motivo de
las préximas elecciones parlamenta-
rias y de Presidente de la Republica.

CLIENTES DE S.K.C. INVITADOS A BRASIL

* ‘—/-:_{,*H.HL__ |
|_Avianca £ Avianca

!

S.K. Comercial S.A., representan-
te en Chile de Industrias de Maqui-
nas Agricolas Ideal S.A., invité re-
cientemente a sus clientes en Chile a
realizar una visita a la planta Santa
Rosa en Brasil. Alli los clientes de
distintas zonas de nuestro pais tuvie-
ron la oportunidad de conocer los
nuevos productos y la avanzada tec-
nologia de las prestigiosas cosecha-
doras automotrices Ideal Internatio-
nal. De izquierda a derecha: Ricar-
do Gémez, representante de S.K.C.;
Carlos Baumert, Ricardo Cicarelli,
José Arnoldo Ferrada, Ramén Ace-
vedo, Agustin Verdugo, Patricio Ga-
lilea, Juan Naveillan y Jorge Delo-
renzo, clientes; Angel Chacang,
Gonzalo Lépez y Gonzalo Wood,
representantes de S.K.C.

AGOSTO
DE 1989

BOLETIN
MINERO

39



GENTE
INAUGURACION

ESTO ES TECNOLOGIA DE SUCURSAL
DE AVANZADA e e W

lugar en Cabildo, fueron inaugura-
das las nuevas oficinas del Banco
Concepcioén. En el acto estuvo pre-
sente el ministro de Mineria, Jorge
Lopez, quien procedié al tradicional
corte de la cinta junto al presidente
del Banco Concepcién, Manuel Fe-
liv.(foto superior).

PARA PROBLEMAS COR Los ejecutivos del Banco Concepcion: Jaime

SOLUCIONES FUERA DE LO CORHIENTE Zegers, Jaime Belollio, Nicolas Cerda, Jorge Diaz y
: o : Jorge Felid en un instanfe previo a la inauguracion
Si en su actividad se presentan problemas corrien- delanueva suciicsal

tes, causados por erosion, corrosién, abrasién o
cavitacidn aplique soluciones fuera de lo corriente:
BELZONA MOLECULAR para restaurar, reconstruir
0 proteger.

BELZONA, al ser aplicada, produce una reaccion
molecular con el elemento tratado, igualando, e
incluso superando las caracteristicas del original.
BELZONA MOLECULAR responde comprobada-
mente, en todo tipo de elementos: METALES, CE-
MENTOS, GOMAS, FIBRAS, MADERAS, PLASTI-
CO0S, etc.

En el mundo entero miles de industrias lo han
comprobado.

Nuestro equipo de ase-
sores técnicos esta pre-
parado para encontrar la
respuesta adecuada a
sus problemas.

BELZONA “’

DISTRIBUIDOR EXCLUSIVO UNITOR LTDA.

El presidente de la Sociedad Nacional de Mineria,
Guillermo Valenzuela, hace entrega de un obsequio
especial a la sefiora Georgina Geyssers, directora
de la Asociacién Minera de Cabildo, por su

VALPARAISO : Yungay 2477 Fonos: 252500-217378 Fax: (032) 252219

SANTIAGOD < Huérfanos 1160 Of.: 1213 Fono: 711229 destacada labor en pro del gremio.
TALCAHUAND : Roland S.A. Pérez Gacitia 355 Fono: 542892
1QUIQUE : Delmar Ltda. Patricio Lynch 438 - A Fono: 25598
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Ofro grupo de los asistentes a la
inauguracién: Andrés Pena,

Eduardo Torres, Pedro Elissetche, il

Oscar Ugarte (Agente de la oficina),

senora Georgina Geyssers, Ivdn

Zambelli, Cristign Merino, Luis Silva

y Alejandro Garcia.

MAXISAC

RESISTENTE A LAS MAS PESADAS EXIGENCIAS.

La constante investigacion, estu-
dio y aplicacién de nuevas tec-
nologias, han llevado a CORESA,
lider en envases industriales,
al desarrollo de un poderoso y
resistente Contenedor de Poli-
propileno: MAXISAC.

MAXISAC responde eficiente-
mente a las pesadas exigencias
de la industria y mineria en la
carga manipulacion y descarga

&

® Productos a granel

® Pulverizados

® Granulados con o sin bajo
porcentaje de humedad.

MAXISAC posee una amplia

variedad de modelos de acuer-

do a las necesidades de cada

empresa.

Pida un representante y cono-

cera todo lo que MAXISAC pue-

de hacer.

CORESA

/
‘/// Contenedores. Redes y Envases.

San Nicolas 630. Fono 5521344 - Fax 5521638
Casilla 14072. Télex 240748 CRESA CL.
Santiago - Chile




CARTAS

CURSO DEL PNUD

Tengo el agrado de hacerle lle-
gar un articulo sobre el curso recien-
temente dictado en La Serena sobre
yacimientos tipo skarn, para su posi-
ble publicacién en el Boletin Minero.
Esperando que el material adjunto
sea de interés le saluda muy atenta-
mente.

Jorge Oyarzin
Coordinador Nacional Proyecto
PNUD CHI/88/021

N. de la D: Accedemos de inmediato
a su solicitud.

ILAFA-30

Me es muy grato invitar a usted a
participar en ILAFA-30, el Congreso
Anual de la Industria Siderurgica de
América latina, que se realizara en
el Hotel Holiday Inn Crowne Plaza
de Santiago, los dias 16 al 18 de
octubre de 1989. SimultGneamente
en el mismo lugar se efectuaré la
Asamblea general de Socios del Ins-
tituto Latinoamericano del Fierro y el
Acero. Junto con la presente tengo el
agrado de enviarle un ejemplar del
programa de actividades del Con-
greso y un formulario de registro
para ser llenado por usted o por

Nuestra Asociacién Minera de La
Serena tiene el agrado de adjuntarle
la “Guia Instalacién de Plantas Mi-
neras”, cumpliendo asi el objetivo
de informar y, por ende, de hacer
mds expedita la tramitacién necesa-
ria para la instalacién de faenas en
la mineria. Hacemos propicia la
ocasién para enviarle un saludo muy
cordial, al celebrarse el 10 de agos-

algun integrante de su equipo de re-
daccién para asistir a esta reunion.
La saluda muy cordialmente.

Annemarie Hoffa

Jefa de Prensa

Instituto Latinoamericano del Fierro
y el Acero.

N. de la D. Gracias por la invitacién.
Sin duda estaremos alli para infor-
mar posteriormente a nuestros lecto-
res de este tema de especial interés
para nuestro sector.

to el dia de San Lorenzo, patrono de
la mineria.
Atentamente

Claudio Canut de Bon, Secretario
José Alvarez, Presidente
Asociacién Minera La Serena

N. de la D. Esperamos publicar
pronto el documento a que hace re-
ferencia.

SEREMI
METROPOLITANO

Gonzalo Alvarez Baduel, inge-
niero civil, Secretario Regional Mi-
nisterial de Mineria, Regién Metro-
politana, tiene el agrado de comuni-
carle que actualmente las oficinas
de esta Secretaria Metropolitana de
Mineria se encuentran en Teatinos
50, piso 6, Santiago. Su direccion
postal sigue siendo la del Ministerio
de Mineria (Correo-21-Clasificador
54. Santiago); y su teléfono es
6984210.

El Secretario Regional aprovecha

BOLETIN
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esta oportunidad para expresarle
que, con la mejor disposicién para
servir, agradecera su valiosa coope-
racién en informaciones, sugeren-
cias, criticas y documentos.

N. de la D. Tomamos nota de su
solicitud y aprovechamos la ocasién
para divulgar su direccién, porque
consideramos que ella serd de gran
utilidad para todos nuestros lecto-
res.

En las ediciones 35 y siguientes,
ustedes publicaron un andlisis de la
ley 18.634, preparado por el suscri-
to.

Por un lamentable error de mi
parte, en la edicién N° 36, de mayo
de 1989, pagina 23, linea 4a., des-
pués del Acépite lll, Beneficio por
Compras en el pais, dmbito del be-
neficio aparece un 15% de beneficio
de cargo fiscal, cuando debe decir
11%.

Sin ofro particular le saluda aten-
tamente

Franco Brzovic Gonzdlez
Abogado Jefe
Banco Concepcidn

N. de la D. Esperamos que esta
aclaracién mitigue su involuntario
error. Gracias.

DESARROLLO
PRODUCTIVO

Es grato enviarle adjunto diversos
estudios realizados por organiza-
ciones o empresas del sector priva-
do con el financiamiento suplemen-
tario del Fondo de Desarrollo Pro-
ductivo de esta Corporacién.

Los estudios que financia dicho
fondo se refieren a proyectos de in-
vestigacién bdsica, tanto tecnolégi-
ca como prospectiva de recursos na-
turales, de los diferentes sectores
productivos.

Dados los objetivos que tiene
este mecanismo de subsidio, en
cuanto a promover la innovacién y
el desarrollo tecnolégico, agradece-
ré a usted pueda disponer la difu-
sion de estos estudios entre sus aso-
ciados, mediante la publicacién de
una breve sintesis de aquellos traba-
jos que se estimen de mayor interés
en el Boletin Minero

Gerencia de Desarrollo
Fondo de Desarrollo Productive
Corporacién de Fomento de

la Produccién

N. de la D. En nuestro préximo no-
mero accederemos a su pedido.

AGOSTO
DE 1989
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CONFIABLE

s SERVICI

GRUPOS
ELECTROGENOS
17 KVA A 500 KVA
CATERPILLAR Y
DEUTZ

SERVICIO CONTINUO Y DE EMERGENCIA

COMPRESORES DE
AIRE DE 175 A 750
PCM INGERSOLL

EQUIPOS NUEVOS Y PERSONAL CALIFICADO

ROMERO 2928 FONO: 97411-94573
TELEX: 346009 CIPA CK - FAX 98498
CASILLA: 2651 SANTIAGO

g
I VP E MAURICIO HOCHSCHILD S.A.I.C.
REPRESENTANTES EN CHILE DE:

MOTORES DIESEL ENFRIADOS POR
AIRE Y AGUA DESDE 3.5 A 9.860 HP
GRUPOS ELECTROGENOS DE 5 A 7.500 KVA

IQUIQUE Tel: (081) 26381 SANTIAGO Tel: (02) 2259119
ANTOFAGASTA Tel: (083) 223374 CONCEPCION Tel: (041) 221444
VINA del MAR Tel: (032) 882493 PUNTA ARENAS Tel: (061) 221174
REPUESTOS Y SERVICIOS RENCA (02) 6411323 - 6411275 - 6411195

LA CALIDAD
ES NUESTRO
MEJOR

PRODUCTO

Explotacion Minera
y Servicios
a la Mineria desde 1977

EXPLOSIVOS

S =i P e T i g |
F NCARDOEN

OFICINAS GENERALES:

Providencia 2237 6° piso
Fonos: 2321081/2321082/2515884
Telex: 340549 EXCAR CK
241376 EXCAR CL
Fax: 2325828
Santiago - Chile

@® Contamos con el mds
moderno equipo de
mdquinas y herramientas
para la fabricacién de:
Trapiches, Celdas de
Flotacién, Chancadoras,
Bombas de Relave y
Agua, Piezas en

N s general para la

PRl \ INDUSTRIA MINERA

\ |

METALURGICAS LTDA.

EX FUNDICION COQUIMBO
30 ANOS AL SERVICIO DE LA MINERIA

INDUSTRIA DE FUNDICION

Y MAESTRANZA
Fundicién de: Fe, bronce aluminio y metales.

OFICINA Y TALLERES EN MIRAFLORES 690
FONO 311964 - COQUIMBO




PRECIO
DEL COBRE

Huelgas en minas de
México, Peru, Papua,
Nueva Guinea y Canadd
continuardn manteniendo
alto el precio del cobre,
segun estimaron analistas
norteamericanos.

En México, el gobierno
suspendié abruptamente
las conversaciones con el
sindicato de la mina de
Cananea, la mayor del
pais. La empresa propie-
taria fue declarada en
bancarrota, se anuncié
que los despidos comen-
zarian inmediatamente y
que sélo recomenzara la
explotacién de la mina
cuando mejore el merca-
do internacional del co-
bre. Los expertos estima-
ron que ello influird en el
precio.

Mientras tanto, en Pert
se temia que una parali-
zacién de trabajadores
en las minas de Toquepa-
la y Coajones —dos de las
principales productoras
de cobre- duraria sema-
nas y hasta meses, por las
amenazas de la guerrilla
contra los mineros.

En la mina de Bou-
gainville, de Papia Nue-
va Guinea, se esperaba
una limitada reanudacién
de la produccién para
septiembre. Al contrario,
la huelga inciada el 9 de
julio en la mina de Hig-
hland Valley (Canadd) se
mantenia sin novedades
ni expectativas, segin los
Ultimos informes.

AGOSTO
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EVENTOS

INEROS

Reunién de
empresarios en

Cabildo.

El XV Encuentro para
Empresarios Mineros se
desarrollé el 12 de agos-
to dltimo en Cabildo. El
evento fue organizado
por el Banco Concepcién
con el auspicio de SONA-
MI y la Asociacién Mine-
ra de Cabildo. En la opor-
tunidad, el abogado Al-
fredo Gutiérrez se refirié
al tema: “Constitucién de
Propiedad Minera, For-
macién de Sociedades
Mineras y Tributacién Mi-
nera”. En la misma opor-
tunidad, Franco Brzovic,

abogado Jefe del Banco
Concepcién, diserté so-
bre “Incentivos Legales
para la Adquisicion de
Bienes de Capital”; Ivan
Zambelli, Gerente Zonal
de Valparaiso del Banco
Concepcién, hablé de “La
Pequefia Empresa Minera
y sus Alternativas de Fi-
nanciamiento”. Ademds,
Leonidas Chavez Burgos,
Jefe de Geologia de Ex-
ploraciones de la Socie-
dad Legal Minera Las Ce-
nizas, se refirié a la

“Geologia Regional”; y
Luis Marin Puga, ingeniero
civil de minas y Administra-
dor de la Planta Cabildo,
expuso sobre el tema:
"Flotacién de Minerales de
Cobre”. La apertura del
Encuentro estuvo a cargo
del Presidente de SONAMI
Guillermo Valenzuela, en
tanto que, Pedro Elissetche
Hurtado, Presidente de la
Asociacién Minera de Cao-
bildo, clausuré la reunién
que contd con la presencia
de numeroso publico.

QUEBRADA BLANCA

Aproximadamente
44.000 toneladas métricas
de cobre en forma de ca-
todos proyecta producir
anualmente la compaiiia
minera Cominco Resour-
ces Chile Ltda., una vez
que concrete sus inversio-
nes en el yacimiento Que-
brada Blanca. Esta le fue
adjudicada a la empresa
por Enami.

Cominco Resources
planea introducir al pais
unos 135 millones de dé-
lares, via Decreto
Ley 600. Ademads, debera
pagar 5 millones de déla-
res al contado, y otros 21
millones méds, en pagos
de entre 1 y 2,5 millones
de délares

En la actualidad, se es-

tén iniciando los estudios
necesarios, y se estima
que la construccién toma-
ra entre 36 y 39 meses,
logréndose las metas de
produccién a partir de
1993. Estas significarian
ingresos anuales de unos
126 millones de délares
para la empresa, consi-
derando el actual precio
del cobre.
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PROYECTOS
MINEROS

Entre 30 y 35 nuevos
proyectos mineros de
gran envergadura au-
mentaran la produccién y
el empleo, anuncié el Mi-
nistro de Mineria, Jorge
Lépez.

El Secretario de Estado
visité el Mineral El Indio,
donde presidié la cele-
bracién del Dia del Mine-
ro, el 10 de agosto pasa-
do. El acto se realizé en el
campamento cancha de
esqui, ubicado 180 kilo-
metros al este de La Sere-
na, y a 3.200 metros de
altura, en plena cordille-
ra.

ASPIRACION
MINERA

La Asociacién Minera
de Tocopilla reiteré al
Subsecretario de Mineria,
Capitan de Navio Nelson
Ferrada, su aspiracion de
construir una planta de li-
xiviacién en pilas que dé
solucién definitiva al pro-
blema que enfrentan con
el tratamiento de sus pro-
ductos.

Se trata de un ambi-
cioso proyecto —plantea-
do anteriormente por los
mineros al Ministro de
Minerio— cuyo costo se
estima en alrededor de un
millén de délares. Los mi-
neros tocopillanos estan
convencidos de la factibi-
lidad del proyecto, por-
que consideran que po-
dria entregar diariamente
las cantidades de mineral
que podra tratar la plan-
ta.

BOLETIN
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DIRECTORIO DE PRO COBRE

En la sala de sesiones
de la Sociedad Nacional
de Mineria, recientemente
se efectud la eleccién de
directorio de Pro Cobre.
Resultaron elegidos como
socios titulares producto-
res: Codelco, Enami,
Mantos Blancos, Compa-
fia Minera Disputada y la

Compaiiia Minera Caroli-
na de Michilla; como so-
cios titulares industriales:
Madeco y Cocesa; Yy
como socio colaborador:
CIMM.

La mesa estuvo presi-
dida por (de izquierda a
derecha): Elias Letelier,

asesor legal de Pro Co-
bre; Hernan Sierralta, Se-
cretario Ejecutivo; Jurgen
Leibrandt, presidente del
directorio; y Carlos Vicu-
fia, vicepresidente. En la
foto inferior un aspecto
de los representantes de
las empresas que partici-
paron en la votacién.

NUEVO PROYECTO

Una inversién global
cercana a los 60 millones
de délares significard la
concrecion de un acuerdo
suscrito entre la compa-
fia finlandesa Outokum-
pu, y la empresa chilena

Compaiiia Minera Caroli-
na de Michilla S.A., inte-
grante del conglomerado
empresarial Luksic.

La carta de intencién

suscrita se refiere al de-
sarrollo del “Proyecto
Lince”, en Antofagasta, y
significar@ —entre otras
cosas— la construccién de
una planta de tratamien-
tos de 6xidos.

AGOSTO
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EXXON EN CHILE

Mediante contrato sus-
crito con el Estado de Chi-
le, Exxon Minerals Inter-
national Inc., reemplazé
al antiguo inversionista,
Exxon Overseas Invest-
ment Corporation, en el
proyecto minero Dispu-
tada de Las Condes. Al
mismo tiempo amplié sus
derechos de inversién ex-
tranjera a través del De-
creto Ley 600 en

MINEROS

US$ 1.200 millones, totali-
zando asi US$ 2.400 mi-
llones.

De ellos, unos mil mi-
llones ya fueron ingresa-
dos al pais; otros 400 mi-
llones de doélares ingresa-
ran de aqui a 1992, para
financiar la expansién de
la mina de cobre Los
Bronces, y el resto de los
recursos se destinara a

Faenas en mina Schwager.

DIVISION DE SCHWAGER

La junta de accionistas
de Carbonifera Schwa-
ger S.A. aprobé la divi-
sion de la empresa,
creando la nueva Socie-
dad Portuaria Pachoco.
Esta realizard una fuerte
inversion en el desarrollo
de dicho puerto, para
asegurar a potenciales
clientes exportadores de
chips que éstos no serdn
contaminados con car-
bén.

Luego de la divisién,

AGOSTO
DE 1989

Carbonifera Schwager
quedé con un capital de
4.172 millones 290 mil pe-
sos, dividido en 313 millo-
nes de acciones. A su vez,
Portuaria Pachoco quedé
con 807 millones 540 mil
pesos, también divididos
en 313 millones de accio-
nes, lo que significa que
cada accionista de
Schwager queda con una
accién de la nueva socie-

dad.

las necesidades que se
vayan generando.

Con la citada expan-
sion, el yacimiento au-
mentard su produccién de
cobre fino desde 49.000 a
130.000 toneladas anua-
les, lo que significard la
creacién de 630 nuevos
empleos. Las reservas de
este mineral se estiman en
mds de 1.300 millones de
toneladas.

Carro torpedo.

CODELCO'89

En un 14,6% crecera la
produccién de la Corpo-
racién Nacional del Co-
bre durante este afio, en
relacién con 1988.

Ejecutivos de la em-
presa indicaron que las
proyecciones son muy fa-
vorables, “por cuanto la
situacién de venta de co-
bre estd muy firme en los
mercados internacionales
y, ademds, se prevé que

el precio del metal rojo
estd en una situacion es-
table”.

Codelco espera pro-
ducir 1.250.000 toneladas
de cobre fino durante este
ano. En el primer semes-
tre consiguié 560.000 to-
neladas, lo que reporté al
pais US$ 1.600 millones
(con un precio promedio
de US$ 1,32 la libra).

CREDITOS A MINEROS

Créditos por cantida-
des ilimitadas de dinero
ofrecié la Empresa Na-
cional de Mineria (Enami)
a pequenos y medianos
mineros de la Sexta Re-
gién.

De acuerdo con lo in-
formado por la empresa,

éstos se otorgardn previo
andlisis gratuito de mues-
tras, en laboratorios pro-
pios, que determinaran
las reales posibilidades
de produccién de las mi-
nas, asi como también ca-
racteristicas de los pro-
yectos.
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PROYECTOS
MINEROS

Entre 30 y 35 nuevos
proyectos mineros de
gran envergadura au-
mentarén la produccién y
el empleo, anuncié el Mi-
nistro de Mineria, Jorge
Lopez.

El Secretario de Estado
visité el Mineral El Indio,
donde presidié la cele-
bracién del Dia del Mine-
ro, el 10 de agosto pasa-
do. El acto se realizé en el
campamento cancha de
esqui, ubicado 180 kilo-
metros al este de La Sere-
na, y a 3.200 metros de
alturg, en plena cordille-
ra.

La Asociacién Minera
de Tocopilla reiteré al
Subsecretario de Mineria,
Capitén de Navio Nelson
Ferrada, su aspiracién de
construir una planta de li-
xiviacién en pilas que dé
solucién definitiva al pro-
blema que enfrentan con
el tratamiento de sus pro-
ductos.

Se trata de un ambi-
cioso proyecto —plantea-
do anteriormente por los
mineros al Ministro de
Mineria— cuyo costo se
estima en alrededor de un
millén de délares. Los mi-
neros tocopillanos estan
convencidos de la factibi-
lidad del proyecto, por-
que consideran que po-
dria entregar diariamente
las cantidades de mineral
que podré tratar la plan-
fa.
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En la sala de sesiones
de la Sociedad Nacional
de Mineria, recientemente
se efectud la eleccién de
directorio de Pro Cobre.
Resultaron elegidos como
socios titulares producto-
res: Codelco, Enami,
Mantos Blancos, Compa-
iia Minera Disputada y la

Compaiiia Minera Caroli-
na de Michilla; como so-
cios titulares industriales:
Madeco y Cocesa; y
como socio colaborador:
CIMM.

La mesa estuvo presi-
dida por (de izquierda a
derecha): Elias Letelier,

asesor legal de Pro Co-
bre; Herndn Sierralta, Se-
cretario Ejecutivo; Jurgen
Leibrandt, presidente del
directorio; y Carlos Vicu-
fia, vicepresidente. En la
foto inferior un aspecto
de los representantes de
las empresas que partici-
paron en la votacién.

NUEVO PROYECTO

Compaiiia Minera Caroli-
na de Michilla S.A., infe-
grante del conglomerado
empresarial Luksic.

Una inversién global
cercana a los 60 millones
de délares significara la
concrecion de un acuerdo
suscrito entre la compa-
fiia finlandesa Outokum-
pu, y la empresa chilena

La carta de intencién

suscrita se refiere al de-
sarrollo del “Proyecto
Lince”, en Antofagasta, y
significard —entre otras
cosas— la construccién de
una planta de tratamien-
tos de éxidos.

AGOSTO
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Mediante contrato sus-
crito con el Estado de Chi-
le, Exxon Minerals Inter-
national Inc., reemplazé
al antiguo inversionista,
Exxon Overseas Invest-
ment Corporation, en el
proyecto minero Dispu-
tada de Las Condes. Al
mismo tiempo amplié sus
derechos de inversién ex-
tranjera a través del De-
creto Ley 600 en

MINEROS

US$ 1.200 millones, totali-
zando asi US$ 2.400 mi-
llones.

De ellos, unos mil mi-
llones ya fueron ingresa-
dos al pais; otros 400 mi-
llones de délares ingresa-
rén de aqui a 1992, para
financiar la expansién de
la mina de cobre Los
Bronces, y el resto de los
recursos se destinard a

Faenas en mina Schwager.

DIVISION DE SCHWAGER

La junta de accionistas
de Carbonifera Schwa-
ger S.A. aprobé la divi-
sion de la empresa,
creando la nueva Socie-
dad Portuaria Pachoco.
Esta realizara una fuerte
inversién en el desarrollo
de dicho puerto, para
asegurar a potenciales
clientes exportadores de
chips que éstos no serdan
contaminados con car-
bén.

Luego de la divisién,
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Carbonifera Schwager
quedé con un capital de
4.172 millones 290 mil pe-
sos, dividido en 313 millo-
nes de acciones. A su vez,
Portuaria Pachoco quedé
con 807 millones 540 mil
pesos, también divididos
en 313 millones de accio-
nes, lo que significa que
cada accionista de
Schwager queda con una
accién de la nueva socie-
dad.

las necesidades que se
vayan generando.

Con la citada expan-
sién, el yacimiento au-
mentard su produccién de
cobre fino desde 49.000 a
130.000 toneladas anua-
les, lo que significara la
creacién de 630 nuevos
empleos. Las reservas de
este mineral se estiman en
mas de 1.300 millones de
toneladas.

Carro torpedo.

CODELCO '89

Enun 14,6% crecerd la
produccién de la Corpo-
racién Nacional del Co-
bre durante este ano, en
relacion con 1988.

Ejecutivos de la em-
presa indicaron que las
proyecciones son muy fa-
vorables, “por cuanto la
situacién de venta de co-
bre estd muy firme en los
mercados internacionales
y, ademds, se prevé que

el precio del metal rojo
estd en una situacion es-
table”.

Codelco espera pro-
ducir 1.250.000 toneladas
de cobre fino durante este
aio. En el primer semes-
tre consiguié 560.000 to-
neladas, lo que reporté al
pais US$ 1.600 millones
(con un precio promedio
de US$ 1,32 la libra).

CREDITOS A MINEROS

Créditos por cantida-
des ilimitadas de dinero
ofrecié la Empresa Na-
cional de Mineria (Enami)
a pequenos y medianos
mineros de la Sexta Re-
gion.

De acuerdo con lo in-
formado por la empresa,

éstos se otorgardan previo
andlisis gratuito de mues-
tras, en laboratorios pro-
pios, que determinardn
las reales posibilidades
de produccién de las mi-
nas, asi como también ca-
racteristicas de los pro-
yectos.
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YACIMIENTOS

TIPO SKARN

Un claro éxito tuvo el
curso sobre geologia y
exploracién de yacimien-
tos tipo skarn dictado por
el Dr. Lawrence D. Mei-
nert en la Universidad de
La Serena (2-5 Agosto
‘89). Este curso fue reali-
zado en el marco del Pro-
yecto PNUD CHI/88/021
del cual el Dr. Meinert es
Consultor Internacional, y
cuyo objeto es contribuir
a la exploracién, explota-
cién y beneficio metalir-
gico de este tipo de yaci-
mientos en Chile. En el
Proyecto citado paticipan
SONAMI, el Gobierno
Regional (IV Regién) Y
C.M.P. y su Organismo
Gubernamental de Ejecu-
cién es la Universidad de
La Serena (Depto. de Mi-
nas).

El curso del Dr. Meinert
mostré convincentemente
la aplicacién de los crite-
rios mineralégicos para
establecer la ocurrencia,
naturaleza y posible mag-
nitud de los yacimientos
tipo skarn. Por ejemplo,
la presencia y caracteris-
ticas de los distintos tipos
de granates y piroxenos
del skarn permiten esti-
mar tanto la composicién
de las posibles minerali-
zaciones como su proba-
ble extensién lateral o en
profundidad. La minera-
logia de las rocas se
constituye asi en la princi-
pal herramienta que guia
la exploracién y desarro-
llo de este tipo de yaci-
mientos, aln poco cono-
cidos en Chile.

El Dr. Meinert es Pro-
fesor Asociado de la Uni-
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El Doctor
Meinert

(a la derecha) en
el momento

de recibir

el diploma de
reconocimiento
asu labor
cientifica,

asi como

la medalla de la
U. de La Serena,
entregados por
el Rector de esa
Casa de Estudios
Superiores,

Dr. Claudio

Ihl Dausend.

versidad del Estado de
Washington y Miembro
del Comité Editorial de la
“Economic Geology”.
Obtuvo su doctorado en
la Universidad de Stan-
ford en 1980, donde co-
laboré posteriormente
hasta 1985 como Research
Associate  con M.T. Ei-
naudi, en un estudio so-
bre la génesis de los de-
pésitos tipo skarn del
Oeste de los E.EU.U. El
Dr. Meinert es autor de 20
publicaciones y 16 pre-
sentaciones a Congresos.

Entre las primeras se
incluye el importante tra-
bajo “Skarn Deposits”
publicado en 1981 en co-
laboracién con M.T. Ei-
naudi y R.J. Newberry en
el “75th Anniversary Vo-
lume” de Economic Geo-
logy. La experiencia pro-
fesional del Dr. Meinert
comprende trabajos
como gedlogo con explo-
raciones para ASARCO,
Hawley and Associates y
ANACONDA. Sus traba-
jos mds recientes concier-
nen a la geologia de de-
pésitos tipo skarn de ca-
racter aurifero en Colum-

bia Britdnica (Canadd
Occidental).

En el mismo evento
participé también como
conferencista el gedlogo
Sr. Leonidas Chavez B.,
Consultor Nacional del
Proyecto, quien diserté
sobre los principales de-
poésitos tipo skarn de
nuestro pais.

El curso conté con la
concurrencia de 83 profe-
sionales, pertenecientes a
21 empresas mineras y 7
instituciones y universida-
des relacionadas con la
mineria. Tanto la calidad
del Profesor, como el

cumplimiento estricto de
los horarios programa-
dos y la entusiasta partici-
pacién de los asistentes,
permitieron obtener el
maximo provecho de este
curso de actualizacién.
Como complemento de
las lecciones impartidas,
cada participante recibié
un completo material de
Apuntes y Lecturas ane-
xas, copias de los cuales
fueron enviados a las Bi-
bliotecas de SONAMI,
SERNAGEOMIN, UNI-
VERSIDAD DE CHILE
(Depto. de Geologia) y
UNIVERSIDAD DEL NOR-
TE (Bidoc).

e T e T S B R e B S A R e

NUEVA TECNOLOGIA

Por primera vez se fa-
bricé en Chile una gigan-
tesca rueda de moldeo
para dénodos de cobre,
para_ser instalada en la
Divisién Chugquicamata
de Codelco Chile.

El equipo tiene un peso
de 68 toneladas, 14 me-
tros de didmetro, y una
capacidad de moldeo de

60 toneladas por hora. Su
fabricacién realizada por
la empresa Vapor Indus-
trial S.A., ex Maestranza
Maipu, tuvo un costo de
40 millones de pesos. El
proyecto fue iniciado a
solicitud de la empresa
finlandesa Outokumpu
Chile, que aporté la inge-
nieria, y vendié lvego la
rueda a Codelco.

AGOSTO
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Propulsora
Siderdrgica,
Argentina.

CONGRESO
DEL ACERO

Entre el 15y el 18 de
octubre préximos se reali-
zard en Santiago el Con-
greso Latinoamericano
de Siderurgia, dedicado
especialmente a analizar
la propuesta norteame-
ricana de una liberaliza-
cién total del comercio in-
ternacional del acero.

La proposicion sugiere”
fijar aranceles de impor-
tacién no superiores a un
5% para el acero, lo que
impactaria al comercio
mundial del producto
para América Latina. Ani-
bal Gémez, Secretario
General del Instituto Lati-
noamericano del Fierro y
del Acero (ILAFA) estimé
que “ningldn pais estd
preparado para una libe-
ralizacién del mercado a
ese nivel”.

VENTAS DE
SCHWAGER

En un 12,3% en montos
y 8,8% en volumen, cre-
cieron las ventas de Car-
bonifera Schwager S.A.,
durante el primer semes-
tre.

En dicho periodo, las
utilidades llegaron a
$ 314,9 millones, cifra que
se compara favorable-
mente con los $ 135,8 mi-
llones que totalizaban las
ganancias a igual fecha
del afio pasado.

AGOSTO
DE 1989

MINERO

BANCO CONCEPCION

A $1.335 millones al-
canzaron los excedentes
del Banco Concepcidn
durante el primer semes-
tre, cifra que supera lo
obtenido a igual fecha de
1988.

De ese excedente,
$ 1.208 millones serdn
destinados a recompra de
cartera al Banco Central,
y $ 127 millones para cu-
brir el pago de dividen-
dos de las acciones pre-

ferentes, de propiedad de
la Sociedad Nacional de
Mineria (SONAMI).

En tanto, el Banco
Concepcién abrié una
nueva sucursal en la loca-
lidad de Cabildo, dentro
de un plan destinado a
aumentar su participacion
en las zonas mineras. Ul-
timamente ha abierto
agencias orientadas al
sector minero en La Sere-
na, Copiapé, Diego de
Almagro y Paipote.

GERENTE DE EL SALVADOR

Satisfecho con su nom-
bramiento y solicitando
un trabajo conjunto y
mancomunado a sus fra-
bajadores, asumié el nue-
vo Gerente de la Divisién
El Salvador de Codelco,

Nibaldo Cérdova Orella-
na.

Al dejar su cargo, el ex
Gerente Edwin Neumann
Ketterer, desed todo el
éxito en la gestion a su
sucesor.

La directora del Servi-
cio Nacional de Geologia
y Mineria, Maria Teresa
Canas, informé en Ataca-
ma que se aumentara el
nimero de inspectores de

seguridad en el servicio,
con el fin de cautelar de
mejor forma la preven-
cién de riesgos en las fae-
nas mineras.

PLANTA
DE YODO

Con la presencia del
Ministro de Mineria, Jor-
ge Lopez, y otras autori-
dades, se realizé en lqui-
que la inauguracién de
una nueva planta de
yodo, propiedad de la
empresa “Sierras de Ta-
rapacd”.

La nueva planta estd
ubicada 40 kilémetros al
suroeste de la localidad
de Pozo Almonte, y signi-
ficd una inversién de 2,5
millones de délares. Se
estima que producird
unas 30 toneladas men-
suales de yodo en pastq,
el que serd comercializa-
do en el exterior. En el lu-
gar trabajan 75 opera-
rios.

Durante la ceremonia,
el presidente de la Socie-
dad Nacional de Mineria,
Guillermo Valenzuela, fe-
licité la iniciativa, sefa-
lando que “tendrd que
venir un resurgimiento del
salitre. Ya lo vemos en la
Segunda Regién y tendra
que seguir en Tarapacad.
Los abonos sintéticos no
sirven, el salitre es el Oni-
co abono natural del
mundo”.

Por su parte, el Minis-
tro de Mineria, dijo que
en 1991 Chile se converti-
rd en el primer productor
de yodo del mundo, con 8
mil toneladas métricas.
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La Sociedad Nacional de Mine-

ria, a través de su CENTRO DE DO-
CUMENTACION, ofrece a sus usua-
rios |as siguientes novedades biblio-
grdficas que pueden ser consultadas
o fotocopiadas:

1.-

5

AMERICAN METAL MARKET.

Metal statistics 1988. New
York, Fairchild Publications,
1989. 274 p.

Contiene estadisticas de pro-
duccién de diferentes metales
tanto por afios como paises.
Contiene precios, consumo, im-
portaciones y exportaciones
desglosado detalladamente por
paises, ademds incluye tablas
de elementos quimicos, conduc-
tividad eléctrica de los metales
y guia de compras de metales.

ASOCIACION MINERA LA SE-
RENA. Guia instalacion de
plantas mineras. La Serenq,
1989. 38 p.

Texto explicativo sobre los prin-
cipales tramites a seguir para
solicitar la instalacién de una
planta de beneficio de minera-
les, también se describe un mo-
delo bésico para el disefo de
una planta de concentracién de
minerales, la definicién de los
procesos de concentracién mds
frecuentes en mineria de bajo
tonelaje o artesanal, las plantas
de cianuracién por pilas y los
tranques de relaves.

BANCO DE CONCEPCION.
Historia de un pais minero
(1830-1930), Chile. Stgo., Ed.
Ograma, 1989. 87 p.

Texto preparado por el Banco
de Concepcién en colaboracién
con la Sociedad Nacional de
Mineria. Contiene hermosas
ilustraciones del periodo histé-
rico aludido y un detallado his-
torial informativo en sus capitu-
los: “Resena histérica, la mine-
ria en Chile, un recuento de
ayer y de hoy”; “Plata, metal
con tradicién histérica”; “Co-
bre, industria del siglo veinte”;
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por Clara Castro Gallo

“Carbén, historia de luz y som-
bra”; “Salitre, el mineral de los
conflictos” y la bibliografia

consultada.

ENGINEERING AND MINING
JOURNAL. 1988/89 E/MJ) In-
ternational Directory of Mining.
Stamford, Maclean Hunter Pu-
blishing Co., 1988. 583 p.

Texto de referencia orientada a
la bisqueda de informacién re-
lativa a productores mundiales

de minerales, procesamiento y-

empresas comerciales. En sus
siete indices se puede acceder a
la informacién deseada, ya sea
sobre una compahia, planta, re-
finerias, produccién, ejecutivos
u otros.

FORTT,  Miguel. Topografia
de minas. s.p.i. 178 p.
Estudio sobre la topografia de
minas que describe la metodo-
logia de trabajos en el subsue-
lo, las mediciones dentro de la
mina y la forma de relacionar a
éstas con un sistema superficial
de control topogrdfico. Respec-
to a la representacion en planos
del laboreo subterraneo que
conforma la ming, la relacién se
centra en las formas mas usua-
les empleadas en la industria
minera que faciliten al observa-
dor la idea de configuracién de
formas y situacién de las gale-
rias y laboreos de explotacién
de yacimientos.

GEOLOGIA y exploracion de
yacimientos de cobre y oro tipo
skarn. Apuntes de clase y lectu-
ras anexas del curso dictado
por Lawrence D. Meinert Ph. D.,

organizado por Universidad de
La Serena, y patrocinado por
P.N.U.D. Ch/88/021. La Serena,
3 al 5 de Agosto 1989. 2 v.
Reulne diferentes articulos publi-
cados en revistas y publicacio-
nes extranjeras como naciona-
les sobre depésitos de yaci-
mientos tipo skarns, explora-
cion, origenes de skarns
asociados a pérfidos de cobre,
yacimientos de oro tipo skarns,
mineralogia y geologia de skar-
ns, terminologia, clasificacién y
composicion de los depdsitos
skarns.

V SIMPOSIO International do
Quro, realizado por Revista Mi-
nérios, extragao y processa-
mento. Rio de Janeiro, 16 a 17
de Agosto, 1989. p.i.
Contiene diferentes trabajos de
profesionales latinoamericanos .
vinculados a empresas produc-
toras de oro. Abarca diferentes
proyectos mineros, caracteristi-
ca de los depésitos, tratamiento
de minerales refractarios de
oro, métodos de evaluacién de
reservas de oro, diferentes ex-
ploraciones, uso de hipoclorito
en la pre-oxidacion de minera-
les auriferos y ofros.

UNITED STATES DEPARTMENT
OF THE INTERIOR. BUREAU
OF MINES. Minerals year-
book 1987. Metals and Mine-
rals. Washington D.C., US.
Government Printing Office,
1989. 990 p.

Anuario que trata sobre el de-
sempeio de la industria minera
mundial durante 1987 y provee
antecedentes informativos bdasi-
cos del desarrollo de la activi-
dad. Contiene capitulos de to-
dos los metales y de los mds
importantes productos mineros
industriales de Estados Unidos y
el mundo, incluye estadisticas,
mercados y métodos usados
por el Bureau of Mines para la
confeccién de sus datos.
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PRODUCTOS EN STOCK: REPRESENTACIONES:
o Cianuro de Sodio 98% Briquetas # Zinchem (PTY)Ltd., (SUD-AFRICA) : Zincenpolvo
® Zinc en polvo metélico 98% Min. (Zinchem SUD-AFRICA) @ Hodag Chemical Corp. (U.S.A.) . Espumantes y Floculantes
@ Carburo de calcio 4/7 - 15/25 - 25/50 y 50/80 m/m © Cepcor LTD. (INGLATERRA) : Winches, Valvulas Pinch,
® Bentonita Locomotorasy cargadores
 Bits (Throwaway, USA.) z » Donkin MFG. Corp. (SUD-AFRICA) : Ventiladores
» Barenos (Bohler, AUSTRIA) Mefesa (ESPANA) » Dorbyl Heavy Eng. (SUD-AFRICA) : Equipo pesadoy fundiciones
o Bolas de molienda 1" a 4" Didmetro (Mepsa PERU) # Metalirgica Peruana S.A. (PFERU)  : Bolas molinoy repuestos
® Mercurio para amalgamacion fundido
» Borax : » Fundicion Callao, (PERU) : Chancadoras, molinos
o Acetato de plomo » Famesa (PERU) :Accesorios para fronadura
® Lamparas mineras a bateria y carburo - Mechas, Fulminantes
# Reactivos de flotacion y extraccion por solventes Conectores, Booster
© Soda caustica o Raylite (SUD-AFRICA) . Lamparas mineras
o Litargirio # Purolité (U.S.A) : Resinas intercambio ionico
o Ceniza soda ¢ Sherex (U.S.A) - Extraccion por solventes
 Acidos nitrico y clorhidrico Ayudas filtrantes
# Cables eléctricos » Pica (FRANC'A} . Carbon activado
o Otros » Mefesa (ESPANA) : Barrenos perforacion

* Pirelli (BRASIL) : Cables eléctricos: de poder,

portétiles, telefonicos.

pimasa

Proveedora Industrial
Minera Andina S.A.

OFICINAS Y BODEGAS SANTIAGO GRAL. PRIETO 1443 €30 371180 - 373441 [ -] 14847 - CORREQ 21 - STGO-CHILE - 4~ 341009 PIASA CK
\240069 PIASA CL ! FAX: (562372073 OFICINAS Y BODEGAS IQUIQUE. BOLIVAR 486 &2 23446 -4~ 323167 AJAO CK
OFICINAS Y BODEGAS COPIAPO JUAN MARTINEZ 60 & 3575 -~ 227340 PIASA CL CABILDO - HUMERES 200 &2 22
OFICINAS Y BODEGAS COQUIMBO ALDUNATE 765 &= 314407



PENSANDO EN EL SIGLO XXI

o

tratamos los desafios como oportunidades,

a los trabajadores como amigos,

a nuestros clientes como socios

y a todos nuestros productos como metales preciosos.

N

C OMPANIA M IENERA DEL PACEFI]l O S. A

EMPRESA DEL GRUPO CAFP

UNA PERSPECTIVA DIFERENTE DEL NEGOCIO MINERO

CCOMPARIA MINERA DEL PACIFICO S.A.
Granzas. Fincs. Pellet Feed y Pellets de Mineral de Hierro, Servicios Mineros, Puertos e Infraestructura Ferroviaria.
Pedro Pablo Mufioz 675. Teléfono: +56 51 215 505. Fax: +56 51 213 652. Telex: 220022 CMPLS. La Serena. CHILE
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