N° 1166
FEBRERO 2003

’

;

) SQM
OBTIENE POSITIVOS

| RESULTADOS EN

UTI LIDADES Y VENTAS




9

Ignacio Domeyko
en La Serena:

El estudio de la vida y obra de Igna-
cio Domeyko en Chile suele tener una
vision centralizada en Santiago, con
referencias superficiales, y muchas
veces inexactas, de su trabajo inicial
como profesor e investigador cienti-
fico en La Serena, capital de la anti-
gua provincia de Coquimbo, entre
1838y 1846.

12

Sonami proyecta
moderado crecimiento
economico de 3,0%:

El crecimiento de la economia nacio-
nal en el 2002 registrara una exigua

tasa del orden de 1,8%,
proyectandose para el presente afo
un moderado crecimiento del orden
de 3%. Lo anterior considerando que
a la lenta recuperacion de la econo-
mia mundial, de gran impacto en
nuestro pais, se agrega la tendencia
de estancamiento de la demanda in-
terna.
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Sonami reitera inquietud
por eventual traspaso de
Ventanas:

El Gerente General de la Sociedad
Nacional de Mineria y Director de
Enami en representacion del gremio
minero, Alberto Salas Mufioz, deses-
timo que se haya llegado a un acuer-
do con la autoridad respecto al tras-

paso de la Refineria de Ventanas a
Codelco, reiterando que ésta es una
alternativa de solucion a los proble-
mas financieros de Enami, que ge-
nera legitimas dudas e inquietudes
sobre el futuro de la pequena y me-
diana mineria y la propia Enami.

17

ICA actualiza su plan
estratégico 2001-2005:
Una profunda revision al plan estra-

| tégico 2001-2005, que contemplaba

incrementar adicionalmente en un
1,0% anual el consumo de cobre a
nivel mundial, esta llevando adelan-
te laAsociacion Internacional del Co-
bre (ICA), una entidad de promocion
del consumo del metal alrededor del
mundo, que retine a las mayores pro-
ductoras, fundidoras y refinadoras de
cobre del orbe.

24

SQM obtiene positivos resul-
tados en utilidades y ventas:

™

Durante el ano 2002, SQM obtuv

ingresos por un monto de US$ 540
millones de délares, que se compa-
ran favorablemente con las ventas

' alcanzadas el afio anterior y que lle- |
garon a US$ 526,4 millones. Aunque |

en términos de utilidades, la compa-
fila alin no proporciona los datos co-
rrespondientes al ejercicio pasado, el

hecho que a septiembre pasado al- |

canzaran a US$ 30,4 millones, mon-
to levemente superior a total obte-
nido el 2001, asegura un afio 2002
mas que positivo para SQM.

33

Anglo American definio
nueva estructura operativa
en Chile:

adquisicion de Disputada, la compa-
fia Anglo American Plc. completo el
proceso de reorganizacion interna,
asi como su nueva estructura

operativa, la que quedara bajo la |

administracion de Anglo American
Chile Limitada. La nueva estructura
organizativa apunta a dotar a la
empresa de una administracion que

' mejore sus niveles de eficiencia, uni-

fique sus practicas y procedimientos,
permitiéndole disminuir sus costos.

37

Barrick produjo 5,7 millones

de onzas de oro el 2002:
En 2002, la compaiia canadiense
produjo 5,7 millones de onzas de oro
a un costo promedio de US$ 177 por
onza, comparado con los 6,1 millo-
nes de onzas (a un costo de US$ 162
por onza) en 2001. La menor produc-
cion durante el afo pasado se debid
en definitiva a la suspension de acti-
vidades en cinco yacimientos cuyas
reservas se agotaron.

39

El nuevo SEIA y la mineria
privada:
Actualmente Sonami, a través de su
Departamento Técnico y la Comision
de Medio Ambiente, se encuentra tra-
bajando con Sernageomin en la pre-
paracion de una serie de afiches y do-
cumentos que entreguen con mayor
detalle una serie de recomendacio-
nes a sequir en distintas actividades

' que se realizan en la mineria.

EN PORTADA:

El Gerente General de SQM, Patricio
Contesse Gonzalez (ingeniero fores-
tal de la Universidad de Chile), des-
taca que, en la actualidad, SQM ya
no es una empresa exclusivamente
salitrera, sino una compaiia lider
mundial en los negocios de fertilizan-
tes de especialidad, yodo y litio.




Una caida de 33% registr6 la inversion extranjera el ano 2002,
alcanzando un total de US$ 3.768,4 millones, informé el Comi-
té de Inversiones Extranjeras, cifra que contrasta con los US$
| 5.622,9 millones alcanzando el afio anterior.

Este monto corresponde a 249 solicitudes de inversion donde

destacan la adquisicion de la minera Disputada por parte de

‘ Anglo Ammerican (US$ 1.133 millones) y un aporte de la em-

- presa canadiense Placer Dome a la Minera Zaldivar, por un monto
de US$ 267 millones.

‘ Del monto total el 88% se canalizd a través del DL 600 (US$
3.322 millones) lo que corresponde a un 31,5% menos que el
2001. Por otra parte, los capitales que ingresaron via el Capitu-
‘ lo XIV del Banco Central totalizaron US$ 446,3 millones cuya
diferencia con el afio anterior es mayor alcanzando un 42,4%.
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Quisiera aprovechar esta tribuna para referirme a la
importante Accion Gremial que la Sociedad brinda
al estamento Asociaciones Mineras en el marco del
cumplimiento de sus objetivos gremiales.

Al respecto, no cabe duda que este estamento, que
agrupa al segmento de la pequeiia mineria, es el mas
vulnerable de los que componen la Sociedad y, por
lo tanto, desde siempre ha requerido una mayor aten-
cion de quienes dirigen nuestro gremio.

Efectivamente, esta preocupacion por la mineria de
pequena escala ha sido histéricamente atendida. Bas-
ta para ello recordar que la creacion de la Caja de
Crédito Minero fue impulsada desde el seno de la
Sociedad Nacional de Mineria.

En la actualidad, nuestra accion gremial esta orien-
tada a la definicion de una Politica de Estado para la
Pequefa Mineria. Guardando las proporciones, este
esfuerzo gremial es comparables a las acciones em-
prendidas por Sonami en el pasado, ya que su
implementacion generara condiciones de estabilidad
productiva en el futuro, quizas las mismas que se
consiguieron con la creacion de la Cacremi.

En el plano interno y como una forma de atender las
diversas necesidades de este estamento, la Sociedad
implemento, a partir de 1996, el Programa de Apoyo
Gremial cuyos objetivos fueron los siguientes:

A romper co

e Fortalecer la accion gremial

e Mejorar los servicios que prestan a sus asocia-
dos

e Buscar soluciones a los problemas técnicos y pro-
ductivos que enfrentan los pequenos mineros

Este esfuerzo ha significado no sélo un importante
aporte de recursos financieros, sino también la acti-
va participacion del equipo humano de nuestra So-
ciedad en pos de conseguir un salto modernizador
en este estamento gremial.

El Programa de Apoyo Gremial ha permitido que las
asociaciones mineras cuenten con sedes acogedo-
ras, con sus respectivos sistemas de computacion y
comunicacion. Asi también con la implementacion
del inmobiliario necesario para brindar acogida a los
productores y permitirles contar con un lugar ade-
cuadas para tratar temas de interés gremial e, inclu-
so, desarrollar actividades de esparcimiento.

Adicionalmente, el programa aporté una serie de
otros beneficios, aun vigentes, como el Seguro Co-
lectivo de Vida para los asociados a estas organiza-
ciones gremiales.

Gracias a este Programa de Apoyo Gremial, las aso-
ciaciones mineras se encuentra preparadas para asu-
mir nuevos desafios.



1 la pasividad

Hoy, las condiciones econdmicas y financieras del
pais, que también han afectado a nuestro gremio,
ponen a prueba el liderazgo y la inventiva de nues-
tros dirigentes regionales, en razén a los menores
recursos econémicos que dispone la Sociedad para
el desarrollo de acciones gremiales.

Existen en el universo de asociaciones mineras algu-
nas proactivas que constantemente buscan entregar
beneficios a sus asociados mediante proyectos
globales que favorezcan a la mayor cantidad de pro-
ductores. Bien por ellas, por cuanto pueden, de for-
ma auténoma y aprovechando la infraestructura
aportada por la Sociedad, generar una gestion acor-
de a los requerimientos de sus asociados.

Sin embargo, existen otras que se caracterizan por
su pasividad y que tienen una menor gestion y casi
nula presencia en la comunidad y que, por tal razén,
son practicamente dependientes de las acciones que
realice Sonami en su beneficio.

Es ultimo segmento es el que nos preocupa, ya que
estan en una situacion de subutilizacion de la infra-
estructura disponible, cuestion esencial en un medio
altamente competitivo.

La falta de accion, segun mi opinidn, no es acepta-
ble, a pesar de que la realidad productiva en algunas
localidades sea practicamente nula, porque el fin ul-

timo de la asociacion minera es buscar los medios
financieros y promover la actividad productiva.

Los dificiles momentos econdmicos por los que atra-
viesan algunas asociaciones, reflejado en una mer-
ma de sus ingresos, no debe mirarse como un pro-
blema insalvable, sino mas bien como un desafio, que
debe enfrentarse rompiendo la pasividad y generan-
do nuevas iniciativas que reviertan esta situacion.

Es el momento de hacer una revision interna de la
accion gremial buscando las debilidades y fortale-
zas, asi como las oportunidades y amenazas. Ello per-
mitira tener un diagndstico realista de cada asocia-
cion a partir del cual se pueden buscar caminos para
enfrentar la actual coyuntura.

Joaquin Marco Hope
Segundo Vicepresidente



2-6 Marzo: “Symposium on Global Development of Copper and Gold
Deposits”, San Diego, U.S. Contacto: Steve Chryssoulis, Tel: + 1 519
858 5037, Fax: 858 5038, e mail: amtel@skynet.ca

2-6 Marzo: 132" TMS Annual Meeting and Exhibition”, San Diego,
California, USA. Contacto: The Metallurgical Society(TMS), Tel: + 1
724 776 9000, Fax: 7763770, e mail: weissp@tms.org

9-12 Marzo: “Prospectors and Developers Association of Canada
Annual Convention” Toronto, Canada. Contacto: PDAC, Suite 900, 24
King Street E., Toronto, Ontario, Canada, M5C 2X8, Tel: (+1 416 )362
1969, Fax: 3620101, Web: www.pdac.ca

12-14 Marzo: “The Australian Longwall Mining Summit”, Gold Coast,
Quensland, Australia. Contacto: Marie Caccamo, Informa Pty Ltd.,
Level 2, 120 Sussex Street, Sydney, NSW 2000, Australia, +61 2 9080
4300, Fax: +61 2 9290 2577, e mail: registration@informa.com.au,
Web: www.ajm-conferences.com

17-18 Marzo: "Applied Mineralogy 03", Helsinski, Finlandia.
Contacto: Dr. Barry Wills, MEI, 18 Dracanea Avenue, Falmouth,
Cornwall, TR11 2 EQ, UK, Fono: +44 (0) 1326 318352, e mail:
bwills@min-eng.com, Web: www.min-eng.com/flotation03/

19-21 Marzo: “Flotation 03", Helsinski, Finlandia. Contacto: Dr. Barry
Wills, 18 Dacanea Avenue Falmouth, Cornwall TR11 2 EQ UK, Tel:
+44(0)1326 318352, E mail: bwills@min-eng.com, www.min-
eng.com/flotation03/

25-28 Marzo: “Mine World Russia 2003 (formerly MinTEK). 7™
Russian International Mining, Exploration and Mining Equipment
Exhibition”, Mosct, Rusia. Contacto: Mr Oleg Netchaey, project
manager, Tel: +44 (0)20 7596 5213, Fax: 7596 5128, e mail:
mining@miningandevents

* Como una guia practica para nuestros lectores,
9 damos a conocer el calendario de los
® proximos meses de seminarios, foros y convenciones,
« con sus diferentes temarios, que se realizaran
en Chile y en el mundo:

9-11 Abril: “Perspectives on the Economics of Sustainable Mining,
The Minerals Economics and Management Society” (MEMS), 12
Annual Mens Profesional Programme and Meeting, Golden Colorado,
U.S.A. Contacto: space@mines.edu, www.minesedu/outreach/
cont_ed/mens.html, www.minecon.com

22-25 Abril: “ProExplo 2003, Lima, Pert. Contacto: Hilda Postigo,
Instituto de Ingenieros de Minas del Perd, (IIMP), Los Canarios 154,
Lima 12, Perd. Tel: +51 1 349 4262 , Fax: 349 3721, e mail:
convmin@amauta.rep.net.pe, Web: www.proexplo.com

23-25 Abril: “MPES 2003, 12" International Symposium on Mine
Planning and Equipment Selection”, Kalgoorlie, Western Australia.
Contacto: Profesor Peter A, Lilly, Western Australian School of Mines,
Curtin University of Technology, Locked Bag 22, Kalgoorlie, Western
Australia 6433, Fax: +61(0)8 90886151, e
mail:lillyp@wasm.curtin.edu.au

4-7 Mayo: “CIM Annual Conference Tradex Mining Exhibition”,
Montreal Canada. Contacto: John Gaydos, Director CIM Tradex, 3400
de Maisonneuve Blvd; West Montreal, Quebec, Canada H3Z 3B8, Tel:
+15149392710; Fax: 939 2714 Conference, E mail: smajor@cim.org,
Exhibition: e mail:jgaydos@cim.org

11-12 Mayo: "ENTMS 2003, International Symposium on New
Equipment New Technology Management and Safety in Mines and
Mineral Based Industries", Bhubaneswar, India. Contacto: The IM and
E Journal and Org.Secy, Geominetech Conference, LB 117 Bhimtangi,
H.B. Colony, Bhubaneswar, India, Tel: +91 674 593248, Fax:
674592926, e mail:  hotaeditor@rediffmail.com,
hotaeditor@patra.com

1-5 Noviembre: “19th World Mining Expo 2003" (Concurrent with
the Congress), Pragati Maidan, New Delhi, India. Contacto: The
Institution of Ingeneers (India), Indian National Committee of World
Mining Congress, 8 Gokhale Road, Calcutta 700 020, India, Tel: +91
33223 8345, e mail: conferenceihgrssnl.com,; www.19wmc2003.com
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Domeyko

en La Serena

El estudio de la vida y obra
de Ignacio Domeyko en Chi-
le suele tener una vision cen-
tralizada en Santiago, con re-
ferencias superficiales, y mu-
chas veces inexactas, de su
trabajo inicial como profesor
e investigador cientifico en
La Serena, capital de la anti-
gua provincia de Coquimbo,
entre 1838 y 1846.

Cuando Domeyko aceptd
viajar a Chile, desde Francia,
con un contrato de trabajo
como profesor de quimica y
mineralogia, fue porque se
sentia preparado par desem-
pedar el cargo. Su prepara-
cion cientifica se habia inicia-
do en la Universidad de

Vilnus, en la capital de Lituania, pais baltico donde nacio (ac-
tualmente Bielorrusia Occidental). El gran Principado de
Lituania estaba anexado al Reino de Polonia, por lo cual
Domeyko siempre manifesto que era polaco. La universidad
indicada tenia una antigiiedad de casi tres siglos en la época

(1838 -1846)

Por Claudio Canut de Bon Urrutia, ingeniero civil de minas
de la Universidad de La Serena, y Alfonso Carvajal R., M. Sc.
Ing. de la Universidad de La Serena.

en que él recibio su licencia-
tura en ciencias y matemati-
cas en 1822, preparandose
para ser ingeniero. Los acon-
tecimientos politicos de la
época lo obligaron a recluir-
se en el campo. En 1831 el
espiritu de libertad de los
polacos los impulso a iniciar
su lucha contra los rusos.
Desafortunadamente no tu-
vieron éxito y los que lucha-
ron tuvieron que partir al exi-
lio, entre ellos Domeyko.

Asi llego a Paris donde se
dedico al estudio de las cien-
cias, entre ellas la geologia,
rama del conocimiento que
recién nacia. Su interés fue
captado por su profesor Elie

de Beaumont, amigo de los polacos, y él le impulso y facilitd
la inscripcion a la Escuela de Minas de Paris, de la cual egresé
como ingeniero de minas. Sus estudios abarcaron la
Docimasia (analisis quimicos), Geologia, Explotacion de Mi-
nas, Mineralurgia (fundicion de minerales). Como puede ver-
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se, su preparacion profesional técnica de tres afos de estu-
dios era amplia, segun el diploma recibido el 1 de agosto de
1837 de mano de L. Cordier, Inspector General de Minas y
Vicepresidente del Consejo de la Ecole Royale des Minas.

Ignacio Domeyko ha sido descrito de muchas maneras: sa-
bio, naturalista, minerélogo, gedlogo, profesor, etc., muchas
de ellas en frases repetitivas. Sin embargo, su espiritu cienti-
fico y su habilidad practica se manifestaron en su profesion
de ingeniero de minas. En ella, él desarrolld el andlisis qui-
mico de minerales, la ensefanza profesional y la ciencia de la
mineralogia, donde los nuevos minerales que el descubrié

los bautizé con nombres de - 8
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localidades chilenas. Por todo 3 %
lo anterior debemos conside- o |
rar a Domeyko como el ini-
ciador de |a ensefanza de la
ingenieria de minas en Chile
en La Serena, pues es ahi
donde él llegé a trabajar, a
una de las dos provincias mi-
neras del norte de Chile.

La Serena es la segunda ciu-
dad mas antigua de Chile,
fundada en 1544. Su ubica-
cion frente a la hermosa y
unica bahia de Coquimbo le
daba uno de los mejores
puertos de la costa del nor-
te. El valle de Elqui desarro-
llaba su agricultura y la pro-
vincia montafiosa favorecia
la mineria. El oro de
Andacollo desde el siglo XVI,
el cobre de Mina Brillador
desde el siglo XVIII, y la pla-
ta de la Mina Arqueros, descubierta en 1825 reforzaban la
economia de la zona. Ademas, en 1835, el ingeniero y em-
presario francés Carlos Lambert ya habia instalado una fun-
dicién de minerales de cobre en La Compaiiia, cercana a La
Serena. Esta industria mineralurgica tenia una nueva tecno-
logia, desconocida para los chilenos, y que iniciaria el desa-
rrollo cuprero del pais cuando se instalaran otras fundiciones
semejantes desde Atacama a Aconcagua durante el siglo XIX.

Siendo Lambert un empresario y hombre de negocios debia
realizar viajes. Esto fue aprovechado por el entonces Inten-
dente de la provincia de Coquimbo, Santiago Aldunate, quien
solicitd autorizacion para que Carlos Lambert, que viajaba a
Paris, contratara, por encargo del Gobierno Provincial, un pro-
fesor de quimica y mineralogia para el Instituto Nacional De-
partamental de Coquimbo (fundado en La Serena en 1821),
actual Liceo de Hombres.

La version historica anterior ha dado origen a dos interpre-
taciones que confunden hechos y lugares. Domeyko, en sus
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memorias, menciona el hecho que llegé a Coquimbo y asi lo
escribe. Lo real es que él lleg6 a la ciudad de La Serena,
capital de la provincia de Coquimbo, y a esa fecha (1838) el
puerto aln se estaba conformando y no tenia liceos. Pero es
un error frecuente tomar textualmente la palabra Coquimbo
como que llegd al puerto, y no darse cuenta que se referia a
la ciudad de la provincia de Coquimbo, o sea su capital, La
Serena.

Existe otra version europea de que Domeyko fue contratado
por empresarios mineros particulares para que viajara a Chi-
le a estudiar y resolver problemas de fundicion de minerales
de plata en La Serena. Esto
es erroneo, ya que se ha ex-
plicado el origen de su con-
trato como un interés del go-
bierno de la provincia.

Asi tenemos a Domeyko en
La Serena, un ingeniero de
minas, con practica en el ejer-
cicio de la profesion, y que
debia iniciar un trabajo de
docencia, al cual dedicaria
casi toda su vida restante en
Chile.

Su catedra era de Quimica y
Mineralogia, pero lo que
realmente querian de él era
que ensefara lo basico de un
curso de Mineria, es decir, de
manejo, explotacion y bene-
ficio o fundicion de minera-
les. Tenian una buena confu-
sion los vecinos de la region
entre Mineralogia y Mineria.
No eran sélo ramos cientificos lo que querian, sino que lo
basico en ensefianza técnica minera.

No serian muy instruidos los serenenses, pero eran bastantes
practicos. Algo de eso debe haber captado Lambert cuando
transmitio el encargo en Paris y conversé con Domeyko. El
hecho es que los $3.000 pesos de la época que llevaba para
adquirir materiales de ensefianza, equipos de laboratorio qui-
mico, hornos, libros, etc., fueron bien invertidos. Todo el ma-
terial llego en treinta y tres cajones al puerto de Coquimbo
meses despueés.

Se ha indicado que Domeyko fue el padre de la mineria chile-
na y que trajo innovaciones arrasando con la mineria
artesanal. Son frases hechas que no se ajustan a las circuns-
tancias historicas. Lo real es que es el padre de la ensefianza
de la ingenieria de minas en Chile, primero en La Serena y
después en Santiago. Ademas hay que tener presente que
desde 1823, cuando se inicia el Chile republicano, llegan a
Chile empresarios ingleses a establecer negocios mineros de




exportacion de cobre. Traian tecnologia de explotacion; asi
llegé Carlos Lambert al pais, se dio cuenta que en minas ya
trabajadas y profundas se extraia un mineral que no sabian
fundir y él se establecié con el proceso ya conocido en Ingla-
terra. También trajo personal especializado para manejar es-
tablecimientos de fundicion en La Serena. Por ultimo, es
necesario recordar que en 1832 se habia descubierto las mi-
nas de plata de Chanarcillo en Atacama, a 50 kilémetros al
sur de Copiap0, y en ella se trabajaba con diversas técnicas.

Una gran parte de la gran influencia de Domeyko esta en el
trabajo profesional que desarrollaron en el norte sus alum-
nos de La Serena, y después
los de Santiago de la Univer-
sidad de Chile en 1853, y los
del Colegio de Mineria de
Copiapd, que se inicio en
1857 con ingenieros profe-
sionales procedentes de es-
tos establecimientos. Los
egresados de los cursos de
mineria de provincia rendian
examen para ingeniero en
Santiago. Esta aun pendien-
te un trabajo de investiga-
cion de la labor de estos pri-
meros ingenieros de minas,
herederos de las ensefianzas
de Domeyko.

Es del caso destacar que ya
en 1839 existia el texto “Ele-
mentos de Laboreos de Mi-
nas”, de Joaquin Ezquerra
del Bayo, ingeniero de minas
espanol, impreso en Madrid,
y que fue usado por el inge-
niero ex-alumno serenense de Domeyko, Antonio Alfonso. Este
mismo texto fue reimpreso en Chile en 1845, en forma tex-
tual. En el se encuentra la metodologia completa de traba-
jos subterraneos mineros, incluyendo el uso de maquinaria a
vapor. Posteriormente, en 1874, llegaron otros libros, en fran-
cés, de cursos de explotacion de minas de M.J.Callion, con
profusion de laminas con maquinarias mineras.

Aparte de la labor docente de Domeyko en La Serena, su prin-
cipal trabajo fue el analisis quimico de minerales que le lle-
vaban al laboratorio del liceo los empresarios mineros de la
region. La gran variedad que tuvo en sus manos, mucho mas
amplia que en Polonia, o en Alemania y Francia lo debe ha-
ber maravillado. Sus trabajos de analisis, junto a sus alum-
nos, le dieron la oportunidad de encontrar nuevas especias
mineraldgicas, no conocidas para el ya amplio inventario eu-
ropeo y americano. No hay que olvidar que muchos cientifi-
cos espanoles estudiaban nuestros minerales de Perti y México
encontrando elementos quimicos nuevos desde fines del si-
glo XVIILI.

Los nuevos minerales fueron las amalgamas de plata de Ar-
queros y Algodones, los vanadatos de plomo de Mina Gran-
de en Talcuna, en las serranias adyacentes al valle de Elqui.
En la zona de Copiapd, al interior de su valle encontro los
arseniuros de cobre (bautizado como “domeykita”).

Es facil en la actualidad repetir los nombres de los minerales
nuevos descubiertos por Domeyko. Lo dificil es encontrarlos
nuevamente, en terreno, recorriendo las rutas de Domeyko
en los cerros de las regiones de Coquimbo y Atacama. Inclu-
so tener |a certeza que la mina visitada es la indicada en los
textos domeykanos. Hay que aprender a reconocerlos en el
Museo Mineraldgico de la
Universidad de La Serena,
donde se conserva el patri-
monio de su coleccion de
2.200 muestras. Las varieda-
des de los minerales de pla-
ta de Arqueros, Algodones y
Rodaito han sido estudiadas
por académicos (Cucurella y
otros, 1991) con métodos
modernos de microscopia;
esto permitio reconstruir mo-
delos geoldgicos de yaci-
mientos hoy desconocidos e
inaccesibles.

Es impresionante darse cuen-
ta que Domeyko estudio mi-
nerales con métodos simples
de analisis quimicos
sistematicos,y con el uso
exacto de una balanza. Su
primer libro en Chile, impre-
so en La Serena en 1844 en
la imprenta del colegio (li-
ceo), fue el Tratado de Ensayes (tanto por la via seca o por la
via himeda). En esa época ya habia sido nombrado miembro
de la Universidad de Chile.

En este libro él retine casos de analisis quimico de minerales;
por lo anterior es atn posible aprovechar esta obra, en con-
junto con las posteriores editadas en Santiago, como pistas
en la bisqueda de nuevas muestras para coleccionistas.

Del estudio de “Elementos de Mineralogia”, publicada tam-
bién en La Serena en 1845, mas sus memorias mineraldgicas
y el gran libro “Mis Viajes”, que los chilenos vinieron a cono-
cer totalmente en 1978 (traducido del polaco), se perfila el
alma de Domeyko enamorado de los minerales, de los viajes
para conocer los lugares donde estany preservarlos en co-
lecciones para estudio de la juventud chilena. &

1
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Sonami proyecta
moderado crecimiento
de la economia
de 3,0% para el 2003

Informe economico elaborado por el

Departamento de Estudios de la Sociedad Nacional de Mineria

El crecimiento de la economia nacional en el 2002 regis-
trard una exigua tasa del orden de 1,8%, proyectandose
para el presente afo un moderado crecimiento del orden
de 3%. Lo anterior considerando que a la lenta recupera-
cion de la economia mundial, de gran impacto en nuestro
pais, se agrega la tendencia de estancamiento de la de-

manda interna favorecida por los altos niveles de desem-
pleo y la falta de dinamismo en la toma de decisiones de
politica microeconémica que, en el marco de la Agenda
Pro Crecimiento, resultan vitales para promover la
flexibilizacion del mercado laboral y la remocién de los
obstaculos regulatorios, financieros, tributarios y otros que




estan desincentivando la inversion y la recuperacion de
la demanda interna.

Los recientes tratados de Libre Comercio con Europa,
Corea y Estados Unidos, constituyen una gran ventaja para
la potencialidad de desarrollo de nuestro pais, pero im-
portan también un enorme desafio en orden a garantizar
la competitividad internacional de las empresas naciona-
les, haciendo cada vez mas urgente y necesaria la eficaz y
oportuna adecuacion del marco regulatorio mencionado
anteriormente.

EL PANORAMA INTERNACIONAL
Y EL CONFLICTO CON IRAK

vas de una lenta recuperacion se mantienen inciertas ya
que aunque la caida que registraron los indicadores del
mercado bursatil, del orden de 25% entre julio y octubre,
ha tenido a la fecha una recuperacién en torno al 20%,
no esta claro si esto refleja efectivamente un retorno de
la confianza de los consumidores, o sélo responde a un
anticipo de las bajas de las tasa de interés en torno a un
20%.

En estas condiciones, de persistir la tendencia de lenta
reactivacion, esto se traducira en un mejoramiento soste-
nido de la economia mundial con el consiguiente impac-
to positivo en los precios de la materias primas y
commodities y en la economias emergentes, especialmen-
te en las asiaticas (Corea, Taiwan, Singapur), no obstante,
_a fecha se mantiene la in-

En el entorno internacio-
nal, la recuperacion de la
economia mundial esta
crecientemente amenaza-
da por la, cada vez mas,
inminente posibilidad de
guerra de EE.UU. con Irak.
Aunque su duracion e im-
pacto son dificiles de pre-
decir, se estima que lo mas
probable es que dure un
periodo muy corto, no su-
perior a cinco semanas, lo
que posibilitaria una pron-
ta recuperacion de la con-
fianza con un efecto alta-
mente positivo en la ex-
pansion del consumo y la
inversion.

No obstante subsiste el
riesgo mas grave de que el
conflicto se prolongue por

Los recientes tratados
de Libre Comercio con Europa,
Corea y Estados Unidos,
constituyen una gran ventaja
para la potencialidad de
desarrollo de nuestro pais, pero

un enorme desafio en orden
a garantizar la competitividad
Iinternacional de las empresas
nacionales.

certidumbre, que sélo po-
dra dilucidarse en los proxi-
mos meses, respecto al ries-
go de una recesion y una
deflacion que, en un con-
texto de elevado endeuda-
miento de las empresas y
de los consumidores norte-
americanos, podria ser pe-
ligrosa en la medida que la
disminucion de ingresos,
indujera eventualmente a
la quiebra de estos agentes.

importan también

ACTIVIDAD MINE-
RA

El precio del cobre, en su
doble calidad de materia
prima y commodity, es ex-
tremadamente sensible a |a
evolucion y perspectivas de

varios meses, lo que produ-
ciria un retroceso o, en el
mejor de los casos, un retardo en la recuperacion de la
economia mundial, alinducir a un incremento del precio
del petréleo mas acentuado y prolongado, aumentando
asi la incertidumbre y el desaliento de inversionistas y
consumidores.

Por otra parte, en lo que respecta a la economia de Esta-
dos Unidos, motor de la economia mundial, las perspecti-

— la economia mundial, ya

~que a sus efectos directos
en la demanda real del metal, se suma la inestabilidad
que generan los movimientos de caracter especulativo
provocados por la adquisicion o la liquidacion de posicio-
nes de los inversionistas financieros en funcion del opti-
mismo o pesimismo de sus expectativas.

En este contexto, la caida del precio del metal que se pro-
dujo a mediados de 1997, se acentu6 por el deterioro y la
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sentado la economia mun-
dial en estos ultimos anos.

A inicios del 2002, los re-
cortes de produccién anun-
ciados por varios agentes
del mercado contribuyeron
a inducir una débil recupe-
racion transitoria del precio
del metal, la que, después
de revertirse en el periodo
julio-octubre, volvié a recu-
perarse posteriormente,
incentivada por el mejora-
miento de los indicadores
de la economia norteame-
ricana, elevando el precio
del metal por sobre la ba-
rrera de los 70 centavos de
dolar en noviembre y di-
ciembre, para terminar el
ano con un precio prome-
dio de 70,6 centavos de
dolar por libra, él que, en
términos reales, es ligera-
mente superior al nivel al-
canzado en el 2001, cons-
tituyendo ambos los nive-
les histéricos mas bajos ob-
servados desde la crisis de
los anos treinta.

En medio de fluctuaciones,
la positiva tendencia de re-
cuperacion del precio del
cobre se ha mantenido du-
rante lo que va corrido de

inestabilidad que ha pre- ES————

La recuperacion de
la economia mundial esta
crecientemente amenazada por
la, cada vez mas,
inminente posibilidad de
guerra de EE.UU. con Irak. Aun-
que su duracion e impacto son
dificiles de predecir,
se estima que lo mas probable
es que dure un periodo muy
corto, no superior a cinco
semanas, lo que posibilitaria
una pronta recuperacion
de la confianza con un efecto al-
tamente positivo en la
expansion del consumo y la in-
version.

el Medio Oriente. Lo ante-
rior, revirtio la tendencia
decreciente que venia pre-
sentando el precio del oro
desde 1997, cuando la dis-
minucién de demanda ge-
nerada por las crisis econé-
micas internacionales coin-
cidio con la sobreoferta que
se produjo a consecuencias
de la liquidacion de reser-
vas por parte de algunos
bancos centrales.

El precio promedio men-
sual del oro, que en el pe-
riodo enero-agosto del
2001 fluctuaba entre US$
260 y US$ 270 la onza, se
recuperd posteriormente
hasta alcanzar niveles de
333,3 ddlares por onza en
diciembre, elevando el pre-
cio promedio anual a 310,1
dolares por onza.

Esta positiva tendencia del
precio del metal se ha man-
tenido en lo que va corrido
del presente ano, alcanzan-
do durante febrero niveles
de hasta US$ 371,75 por
onza.

No obstante lo anterior,
este repunte del precio del
metal por sobre la barrera
de los 300 délares por

este ano ano, alcanzando

onza, que condiciona la

un precio promedio anual
de 75,326 centavos de dolar por libra.

En cuanto al mercado del oro, a partir de septiembre del
2001, la demanda de oro se ha incrementado notable-
mente debido a su utilizacion como instrumento finan-
ciero de proteccion frente a la crisis de inseguridad que
genero, en primer término, el atentado terrorista a Esta-
dos Unidos, y que fue sequida posteriormente por el ries-
go de una inflacion mundial a consecuencias la posible
alza del precio del petréleo por un eventual conflicto en

viabilidad de la mayor par-
te de los proyectos auriferos paralizados y en carpeta,
resulta ain muy incierto para incentivar la reanudacion
de faenas y el desarrollo de nuevos proyectos.

PERSPECTIVAS SECTORIALES
2003

Para el ano 2003 se proyecta un aumento del orden de
500.000 toneladas en la produccion de cobre fino. La en-
trada en produccion de la Fase IV de Escondida y el incre-




De acuerdo con lo anterior, el crecimiento del sector mi-
nero en el ano 2003 alcanzara un tasa anual cercana al
del PIB de 0,7%, a lo que se agrega el impacto indirecto
del crecimiento de la actividad minera en el resto de las
actividades nacionales que la abastecen de insumos y

servicios. B8

8%, lo que representa, por este sélo hecho, un aumento
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El Gerente General de la
Sociedad Nacional de Mi-
neria y Director de Enami
en representacion del gre-
mio minero, Alberto Salas
Mufoz, desestimd que se
haya llegado a un acuerdo
con la autoridad respecto al
traspaso de la Refineria de
Ventanas a Codelco, reite-
rando que ésta es una al-
ternativa de solucion a los
problemas financieros de
Enami, que genera legiti-
mas dudas e inquietudes
sobre el futuro de la peque-

na y mediana mineria y la
propia Enami.

Al referirse a la reunion sos-
tenida con el Ministro
Dulanto en la Tercera Re-
gion, Alberto Salas senalo
que, en la ocasion, los mi-

SONAMI
REITERA INQUIETUD POR
EVENTUAL VENTA DE
REFINERIA VENTANAS A
CODELCO

neros le plantearon al Se-
cretario de Estado sus du-
das respecto a esta solu-
cion y le solicitaron partici-
par activamente en el ana-
lisis de las distintas alter-
nativas de solucion a los

El ejecutivo de Sonami destaco que
“la alianza natural que se ha dado en-
tre Enami y productores ha permitido
desarrollar un Modelo Exportador efi-

ciente y competitivo con una signifi-
cativa creacion de valor”.

problemas financieros de
Enami.

El ejecutivo de Sonami des-
taco que “la alianza natu-
ral que se ha dado entre
Enami y productores ha
permitido desarrollar un
Modelo Exportador eficien-
te y competitivo con una
significativa creacion de
valor”. “Esta alianza —
agrego el Gerente General
de Sonami- ha permitido
contribuir al desarrollo eco-
nomico del pais, generan-
do riquezas con gran enca-
denamiento productivo en
todas las regiones mineras
de Chile”.

El Director de Enami en re-
presentacion de Sonami
dijo que, antes de promo-
ver |a venta de Ventanas u
otra solucion alternativa, se
requiere institucionalizar a
través de una ley una Poli-
tica de Estado para la Pe-
quefna y Mediana Mineria
que garantice el accceso al
mercado de metales refina-
dos a los productores de
estos subsectores de la mi-
neria, dandole reglas claras
y estables en el tiempo, in-
dependiente de las futuras
administraciones.




CA actualiza
plan estrategico
2001-2005

Pablo Botteselle, Director del ICA para Latinoamérica

La decision de revisar este plan, que en lo medular consideraba
incrementar en 700 mil toneladas adicionales el consumo de cobre hacia el 2005,
se explica, entre otras razones, por una reduccion de los aportes directos
de los socios mineros del ICA en US$ 4 millones aproximadamente, la baja en el
precio del cobre, el retiro de algunos socios y los recortes de produccion.
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Una profunda revision al
plan estratégico 2001-2005,
que contemplaba incremen-
tar adicionalmente en un
1,0% anual el consumo de
cobre a nivel mundial, esta
llevando adelante la Asocia-
cion Internacional del Cobre
(ICA), la entidad de promo-
cion del consumo del metal
alrededor del mundo, que
reune a las mayores produc-
toras, fundidoras vy
refinadoras de cobre del
orbe. La Asociacion reune a
28 de las mayores empresas
productoras y refinadoras de
cobre del mundo y a seis
miembros asociados. En con-
junto, la produccién de estas
empresas representa un
80% del cobre refinado exis-
tente en el mundo.

La decision de revisar este
plan, que en lo medular con-
sideraba incrementar en 700
mil toneladas adicionales el
consumo de cobre hacia el

cio del cobre, el retiro de al-
gunos socios y los recortes
de produccion.

El plan estratégico del ICA

En cuanto a los proyectos desarrollados
por el ICA durante el ano pasado, Pablo
Botteselle destaco que con el apoyo de la Can-
cilleria chilena, la colaboracion de Codelco
y el auspicio de Lan Chile, se creo el primer
Museo Itinerante del Cobre, que ya se ha
presentado con éxito en Buenos Aires y
Montevideo y, proximamente, en el Distrito
Federal de Ciudad de México, y luego
en Sao Paulo y Brasilia.

2005, se explica, entre otras
razones, por una reduccion
de los ingresos provenientes
de los socios mineros del ICA
en US$ 4 millones aproxima-
damente, la baja en el pre-

consideraba el desarrollo de
una serie de nueve iniciati-
vas en el area de la construc-
cion de viviendas, edificios e
infraestructura, industria au-
tomotriz, salud y medio am-

biente, tecnologia, comuni-
caciones, mercados emer-
gentes y el mercado chino.

Al respecto, el Director del
ICA para Latinoameérica, Pa-
blo Botteselle, destacé que
esta revision del programa
implica, entre otros aspectos,
abrir la organizacion hacia
los fabricantes y distribuido-
res de productos de cobre y
una autocritica al actual ac-
cionar del organismo. “Esta
revision se esta efectuando
en base a equipos de traba-
jo formados con represen-
tantes de cada una de las re-
giones del mundo (Asia, Es-
tados Unidos, Norteamérica,
Europa y América Latina),
con el proposito de adoptar
un nuevo enfoque aun mas
eficiente en nuestra campa-
na de promocion del cobre”.




A modo de ejemplo, senalo
que él —como Director Regio-
nal del ICA- esta participan-
do en una iniciativa denomi-
nada “Energia Eléctrica Sus-
tentable”, que apunta a pre-
ocuparse de todos aquellos
mercados que no tienen ac-
ceso hoy a la electricidad, asi
como de promover el uso ra-
cional y eficiente de la ener-
gia eléctrica en todos los
campos: generacion, trans-
mision, distribucion y uso fi-
nal. Esta iniciativa se estima
que aportara una mayor de-
manda anual de cobre al
cabo de 5 afos de 206.000
toneladas.

“Esta nueva estrategia no
solo busca concentrarnos en
el tema de la deficiencia ener-
gética, sino en todas aquellas
areas de generacion, distribu-

cion y usos de la energia eléc-
trica que ameritan mayor con-
sumo de cobre”, indicé
Botteselle.

Agreg6 que, adicionalmente,
se estan revisando todas las

otras iniciativas, tales como la
de cables eléctricos para la
construccion, tuberias, arqui-
tectura, comunicaciones y re-
laciones publicas, nuevas apli-
caciones tecnologicas, etc.

¢Esta revision implica
que no se alcanzara la
meta de 700 mil tonela-
das adicionales hacia el
2005?

Estamos en este momento

revisando esa cifra. Los nu-
meros definitivos los vamos
a tener a fines de marzo. Ob-
viamente, sera dificil alcan-
zar esa meta en algunas
areas, pero no me atreveria
a decir que no se concretara.

Ha habido un recorte de fon-
dos hacia la organizacion y
eso, sin duda, afectara nues-
tra campana de promocion.
Como una manera de revertir
esos resultados, es que se esta
haciendo todo este esfuerzoy
hemos descubierto que en al-
gunos mercados podemos ser
tanto 0 mas optimistas de lo
que éramos antes, al trabajar
conjuntamente con la indus-
tria y otros organismos tales
como el BID y otras ONGs.

(A cuanto alcanza el re-
corte presupuestario del
ICA?

Para el ano 2003, en forma
global, se redujo el presupues-
to a US$ 33 millones, mientras
que el afo pasado alcanzaba
a 37 millones de dolares.
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¢{Qué implicara esta re-
duccion?

Recortes importantes en al-
gunas areas, buscando man-
tener aquellas actividades
mas prioritarias. Manten-
dran un presupuesto ade-
cuado todas aquellas areas
que se refieren a la relacion
entre el cobre y la salud hu-
mana, asi como aquellas que
claramente signifiquen au-
mentar su demanda. En Ar-
gentina, por ejemplo, se esta
estudiando como fortalecer
la leche agregandole no sélo
fierro y otros minerales, sino
también cobre.

¢En qué areas hubo una
mayor reduccion?

Por ejemplo, en medio am-
biente el afio pasado el pre-
supuesto para América Lati-
na fue del orden de un mi-
llon 100 mil dolares, pero
este afio sélo vamos a dis-
poner de la mitad.

En cuanto al destino que ten-
dra el presupuesto anual del
ICA, Botteselle indico que un
9% estara dirigido a Améri-

ca Latina; 10,5% a China;
8,0% al resto de Asia; 21%
a Norteamérica, y 23% a Eu-
ropa y el saldo a actividades
que tienen un impacto mun-
dial.

El Director del ICA para
Latinoamérica destaca que,
actualmente, la organizacion
cuenta con 28 oficinas de
promocion del uso del cobre
a lo largo del mundo. No
obstante, reconoce que la re-
duccion presupuestaria pre-

vista para este afo afectara
la planta de personal de es-
tas oficinas. “Hoy, estamos
analizando la forma de mo-
dificar nuestra relacion para
poder suplir este déficit.
Queremos tener una organi-

zacion de tipo matricial con
expertos sobre diversos te-
mas a la cual puedan tener
acceso directo todos los cen-
tros de promocion, en cual-
quier pais del mundo”.

En la actualidad, ICA

Latinoamérica cuenta con
oficinas base en Ciudad de
México, que  cubre
Guadalajara y Monterrey;
Lima, Perd, cuyo accionar se
extiende a Venezuela, Co-
lombia, Ecuador y Bolivia;

Brasil (Sao Paulo), con perso-
nal destacado también en
Rio de Janeiro, Fortaleza, Be-
llo Horizonte y Porto Alegre;
Argentina (Buenos Aires),
que cubre también a Uru-
guay, y finalmente, con una
oficina en Santiago de Chile.

Adicionalmente, aprove-
chando el desarrollo alcan-
zando por Internet y las co-
municaciones, se han crea-

do algunas “oficinas
virtuales” que cumplen una
labor de difusion, promocion

El Director del ICA para Latinoamérica, Pablo Botteselle, destaco
que esta revision del programa implica, entre otros aspectos,
abrir la organizacion hacia los fabricantes de productos de cobre
y una autocritica al actual accionar del organismo, a través de
un proceso de reingenieria buscando un apalancamiento con otros
organismos que comparten objetivos con ICA.




y defensa proactiva la que se
refuerza con acciones loca-
les en los campos
regulatorios y educativos.

En cuanto a los proyectos de-
sarrollados por el ICA duran-
te el aflo pasado, Pablo

Botteselle destacé que con el
apoyo de la Cancilleria chi-
lena, la colaboracion de
Codelco y el auspicio de Lan
Chile, se creo el primer Mu-
seo Itinerante del Cobre, que

ya se ha presentado con éxi-
to en Buenos Aires y Monte-
video y, proximamente, en el
Distrito Federal de Ciudad de
México, y luego en Sao Paulo
y Brasilia. La muestra supe-
ré todas las expectativas, y
ya hay solicitudes para efec-

tuar presentaciones en
Norteamérica y Europa.

La muestra itinerante de co-
bre y sus aleaciones (bron-
ce, laton y plata alemana),
incluye alrededor de 250 pie-
zas de una extensa coleccion
perteneciente a Codelco.

El ejecutivo indico que el
Museo Itinerante del Cobre
posee muestras ornamenta-
les, de uso doméstico, me-
dios de pago, figuras de cul-
to, piezas para rituales, ar-
mas, instrumentos musicales
y utensilios de tribus.

Botteselle agrego que la idea
de ICA con el museo “es de-
mostrar que el cobre siem-
pre ha estado presente a lo
largo de la evolucion de la
humanidad”.

En relacion al uso de los mo-

tores eficientes, es decir
aquellos que tienen mayor
cantidad de cobre, el ejecu-
tivo de ICA resalt6 que el afio
pasado en Brasil se logré au-
mentar en 72% la venta de
este tipo de motores, mien-
tras que en el caso de la ar-
quitectura se incremento en
65% el uso del metal rojo en
disefios y construcciones.

Adicionalmente, ICA logré
convencer a la principal
distribuidora de gas de Rio
de Janeiro que reemplazara
las tuberia de acero por tu-
berias de cobre, mientras

que en Argentina se estd
pronto a alcanzar la aproba-
cion definitiva del uso de las
tuberias de cobre en las ins-
talaciones de gas.

A nivel mundial, este afo re-
tornara el cobre a los mer-
cados de radiadores y debu-
tara comercialmente en los
rotores de los motores eléc-
tricos.

Sobre las amenazas que aun
se ciernen sobre el cobre,
Botteselle precisa que éstas
todavia existen. “En estos
momentos estamos desarro-
llando en la regién latinoa-
mericana un trabajo muy se-
rio con cientificos y universi-
dades de Brasil, Pert, Méxi-
co, Chile y Argentina, para
aportar a los entes regulado-
res nacionales informacion
responsable y confiable ge-
nerada localmente, aportan-
dole antecedentes estadisti-

cos que les permitan tomar
una mejor decision respecto
del impacto positivo del co-
bre en la salud y el medio
ambiente”, B
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Ejercicio 2002:

QM OBTIENE

POSITIVOS RESULTADOS
EN UTILIDADES
Y VENTAS
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Durante el afio 2002, SQM obtuvo ingresos por un monto de
US$ 540 millones de dolares, que se comparan favorablemente
con las ventas alcanzadas el afio anterior y que llegaron a
US$ 526,4 millones. Aunque en términos de utilidades, la com-
pafia aun no proporciona los datos correspondientes al ejer-
cicio pasado, el hecho que a septiembre pasado alcanzaran a
US$ 30,4 millones, monto levemente superior a total obteni-
do el 2001, asegura un afio 2002 mas que positivo para SQM.

Sin embargo, el Gerente General de SQM, Patricio Contesse
Gonzalez (ingeniero forestal de la Universidad de Chile), afir-
ma que si se analizan los resultados en funcion del patrimo-
nio de la compafiia, “ claramente éstos no son del todo satis-
factorios”.

En entrevista con “Boletin Minero”, junto con destacar los
resultados alcanzados con el Plan de Reduccion de Costos,
que permitié una rebaja en los costos de la compania en tor-
no a los US$ 20 millones, Contesse informé que SQM ha lo-
grado disminuir la deuda de la compafia en aproximadamente
150 millones de dolares, lo que deja la deuda neta en unos
US$ 300 millones.

En cuanto a las principales inversiones llevadas adelante por
la compania durante el 2002, que ascendieron a unos US$ 60

En entrevista con “Boletin Minero”, jun-
to con destacar los resultados alcanzados
con el Plan de Reduccion de Costos, que
permitio una baja en los costos de la
compania en torno a los US$ 20 millones,
Contesse informoé que SQM ha logrado
disminuir la deuda de la compania en
aproximadamente 150 millones de dola-
res, lo que deja la deuda neta en unos
US$ 300 millones.

millones, destacd la puesta en marcha de la planta de butilitio
en Estados Unidos, y la ampliacion de la planta ubicada en el
Salar del Carmen para aumentar la produccion de carbonato
de litio de 21 mil a 28 mil toneladas.

Patricio Contesse destaca que, en la actualidad, SQM ya no es
una empresa exclusivamente salitrera, sino una compania li-
der mundial en los negocios de fertilizantes de especialidad,
yodo y litio. “Hoy dia, SQM vende un millén y medio de pro-
ductos en mas de 100 paises, de los cuales el salitre solo re-
presenta el 10%". Agregd que si bien un 60% de los ingresos
de la compania provienen de ventas al sector agricola, en el
area industrial las ventas han adquirido una importancia cre-

ciente. “Si miramos la compafia diez afos atras, la relacion
era de 80% al sector agricola y 20% al area industrial, sin
embargo, es probable que en una década mas sea 50% vy
50%".

¢Cuales son los resultados financieros y productivos
alcanzados por SQM durante el aiio 2002 y las pers-
pectivas para el presente ano?

Desde el punto de vista econdmico hasta el mes de septiem-
bre del ano 2002, las utilidades de la compafia eran iguales
a las utilidades de todo el afio 2001, por tanto esperamos un
ano 2002 mas positivo. Las cifras finales de la compania el
directorio las aprobara a fines de febrero y por lo tanto en
marzo seran publicas.

Como compania estimo que vamos a lograr incrementar nues-

25



26

tras ventas entre 5% y 6% durante el presente afo, alcanzan-
do retornos por unos US$ 580 millones.

En términos de nitratos estamos con un aumento en la venta

del orden de 5 a 6%; en yodo de 6 a 7%; en litio esperamos
alcanzar volimenes parecidos al afio anterior, y en sulfato de
potasio proyectamos un incremento del orden de un 10%.

¢Son satisfactorios estos resultados para la compa-
nia?

Diria que son satisfactorios cuando uno tiende a mejorar, pero
si uno también estima los resultados en funcion del patrimo-
nio claramente los resultados no son satisfactorios, por lo tan-
to, la rentabilidad no es aln suficientemente buena.

¢De qué manera el pano-
rama internacional po-
dria afectar a la compa-
nia?

Todavia no puedo decir si la
actual coyuntura internacio-
nal nos afectara. La guerra
desde el punto de vista eco-
némico no es positiva. Aho-
ra, nosotros hasta la fecha
proyectamos para el 2003 un
aumento importante en los
volimenes de ventas de
nuestros productos, no asi en
los precios.

Sin embargo, debo destacar
que SQM ha implementado
diversas iniciativas orienta-
das a reducir los costos, lo
que explica, fundamental-
mente, los resultados obteni-
dos el afo pasado.

¢ Qué iniciativas han lle-
vado adelante para re-
ducir costos?

Durante los afos 2000 y
2001 llevamos adelante una
reestructuracion bastante
importante, que ha permiti-
do una baja importante en
los costos entre los US$15
millones y US$20 millones.
Eso claramente ha sido un
factor decisivo en el mejora-
miento de los resultados de
la compahia. Hay que consi-
derar que en esta compania
cuando se privatizo trabaja-
ban del orden de 7 mil per-
sonas y vendia cerca de 150 millones de ddlares anuales. El
ano 2002 vamos a vender del orden de los 540 millones de
dolares y trabajan aproximadamente 3 mil personas, es decir
el mejoramiento de la productividad ha sido significativo en
la compania.



¢ Qué ocurrira el 2003 en términos de aumentos de
produccion?

Actualmente, SQM esta cercana al millon de toneladas de
nitrato. Asimismo, proyectamos un nivel de produccion de 6
mil toneladas de produccion de yodo. También estimamos una
produccion de 650 mil toneladas de cloruro de potasio, unas
190 mil toneladas de sulfato de potasio y 21 mil toneladas de
carbonato de litio.

¢Qué esperan para este aiio en materia de precios?

Por ejemplo, el litio ha tenido un mejoramiento marginal en
su precio en torno a un 3 y 4%, mientras que el resto de
nuestros productos ha tenido una tendencia a la baja. El clo-
ruro de potasio se ha mostrado estable, los nitratos a la baja
y el yodo también. Creemos que el afio 2003 los precios de-
bieran estabilizarse y no sequir bajando, pero tampoco ve-
mos mejoramiento en ninguno de ellos, por lo tanto, los me-
jores resultados que esperamos tener estan en funcion de una
mayor productividad, menores costos y un aumento en los
volumenes de ventas.

Proyectamos para este afo alcanzar ingresos por un monto
entre US$ 580 y US$ 590 millones.

PROGRAMA DE INVERSIONES 2002-2004
¢A cuanto alcanzo el programa de inversiones 2002?

SQM esta invirtiendo en los ultimos dos afios del orden de
US$ 60 millones y este afo debiéramos invertir una cifra cer-
cana a los 70 millones de dolares.

¢ Qué ha considerado esta inversion de US$ 60 millo-
nes?

La mitad de esa inversion tiene que ver con la depreciacion
econdmica de la compaiiia, y el resto son nuevos proyectos.
Dentro de las cosas nuevas, puedo mencionar la construccion
de una planta de butilitio en Estados Unidos; las obras para
aumentar la capacidad de produccion de la planta carbonato
de litio a 28 mil toneladas, y el término de una planta nueva
de conversion de nitrato de potasio, que nos permitié ampliar
nuestra capacidad de produccion en mas de 200 mil tonela-
das anuales.

Para el presente afio, esta considerada una inversion de US$
11 millones en una nueva planta de derivados de litio en el
Salar del Carmen en Antofagasta. También tenemos inversio-
nes relacionadas a nuevos prospectos mineros para una me-
jor operacion de la compaiiia: equipamiento minero, explora-
cién geoldgica, que nos deberia llevar a tener una mejor ope-
racion a futuro. Adicionalmente, SQM tiene proyectada una
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inversion cercana a los 5 millones de ddlares en la construc-
cion de un nuevo campamento en Maria Elena.

Ademas, estamos aumentando la capacidad de produccion
de yodo para llevar la compafiia a una capacidad de produc-
cion de 7 mil toneladas.

¢ Cual es el nivel de inversion para los proximos anos?

SQM debe invertir entre 60 y 70 millones de délares anuales,
de los cuales unos US$30 millones estaran destinados a de-
preciacion economica y unos US$30 a US$40 millones a pro-
ductos de mayor valor agre-
gado y algunas ampliaciones
marginales de aumento de
capacidad de produccion,
pero fundamentalmente en
nuevas plantas de fertilizan-
tes de especialidad, que nos
permite dar mayor valor agre-
gado a nuestros productos.

En los proximos tres afos no-
sotros estamos hablando de
una inversion en torno a los
US$ 200 millones.

¢En qué consiste esta planta de butilitio construida
en Estados Unidos?

El butilitio es un derivado del litio. Es un producto muy sofis-
ticado y complejo, que se utiliza como catalizador en una se-
rie de productos relacionados a la farmoquimica, y también
en otros vinculados a la produccion de fibras, nylon, etc. De-
bido a que el producto es muy complejo y de alto riesgo en su
manipulacion, se requiere que la planta esté instalada proxi-
ma a sus usuarios. Instalar la planta en Chile no habria sido
pertinente, porque el traslado habria sido muy caro y de muy
alto riesgo, porque es muy explosivo. Esta es una planta en la
cual SQM invirtio del orden de los 23 millones de délares, que
entrd en operaciones a fines del afo pasado, y que esta ubi-
cada en el Estado de Texas.

iCual es la estrategia de negocios de SQM para los
proximos ainos?

Actualmente, la estrategia de SQM esta focalizada en tres
areas de negocios: los fertilizantes de especialidad, el yodo y
el litio.

En el caso de los fertilizantes, este producto requiere mayor
especialidad y si antes el salitre se convirtié en materia pri-
ma, estimamos también que el nitrato de potasio se ira con-
virtiendo en materia prima para una nueva gama de produc-
tos mas sofisticados y de mayor especialidad. Entonces, la

En cuanto a las principales inversiones
llevadas adelante por la compania du-
rante el 2002, que ascendieron a unos
US$ 60 millones, destaco la puesta en
marcha de la planta de butilitio en Esta-
dos Unidos, y la ampliacion de la planta
ubicada en el Salar del Carmen para au-
mentar la produccion de carbonato de
litio de 21 mil a 28 mil toneladas.

inversion, investigacion y desarrollo de nuevos mercados de
la compania tiene esa tendencia. Hoy dia, claramente SQM
es la empresa de fertilizantes de especialidad mas importan-
te del mundo, y atin hay mucho que hacer en cuanto al mejo-
ramiento de la calidad del producto.

Por otra parte, la compaiiia es también la mayor productora
de carbonato de litio del mundo, con los mejores costos y la
mas competitiva, pero nuestro deseo es seguir aumentando
nuestra participacion en el mercado.

Asimismo, es también decision de la compaiia, aumentar
nuestra presencia en produc-
tos derivados del carbonato
de litio, de ahi que construi-
mos una planta butilitio en
Estados Unidos. También te-
nemos contemplado cons-
truir una planta de derivados
de litio en Chile que deberia
estar en operaciones el ano
2005.

En el caso del yodo, que es la
otra definicion de negocios
importantes de SQM, la com-
paiia tiene las mayores re-
servas de yodo del mundo, las de mejor calidad y estamos en
el rango de los productores de costos mas bajos. En esta area,
también la compania va a ir aumentando su participacion en
el mercado del yodo y para eso vamos a tener que sequir
invirtiendo en nuevas capacidades, en nuevas plantas para ir
satisfaciendo la demanda de los mercados.

Lo interesante de estas tres areas de negocios, es que son
mercados con potencial de crecimiento. En el caso del nitrato
de potasio, esta creciendo en torno 5 a 6% anual; el yodo en
torno al 3% y el litio entre el 2,5 y 3% al afo.

Teniendo la compania las mejores ventajas competitivas en
el mundo, SQM es la empresa con las mejores posibilidades
de crecimiento. Tenemos las espaldas financieras, tecnologi-
cas y la calidad de nuestras reservas naturales, que nos per-
mitiran satisfacer estas demandas con crecimientos nuestros.

¢Cuales son los resultados comerciales del acuerdo
suscrito con la empresas noruega Norsk Hydro?

Estamos muy satisfechos con esta asociacion. Esta asocia-
cion comercial en el area de los fertilizantes de especialidad
nos permite que, si antes SQM tenia la mejor presencia en los
mercados, hoy dia no hay quién se le pueda equiparar, y a
futuro se va a acrecentar aun mas la fortaleza nuestra en
esos mercados. B
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INFORME DEL PNUMA SOBRE EVALUA-
CION GLOBAL DEL USO DEL MERCURIO

Se encuentra disponible en la pagina web del Mineral Resources
Forum (www.mineralresourcesforum.org) el informe final del
proyecto de evaluacion global del mercurio (Global Mercury
Assessment, GMA).

El documento fue elaborado por el Programa de Medio Am-
biente de las Naciones Unidas, PNUMA, en cooperacion con el
Programa Inter-organizacional de Manejo Integral de Produc-
tos Quimicos, dado el amplio debate que se gener¢ a nivel in-
ternacional respecto del uso y manejo de productos quimicos.

El documento considera, entre otras materias, aspectos tales
como la quimica de este elemento; su toxicidad y riesgos en la
salud humana y medio ambiente. Asimismo, incorpora un ana-
lisis de sus principales usos; practicas y tecnologia que permi-
ten una mayor prevencion a la exposicion del mercurio, e ini-
ciativas para controlar sus emisiones al medio ambiente.

El documento consta de 270 paginas y se encuentra disponible
en formato pdf.

PRESENTAN LIBRO
SOBRE MODIFICACIONES AL SEIA

El pasado viernes 17 de enero se present6 el libro “Evaluacion
de Impacto Ambiental. Analisis del Reglamento Actualizado”,
escrito por el abogado y Gerente de Medio Ambiente de la So-
ciedad de Fomento Fabril, Sofofa, Jaime Dinamarca.

La publicacion presentada consta de 290 paginas y contiene
un analisis detallado, pero simple, de las disposiciones del Re-
glamento del Sistema de Evaluacion de Impacto Ambiental -
SEIA-, a la luz de los cambios que se le introdujeron mediante
el Decreto Supremo 95, del 21 de agosto de 2001, del Ministe-
rio Secretaria General de la Presidencia, publicado en el Diario
Oficial el 7 de diciembre de 2002.

El documento busca constituirse en una herramienta que ayu-
de a simplificar la lectura de un texto juridico que por su exten-
sion y complejidad no siempre resulta de facil acceso.

La primera edicion, de 1.000 ejemplares, se distribuira en for-
ma gratuita entre industriales, empresas consultoras y profe-
sionales vinculados a los temas ambientales.

El SEIA fue establecido en la Ley sobre Bases Generales del
Medio Ambiente, publicada el 9 de marzo de 1994, inspirada
en el «principio de la prevencién». De esta forma, todo proyec-




to de inversion nuevo, ambientalmente relevante, sea publico
0 privado, quedd sometido a él.

La norma entrd en vigencia el 3 de abril de 1997. Hasta enton-
ces, habia regido el mecanismo de evaluacion ambiental vo-
luntario, establecido en el instructivo presidencial del 30 de
septiembre de 1992.

RESUMEN DE LA SEXTA CONFERENCIA
DE LAS PARTES PARA LA CONVENCION
DE BASILEA

La sexta reunion de las Partes (COP-6) para La Convencion de
Basilea sobre el Control de los Traslados o Cambios Trans-limi-
tes de los Desperdicios Peligrosos y la Eliminacion de ellos, se
efectud del 9 al 14 de Diciembre del 2002, en Suiza.

A la reunion asistieron 400 representantes de mas de 90 Par-
tes, siete observadores de Estado, cuatro corporaciones y agen-
cias de las Naciones Unidades y mas de 30 corporaciones inter-
gubernamentales, no gqubernamentales y otro tipo de organi-
zaciones. La COP-6 abrid la reunion con un segmento prepara-
torio, el cual se realizd del 9 al 11 de Diciembre, sequido por un
segmento de alto nivel para ministros y directores de delega-
ciones, que se efectuaron del 12 al 14 de Diciembre.

La COP considero y adopto decisiones sobre un rango de te-
mas relacionados con la implementacion de la Convencion,
enmienda de la Convencion y sus anexos, y arreglos de proce-
dimientos financieros e institucionales. Muchas de estas deci-
siones, incluyendo las regulaciones técnicas sobre el correcto
manejo medioambiental de los desperdicios biomédicos y de
cuidados de salubridad, desperdicios plasticos, desechos de
baterias de acido de plomo y el desmantelamiento de barcos
habian sido examinados y aprobados por las Corporaciones
Subsidiarias durante el periodo inter-sesionario. Después de lar-
gas negociaciones, la COP-6 también fijo el presupuesto co-
rrespondiente al periodo 2003-2005, acordé un mecanismo de
acatamiento para la Convencion, adopt6 un Plan Estratégico y
finalizé el Acuerdo Estructural sobre el establecimiento legal
de los Centros Regionales para Entrenamiento y Transferencia
de Tecnologia.

TALLER AFRICANO DE LA REVISION
DE INDUSTRIAS EXTRACTIVAS
DEL GRUPO DEL BANCO MUNDIAL

El taller africano de consulta para la EIR se realizé en Maputo,
Mozambique, del 13 al 17 de Enero del 2003. Al encuentro
asistieron entre 100 y 120 personas aproximadamente, de las
cuales el 40% eran de gobiernos, 40% de sociedad civil y un
20% de la industria. La representacion gubernamental fue

significativamente mas alta que en las consultas anteriores y
esto ayudo a generar un enfoque constructivo para tratar el rol
del Grupo del Banco Mundial en las industrias extractoras.

Asistieron representantes de Anglo American, AngloGold, BHP
Billiton, Newmont, Placer Dome, WMC Resources and MIASA.
EL ICMM coordind una reunion diaria para los representantes
de la industria, incluyendo varias companias de petroleo y gas,
y también reuniones de trabajo.

Aunque a la industria se le dio poco tiempo para presentar en
las principales sesiones plenaria, el ICMM pudo asegurar que
sus recomendaciones eran parte de los resultados del taller,
especialmente en lo que respecta al desarrollo y establecimiento
de altos estandares, regulaciones y politicas de seguridad en
las que el Grupo del Banco Mundial estuviera o no directamen-
te involucrado.

Para elaborar las recomendaciones del futuro rol del WBG en
las industrias extractoras, los participantes se auto-selecciona-
ron dividiéndose en 10 grupos que cubrian: desarrollo de la
comunidad, temas del medioambiente, manejo de conflictos,
manejo de los ingresos, gobierno, politica de divulgacion y trans-
parencia, humanos, procedimientos del Grupo del Banco Mun-
dial, desarrollo de capacidades, mineria artesanal y pequeia
mineria. A diferencia de lo que sucedid en las consultas regio-
nales anteriores en este proceso, los 10 grupos presentaron
recomendaciones de consenso y nadie consider necesario pre-
sentar un punto de vista contrario. -

Los temas claves fueron la importancia de la existencia de una
consulta de buena calidad, comunicacion transparente y abier-
ta de la informacion, apropiado manejo de los ingresos y la
necesidad de desarrollo de capacidades y otorgamiento de
poderes.

A pesar de este constructivo dialogo, el dltimo dia del taller la
sociedad civil emitié una declaracion de cuatro paginas expo-
niendo su posicion, en el cual se pedia «al Grupo del Banco
Mundial no sequir financiando y apoyando al sector de la mi-
neria, petroleo y gas hasta que se establecieran los mecanis-
mos adecuados y transparentes para los préstamos como tam-
bién hasta que se especifiquen los dafios a las economias na-
cionales, comunidades locales y al medio ambiento por el
financiamiento del Grupo del Banco Mundial». Se hizo una lis-
ta de trece condiciones, incluyendo la cancelacion de la deuda
a los paises Africanos pobres, una revision independiente de
los impactos de los proyectos existentes y de EIAs indepen-
dientes para todos los proyectos nuevos, no entregar fondos
para proyectos en paises corruptos o de régimen no democra-
tico, en zonas ecoldgicamente sensibles, transparencia de los
ingresos y apoyo para la mineria artesanal.
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Ofrecemos a nuestros lectores y asociados
Informacion Tributaria de interés
que se encuentra disponible para su consulta.

DECLARACION JURADA SOBRE
RETENCION DE IMPUESTOS

El articulo 74 de la Ley sobre Impuesto a la Renta establece
la obligacion, a las personas naturales o juridicas, de rete-
ner el monto del impuesto cuando remesa rentas al exte-
rior que estén afectas a impuesto adicional de los articulos
58,59, 60y 61 de la mencionada ley.

Ahora, el Servicio de Impuestos Internos por Resolucion N°
05 de 21 de enero de este afo, dispone que las personas
naturales o juridicas, que en conformidad con la disposicio-
nes del articulo 74 N°4 de la ley de la renta, deban practicar
|as retenciones del impuesto adicional que corresponda por
la remesa de rentas de los articulos 58 N°2, 59, 60 y por la
remesa de las operaciones sefialadas en el articulo 17 N°8
de la misma ley, deberan presentar al SlI, antes del 15 de
marzo de cada ano, una declaracion jurada con las reten-
ciones efectuadas durante el afio anterior.

La referida declaracién debera proporcionarse mediante el
Formulario N° 1850 denominado Declaracion Jurada Anual
sobre Retenciones de Impuesto Adicional de la Ley de la
Renta que grava a las rentas de fuente nacional obtenidas
por personas sin domicilio ni residencia en Chile, identifi-
cando a la persona receptor de la renta; su pais de residen-
cia; tipo de relacion existente con el pagador de la renta;
concepto por el que se efecttia la remesa de renta; monto
de la renta; el impuesto de retencion respectivo; y la fecha
del pago de la renta.

Los contribuyentes autorizados para llevar contabilidad
computacionalmente, podran hacer la declaracion via
Internet.

El incumplimiento de esta obligacion sera sancionado de
acuerdo a lo dispuesto en el Codigo Tributario. La presente
Resolucion regira para los informes que deban ser presen-
tados a partir del ano tributario 2003, esto es, respecto de
las retenciones practicadas durante el afio calendario 2002
y siguientes.

DECLARACION JURADA SOBRE
RESULTADOS DE AGENCIAS Y OTRAS
INVERSIONES EN EL EXTRANJERO

El articulo 41B N°1 de la Ley sobre Impuesto a la Renta esta-
blece que los contribuyentes que tengan agencias u otros esta-
blecimientos permanentes en el exterior, el resultado de ga-
nancias o pérdidas que obtengan se reconocera en Chile sobre
base percibida o devengada. Dicho resultado se calculara apli-
cando las normas de esta ley sobre determinacion de la base
imponible de Primera Categoria.

El resultado de las rentas extranjeras se determinara en la mo-
neda del pais en que se encuentre radicada la agencia o esta-
blecimiento permanente y se convertira a moneda nacional.

Ahora, por Resolucion N° 06 del 21 de enero del 2003, dispone
que los contribuyentes, personas juridicas o naturales con do-
micilio o residencia en Chile, que mantengan en el extranjero
agencias o0 establecimientos permanentes deberan presentar
al Servicio de Impuestos Internos, antes del 15 de marzo de
cada afio, una declaracion jurada informando la identificacion
de la Agencia o establecimiento permanente receptor de la in-
version, pais de residencia, el monto de la inversion realizada
durante el ejercicio, el monto de la inversion acumulada al 31
de diciembre, el resultado percibido o devengado obtenido por
éstas en el ano calendario inmediatamente anterior y determi-
nado de acuerdo con las normas de la ley de la renta, con ex-
cepcion de la deduccion de la pérdida de ejercicios anteriores.

Los contribuyentes que mantengan en el extranjero inversio-
nes en derechos sociales o acciones de empresas o sociedades
constituidas en el extranjero, deberan presentar al SIl la misma
declaracion indicada precedentemente.

Para los efectos indicados, los contribuyentes utilizaran el For-
mulario N° 1851 o N° 1852 denominado “Declaracion Jurada
Anual sobre Inversiones de Caracter Permanente en Socieda-
des Extranjeras”.

El incumplimiento de esta obligacion sera sancionado de acuer-
do a las normas del Codigo Tributario.




A tres meses de haber con-
cretado la adquisicion de
Disputada de Las Condes, la
compaiiia Anglo American
Plc. complet6 el proceso de
reorganizacion interna, asi
CcOmo su nueva estructura
operativa, la que quedara
bajo la administracion de
Anglo American Chile Limi-
tada.

La nueva estructura
organizativa apunta a dotar
a la empresa de una admi-
nistracion que mejore sus
niveles de eficiencia, unifi-
que sus practicas y proce-
dimientos, permitiendole
disminuir sus costos.

En este sentido, esta con-
templa a los mismos ejecu-
tivos que encabezaron
Anglo American Chile, entre
los que destaca Patrick
Esnouf, Presidente del Di-
rectorio: Logan Kruger, Pre-
sidente y CEO; Martin
Urrutia, Chief Operation
Manager; John Dyer, Chief
Financial Officer, y Alejandro
Mena, como Vicepresiden-
te de Recursos Humanos.
Ademas, la nueva estructu-
ra estara conformada por
las oficinas operativas de
Santiago y un centro de ser-
vicios compartidos para las
operaciones de Mantos
Blancos y Disputada, la que
atendera sus respectivas

productivas
Blancos,
Mantoverde, Los Bronces, El

divisiones
(Mantos

Soldado y Fundicién
Chagres). Esto ultimo, con
el fin de integrar en una sola
unidad todas las funciones
administrativas de la com-
pania.

Anglo American Chile, por
otro lado, disef6 un plan de
asistencia especial para

Anglo American
definio nueva estructura
operativa en Chile

apoyar a los trabajadores
que se alejaran de la com-
paia, los que ascenderan a
130 personas de un total de
2.350 empleados, lo que
representa menos de 6% de
la planta. Este plan contem-
pla Importantes
indemnizaciones por des-
ahucio y anos de servicios,
como también, pago de co-
tizaciones de salud por 6

meses y servicios de aseso-
ria previsional.

En cuanto a la reorganiza-
cion interna, la empresa
detall6 que ha fijado las
nuevas funciones y cargos
que definiran la nueva es-
tructura organizativa de la
compania para hacer fren-
te a los desafios que se ha
planteado para los proxi-
mos anos.
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Hasta $9 millones
presidente de Codelco

podra ganar el

El Presidente Ejecutivo de Codelco podra ganar hasta 9 millones
de pesos mensuales, sequn la escala de salarios anunciada por
el directorio de la empresa estatal.

Codelco ratifico que sus maximos ejecutivos podran recibir in-
gresos superiores al tope de $6.300.000 impuesto por el Presi-
dente Lagos.

La cuprera explicd que los directivos recibiran un sueldo igual
percentil 50 de los ingresos fijos de los ejecutivos de las grandes
empresas privadas del pais, mas un bono de productividad anual
que podra tener un maximo de tres salarios mensuales.

Asi, el Presidente Ejecutivo de la compaiiia tendra un sueldo base
de $7.315.846 mensuales y podria recibir hasta $1.650.000 por
desempefio.

Los Vicepresidentes podran aspirar —considerando sueldo y bo-
nos- hasta $8.440.846 liquidos, mientras que los Gerentes Ge-
nerales a $7.690.846.

Los bonos de desempefio se pagaran contra metas especificas
para cada ejecutivo y s6lo si la empresa obtiene excedentes anua-
les superiores al 20% de su patrimonio (capital mas reservas).

Antofagasta
Minerals anoto
récord en produc-
cion el 2002

la compaiia  minera
Antofagasta Minerals, brazo
minero del grupo Luksic,
incremento en 3,5% su produc-
cion de cobre durante 2002, al-
canzando la cifra récord de
460.700 toneladas, frente a las
445.000 toneladas producidas
un ano antes.

Segtn informd la compaiiia, el
costo directo de la libra de co-
bre producida llegé a los 38,9
centavos de dolar, en un afo en
que el precio promedio se ubi-
c6 en los 70,2 centavos de do-
lar,

La compaiiia produjo en el cuar-
to trimestre del afio pasado
137.100 toneladas de cobre, un
21,8% mas que en el trimestre

anterior. En esta alza influy6 po-
sitivamente el desempeio de la
mina Los Pelambres, la que
incrementd su produccion en
28,5% durante los dltimos tres
meses de 2002, respecto al tri-
mestre anterior.

Junto con el aumento de la pro-
duccion en Los Pelambres se
registrd un alza de los costos
directos en esta mina los que
llegaron a 36,7 centavos de
dolar, luego que el trimestre an-
terior fuera de 31,5 centavos de
ddlar, informd la empresa.
Antofagasta Holding, ademas
de tener el control de la Com-
pafia Minera Los Pelambres es
socio mayoritario de las minas
Michilla y El Tesoro.




Minera Meridian invertira

US 10 millones en mina El Penon

La Compania Minera _ %
Meridian, filial de la canadien-
se Meridian Gold Corp., inver-
tira cerca de US$ 10 millones
en las instalaciones del yaci-
miento aurifero El Pendn, ubi-
cado a 200 kildmetros al su-
reste de Antofagasta, Sequn-
da Region.

Segun informd el Gerente Ge-
neral de la compafia, Edgar
Smith, dicho monto se em-
pleara en el desarrollo y explo-
raciones de la mina subterra-
nea, ya que “cada afo tene-
mos una meta para buscar
NUEVOS recursos y reservas”.
En la actualidad, la compania
se encuentra trabajando en el
desarrollo del proyecto Exten-
sion, Explotacion Subterranea
Mina El Pefién, que correspon-
de a una modificacion del pro-
yecto inicial, el que fue some-
tido al Sistema de Estudio de
Impacto Ambiental en 1997,y
posteriormente calificado de
manera favorable por la

ko

Corema correspondiente a tra-
vés de la resolucion emitida el
12 de junio de 1998.

La empresa sostuvo que esta
extension, respecto de la ac-

tual explotacion subterranea,
no implicara un incremento en
el tonelaje a procesar en la
planta.

Smith seiald que la vida util

del yacimiento es de alrede-
dor de 10 afios —un poco mas
alla de 2010- e informé que
durante el 2002 El Pefién pro-
dujo unas 328.000 onzas de

oro, mientras que para el pre-
sente ejercicio la compania
proyecta una produccion de
alrededor de 320.000 onzas
de metal precioso.

Coremadela
segunda region
aprobo proyecto
Mejillones

Un nuevo paso dio Codelco para materializar el proyecto de
refineria y fundicion de Mejillones —iniciativa que tiene contem-
plada una inversion de US$ 1.000 millones-, esto luego que la
Corema de la Segunda Region aprobara el Estudio de Impacto
Ambiental presentado por la compaiia estatal.

Sin embargo, la Corema indicé que Codelco debe cumplir una
serie de requisitos y obligaciones ambientales para poner en

marcha la iniciativa, entre las que se encuentra la
implementacién de medidas mitigadoras en caso de producirse
impactos sociales.

En tanto, el resto de las indicaciones seran definidas por la
Corema y ejecutadas por Codelco dentro del plazo que otorgue
la notificacion respectiva, una vez detectados los impactos so-
ciales que generara el proyecto Mejillones. Asimismo, la minera
estatal debe implementar una red de monitoreo de calidad del
aire y la conexion en linea, la que se realizara 90 dias habiles
antes de que comience a operar la planta.

La iniciativa contempla la construccion y operacion de una fun-
dicion de concentrados de cobre y metal blanco, la que produci-
ria alrededor de 1.600.000 toneladas por afo de anodos de co-
bre y que serian procesados en una refineria electrolitica con
tecnologia de catodos permanentes. Lo anterior, implicara una
produccion aproximada de 1.135.000 toneladas de catodos de
cobre anuales.




la  minera  canadiense
Falconbridge, que posee en Chile
el 44% de Collahuasi y es duena
de la mina Lomas Bayas, reporto
una mejora en las operaciones de
estos yacimientos durante el afo
pasado tanto en términos de pro-
duccion, costos de operacion e
ingresos.

La firma extranjera es duea de
la mina Lomas Bayas, ubicada en
la Sequnda Region, que produjo
59.300 toneladas de catodos de
cobre en 2002, cantidad superior
a las 56.300 toneladas del ejerci-
cio anterior. La produccion de co-
bre durante este afo sera leve-
mente inferior, esto es unas
58.000 toneladas.

Con respecto a los ingresos que
obtuvo Falconbridge, desde las
operaciones de Lomas Bayas du-

Falconbridge

A
C} TRy

reporto mejora en
sus operaciones
en Chile

rante el dltimo trimestre del afo
pasado, informé que ascendieron
a US$ 5,4 millones, monto mayor
al US$ 1,7 millon obtenido en
iqual periodo de 2001. Asimismo,
en el lapso en cuestion, los costos
directos operacionales llegaron a
USS$ 0,44 por libra, un centavo me-
nos a los del afo anterior.

En cuanto al desempefio de la
Compaiiia Minera Dofia Inés de
Collahuasi, en la que posee el

44%, informd que la produccion
—correspondiente a su participa-
cion- fue de 185 mil toneladas
durante 2002, un 4,1% menos
que durante el 2001. Para este
ano espera un aporte de 168 mil
toneladas de metal.

La capacidad de disefio de
Collahuasi se esta aumentando
de 60.000 toneladas por dia a
110.000 toneladas mediante la
instalacion de un nuevo circuito

de molienda en el concentrador
Ujina. La expansion de US$ 654
millones, diseada para compen-
sar la caida de la ley del mineral,
también contempla la transferen-
cia de la produccion de la mina
desde el deposito Ujina al de Ro-
sario hacia junio del 2004.

En esta mina los costos directos
operacionales el afo pasado fue-
ron de US$0,39 por libra un poco
mas que en 2001 y los ingresos
durante el Gltimo trimestre ascen-
dieron a USS$ 23,4 millones, un
22% més que en igual periodo de
2001.

Falconbridge registrd ganancias
consolidadas de USS 49 millones
el afio pasado, 360% mas frente
a los US$ 10,6 millones del afio
anterior.

Cochilco clasifica
algunos temas y documentos sobre
el cobre como reservados

La Comision Chilena del Cobre (Cochilco) resolvié clasificar algunos
temas y documentos como reservados, segtin una resolucion publi-
cada por el Ministerio de Mineria en el Diario Oficial.

Dentro de los items catalogados como secretos en razon del interés
publico, se encuentran las “gestiones en negociaciones, estudios o
investigaciones internacionales, o preparatorias de las mismas, rela-
cionadas en los distintos mercados, con el precio, la oferta y deman-
da del cobre y de sus subproductos o productos mineros de la com-
petencia de la Comision, o de otros factores que puedan influir en
sus valores, y cuya confidencialidad sea necesaria mantener en de-
terminadas etapas o fases de dichos procesos”.

También fueron calificados como secretos, por su parte, los informes
al Ministerio de Mineria, al consejo de la institucion, vicepresidencia
ejecutiva, directores y autoridades de gobierno, que sean solicitados
en oficio de caracter secreto o reservado. Asimismo, se incluyen las
auditorias y actos de fiscalizacion mientras no sean resueltos en for-
ma definitiva por el consejo.

Entran en esta categoria, a su vez, los actos o datos que el personal
de la institucion tome conocimiento en el desempefio de sus funcio-
nes, y que importen secretos estadisticos, comerciales o industriales,
0 cuyo conocimiento publico signifique perjuicios para la Comision.



BARRICK GOLD
PRODUJO 5,7 MILLONES

DE ONZAS EL 2002

Barrick Gold Corporation
anuncio que las utilidades de
la compafiia correspondientes
al cuarto trimestre del afo
pasado alcanzaron los US$ 54
millones, con un flujo de caja
operacional de US$ 195 millc-
nes, en contraste con la pérdi-
da neta de US$ 109 millones
y un flujo de caja operacional
de US$ 107 millones que ano-
to en el mismo periodo de
2001.

Antes de itemes inusuales y
ajustes no relacionados con
cobertura de precios, Barrick
reportd ingresos por US$ 68
millones en el cuarto trimes-
tre de 2002, lo que se compa-
ra positivamente con los ingre-
sos de US$ 37 millones obte-
nidos en igual lapso de 2001.
Asimismo, produjo 1,6 millo-
nes de onzas de oro con cos-
tos de caja de USS 174 por
onza, en contraste con la pro-
duccion de 1,5 millones de on-
zas (y costos de US$ 160 por
onza) alcanzados el cuarto tri-
mestre de 2001.

Barrick report6 lo anterior con
un precio del oro de US$ 343
por onza al cuarto trimestre de
2002, comparado con un pre-
cio de USS 319 por onza de
oro en similar lapso del afo
anterior.

En 2002, las utilidades netas
de la compania alcanzaron
los US$ 193 millones, comparado
con las ganancias netas de

USS$ 96 millones, obtenidas en 2001.

En 2002, la compania produ-
jo 5,7 millones de onzas de oro
a un costo promedio de US$
177 por onza, comparado con
los 6,1 millones de onzas (a un
costo de US$ 162 por onza) en
2001. La menor produccion
durante el afio pasado se de-
bi6 en definitiva a la suspen-
sion de actividades en cinco
yacimientos cuyas reservas se
agotaron.

En tanto, los mayores costos
de produccion son atribuibles
a tres factores: el incremento
en la aplicacion de costos di-
ferenciados, el procesamiento
de materiales de grado infe-
rior y el impacto del aumento
del precio del oro, que
incremento el pago por dere-
chos e impuestos mineros.

En 2002, las utilidades netas
de la compania alcanzaron los
US$ 193 millones, comparado
con las ganancias netas de
US$ 96 millones, obtenidas en
2001. Antes de itemes
inusuales y ajustes no relacio-
nados con cobertura de pre-
cios, las utilidades totalizaron
US$ 199 millones, compara-
dos con los US$ 221 millones
de  2001. Los costos
operacionales de caja fueron
de US$ 589 millones en 2002,
mientras que en el afo ante-
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rior alcanzaron los US$ 588 millones.

La compania reportd reservas de oro probadas y probables de
86,9 millones de onzas, luego de producir 5,7
millones de onzas, comparado con las 82,3 mi-
llones de onzas en 2001. “Nuestras reservas au-
mentaron en 2002 con la incorporacion del ya-
cimiento Alto Chicama, descubierto a comien-
zos de ese ano”, dijo John Carrington, vicepre-
sidente y jefe de operaciones.

“Las reservas que se anaden por Alto Chicamayy
Veladero, en Sudamérica, asi como las reservas
adicionales netas producto de nuestras opera-
ciones en Australia y un buen afo en Goldstrick,
arrojan un incremento de 6% en las reservas”.

El precio spot del oro se incrementd a un pro-
medio de US$ 323 por onza en el cuarto trimes-
tre de 2002 (el precio trimestral mas alto anota-

do en los Ultimos cinco afios), comparado con los US$ 278 por

onza registrado en igual trimestre del afio anterior.

PASCUA-LAMA Y VELADERO

El estudio final de factilibilidad de Pascua-Lama y Veladero, en
Chile y Argentina, que constituye uno de los yacimientos no
desarrollados mas grandes del mundo -con 25 millones de on-
zas en reservas-, concluy el tercer trimestre del aho pasado.
Las vias de acceso al distrito, asi como la construccion de las
instalaciones, ya han comenzado.

La compania
reporto reservas
de oro probadas y
probables de 86,9
millones de onzas,
luego de producir
5,7 millones de
onzas, comparado
con las 82,3 millo-
nes de onzas en
2001. C. Wilkins (47) quien inicio SUE 'ai'" ra en

Las reservas de Veladero estan estimadas ahora en 254 millo-
nes de toneladas, con un nivel de 0,037 onzas de oro por tone-
lada, para un total de 9,4 millones de onzas, comparadas con
los 8,4 millones de onzas de 2001. Se estima
que la produccion promediara 530.000 onzas
de oro anuales por los proximos 13 afos, a un
costo promedio de US$ 155 por onza. Los
menores costos estan proyectados para Ios prl- _i
meros afnos de vida util de la mina.

Veladero entraria en operaciones a'f, comien-
zos de 2006, y el inicio de Pascua-Lama estd
fijado para 2008. El ltimo de los proyectos

anuales, con un costo promedno de Us$ 85
por onza durante los primeros dlez anos :

Barrick hace veinte afios, y ha sido director de
ésta por los Gltimos doce afios, fue nombrado CEQ y presidente
de la compaiiia. De esta manera, el ejecutivo remplazara en

forma inmediata a Randall Oliphant.

El directorio de la compaiiia minera de capitales canadlenses' ‘
realizo el cambio de ejecutivo de modo de concentrar su aten-
cion en el reciente desempeno que ha registrado la empresa y
recuperar la posicion de liderazgo en la industria del oro que
consistentemente Barrick ha mantemdo durante gran parte de=
su existencia. ' :
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EL NUEVO REGLAMENTO

DEL SISTEMA DE EVALUACION
DE IMPACTO AMBIENTAL
Y LA MINERIA PRIVADA |

O Ldd

Por Carmen Gloria Araya, Secretana Ejecutiva de la COH‘HSIOR
de Medio Ambiente de la Sociedad Nacional de Mineria
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El pasado 7 de diciembre de 2002, se publicé en el Diario Oficial
el nuevo Reglamento del Sistema de Evaluacion de Impacto Am-
biental, SEIA, el cual se encontraba en proceso de modificacion
desde mediados de 1997.

Haciendo un poco de historia, es en 1996 cuando la Comision
Nacional del Medio Ambiente, CONAMA, presenta la primera
propuesta de reglamento, la cual se basaba en el criterio que los
proyectos y/o actividades del articulo 10° de la Ley ingresan al
SEIA en la medida que produzcan impacto ambiental relevante.

{
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Como respuesta a lo anterior, CONAMA propone introducir
parametros objetivos (limites numéricos) para darle mayor cer-
teza al SEIA.

Sin embargo, durante el mismo ano, la Contraloria General de la
Republica objeta dicha propuesta reglamentaria aduciendo, que
“el Reglamento no puede establecer otras condiciones o
exigencias que las que la ley ha previsto para determinar
los proyectos o actividades que se someteran al aludido
Sistema”.
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Luego de esta experiencia, CONAMA presenta una nueva propuesta de
reglamento, teniendo especial cuidado de no cometer los mismos errores
que la primera vez. Esta sequnda propuesta reglamentaria es aprobada en
abril de 1997.

Sin embargo, el contenido del articulo 3° de la normativa que se refiere al
ingreso de las actividades productivas al SEIA, es muy similar a lo estable-
cido en el articulo 10° de la Ley de Bases de Medio Ambiente, lo que signi-
fica que el nuevo reglamento no responde a las inquietudes del sector en
cuanto a una mayor especificacion respecto al ingreso de la actividad mi-
neras al SEIA.

Dos temas son los de mayor interés para Sonami de solucionar a la breve-
dad, y se refieren al ingreso de la Pequefa Mineria y de las actividades de
exploracion minera al SEIA.

Ante la disconformidad del gremio en estas dos materias, la Directiva de
Sonami, junto a la Comision de Medio Ambiente, solicita una reunion a la
entonces Directora Nacional de CONAMA, Vivianne Blanlot, donde se ex-
ponen nuestras principales preocupaciones al respecto y se constata una
muy buena disposicion por parte de la autoridad ambiental de resolver la
situacion de la mineria en el SEIA.

Como resultado, se forma un equipo de trabajo integrado por profesiona-
les de CONAMA, Sernageomin, Ministerio de Mineria y Sonami, cuya labor
es buscar una alternativa juridicamente viable que permita resolver el in-
greso de la Pequena mineria de las actividades de Exploracion Minera al
SEIA.

Paralelo a las reuniones de este equipo, internamente en Sonami, la Comi-
sion de Medio Ambiente se retine semanalmente con representantes de las
empresas mineras y de exploracion minera con el propdsito de establecer
criterios que sean de consenso al interior de la industria minera, tanto para
|las exploraciones como tamafio de proyectos mineros que podrian ingresar
al SEIA.

Uno de los primeros acuerdos logrados en el grupo de trabajo fue la nece-
sidad de establecer criterios que permitan delimitar el ingreso de activida-
des mineras al SEIA, pero que éstos no fueran limites numéricos, ya que
esto significaria establecer otras condiciones que las que la ley ha previsto
para determinar el ingreso de los proyectos o actividades al aludido Siste-
ma. En este sentido se acuerda incorporar al reglamento definiciones que
restringan el ingreso de las actividades mineras al SEIA.

Exploraciones Mineras

Una de las primeras acciones efectuadas por Sonami en esta materia fue
preparar y entregar a la autoridad ambiental un documento con Ia

s principales caracteristicas de esta actividad y como se veria afectada al
tener que ingresar al SEIA.

* Disminucion plazo de concesion de exploracion.
Las concesiones mineras son otorgadas por un periodo de 2 anos con la

posibilidad de ampliar el plazo por el mismo periodo pero por la mitad del
terreno inicialmente solicitado.




Esto significaba que la mayor parte del plazo seria utilizado en preparary
presentar el EIA o DIA, ademas de tener que esperar el plazo otorgado a
las autoridades para entregar una respuesta favorable o no a dicho pro-
yecto.

Mas perjudicados se verian aquellas actividades exploratorias que se en-
cuentran limitadas por el factor climatico por encontrarse en alturas.

* Pérdida de confidencialidad de la actividad.

Al tener que ingresar al SEIA, la caracteristica de confidencialidad con
que se desarrolla esta actividad se perderia, ya que el proceso de evalua-
cion ambiental de cualquier proyecto, sea via un EIA o DIA, es publico,
debiéndose publicar un extracto del proyecto en un diario de circulacion
regional y otro de circulacion nacional.

* Insuficientes antecedentes de la exploracion y de linea base para un
EIA o DIA.

Por tratarse de actividades muy basicas que se realizan en una etapa
muy temprana, la informacion disponible tanto de la actividad misma
como del lugar donde se encuentra desarrollando la actividad es minima,
lo que significa la imposibilidad de responder eficientemente a los reque-
rimientos del SEIA.

Posteriormente, un tema que fue de gran analisis al interior del grupo de
trabajo y que permitio una solucion al respecto se refirid a si las Explora-
ciones Mineras son parte de un Proyecto de Desarrollo Minero (PDM), ya
que de acuerdo a la informacion disponible, existia una serie de acciones
que se caracterizaban por desarrollarse en etapas muy temprana y per-
mitian “descubrir, caracterizar, delimitar y estimar el potencial de
una concentracion de sustancias minerales, que eventualmente pu-
dieran dar origen a un proyecto de desarrollo minero PDM”.,

De esta manera se llegd a un acuerdo con las autoridades ambientales,
mineras y Codelco de diferenciar lo que se entiende por Exploracion Mi-
nera de Prospeccion Minera, que son “el conjunto de obras y acciones
a desarrollarse con posterioridad a las exploraciones mineras, con-
ducentes a minimizar las incertidumbres geoldgicas, asociadas a
las concentraciones de sustancias minerales de un proyecto de de-
sarrollo minero, necesarias para la caracterizacion requerida y con
el fin de establecer los planes mineros, en los cuales se basa la ex-
plotacion programada de un yacimiento”.

Ambas definiciones fueron aceptadas por la autoridad ambiental como
solucion al ingreso de las exploraciones mineras al Sistema de Evalua-
cion Ambiental, y son las que hoy forman parte del actual reglamento del
SEIA.

Sin embargo, un aspecto inquietaba tanto a las autoridades como a
Sonami, y se referia a que de acuerdo a estadisticas disponibles, de 100
exploraciones mineras realizadas, una sola pasa a una etapa mas avan-
zada y por lo tanto pasa a un PDM.

Como una manera de responder a esta inquietud, Sonami se comprome-
tio en esa oportunidad a elaborar en conjunto con las empresas un Ma-
nual de Practicas Ambientales en las Exploraciones Mineras, el cual pos-
teriormente fue revisado por las autoridades mineras y ambientales. Esto
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significaba que el sector minero no solo le interesaba excluir del
sistema a esta actividad sino que, ademas, se preocupo de pre-
parar una guia con una serie de recomendaciones ambientales
destinadas a las empresas exploradoras para que éstas desarro-
llen sus actividades de manera amigable y responsable con el
medio ambiente (disponible en pagina web de Sonami)

Asimismo, se incorporé en dicho manual la Politica Ambiental
de Sonami, donde se establece que Sonami respalda las empre-
sas mineras en su gestion siempre y cuando ésta se adhiera a
los compromisos que este gremio se ha sometido en materia
ambiental.

Pequena Mineria
Al igual que en el caso de las exploraciones mineras, como pri-

mera actividad Sonami entrega a CONAMA un documento con
un resumen de las principales

esta definicion al segmento de la Pequeiia Mineria, quedando
establecido lo siguiente:

“Se entendera por proyectos de desarrollo minero aque-
llas acciones u obras cuyo fin es la extraccion o beneficio
de uno o mas yacimientos mineros, y cuya capacidad de
extraccion de mineral es superior a cinco mil toneladas
(5.000 t) mensuales”.

Esta definicion que en su momento fue propuesta por Sonami,
hoy forma parte del actual reglamento del SEIA que fue publica-
do en diciembre pasado.

Sin embargo, a pesar que en esa oportunidad Sonami no se com-
prometio a la preparacion de un Manual Ambiental destinado a
este segmento, si permitié que el tema tomara mayor fuerza al
interior de Sonami y fuera incorporado en los programas de tra-
bajo de la Comision de Medio

caracteristicas de este seg-
mento de la mineria privada y
como se veria afectada al in-
gresar al SEIA.

* Bajos niveles de produccion
(1 =200 ton/dia de mineral).

* Gestion técnica y adminis-
trativa personalizada, carece
de una organizacion empresa-
rial.

* Incapacidad técnica y eco-
nomica de responder a exigen-
cias del SEIA.

Actualmente Sonami, a través de su o,
departamento técnico y la Comision de Medio
Ambiente, se encuentra trabajando con
Sernageomin en la preparacion de una serie
de afiches y documentos que entrequen
con mayor detalle una serie de recomendacio-
nes a sequir en distintas actividades que se
realizan en la mineria, como por ejemplo,
manejo sequro del mercurio; manejo y
disposicion sequra de residuos industriales y
domeésticos; tranques de relave; cierre de
faenas mineras; etc.

Ambiente de los afios siguien-

Como resultado de lo anterior,
se han realizado una serie de
actividades orientadas a capa-
citar a este segmento en ma-
teria ambiental, desarrollando-
se talleres de gestion ambien-
tal, la preparacion de un Ma-
nual de Practicas Ambientales
y otro de Seguridad Minera.

Actualmente Sonami, a través
de su departamento técnico y
la Comision de Medio Ambien-

* Elevados costos de produccion (80 — 120 cent US$/Ib Cu).

* 60% de los productores no son propietarios de los yacimien-
tos; de éstos 44% son arrendatarios y 16% no tienen propiedad
minera.

* Si bien no ingresaria al SEIA, igual estaria siendo evaluada a
través de autoridades sectoriales como Sernageomin, Salud, etc.

La segunda caracteristica antes sefialada nos permitio encon-
trar una solucion al respecto, ya que nos permitia diferenciar lo
que se entiende por PDM de Pequefa Mineria.

Siguiendo esta linea se analizan una serie de definiciones exis-
tentes sobre Pequeia Mineria, siendo la del Instituto de Inge-
nieros de Minas de Chile, IIMCh la que mas se adecuaba a nues-
tros intereses.

En base a la informacion disponible en Sernageomin respecto
de faenas mineras operativas de la pequefia mineria

y sus caracteristicas operativas, se llegé a un acuerdo de definir
Proyecto de Desarrollo Minero de tal manera de dejar fuera de

te, se encuentra trabajando
con Sernageomin en la preparacion de una serie de afiches y
documentos que entreguen con mayor detalle una serie de reco-
mendaciones a sequir en distintas actividades que se realizan
en la mineria, como por ejemplo, manejo seguro del mercurio;
manejo y disposicion segura de residuos industriales y domésti-
cos; tranques de relave; cierre de faenas mineras; etc.

La finalidad de este trabajo es enfatizar con mayor detalle los
distintos temas que el Manual considera y de esta manera, cola-
borar con mas antecedentes y de manera mas efectiva a la Pe-
quefa Mineria en materia ambiental.

Asimismo, Sonami se encuentra trabajando en proyectos orien-
tados a incorporar tecnologia limpia en este segmento de ma-
nera que sus actividades no sélo respondan positivamente al
tema ambiental sino que también comprendan que la incorpo-
racion de la variable ambiental no solo significa mejoras en el
medio ambiente sino que también puede resultar en una activi-
dad mas productiva en el sentido de obtener un producto de
mejor calidad y una baja en los costos de insumos, permitiéndo-
le ser finalmente mas competitiva en el mercado nacional. #&
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